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Процесс управления финансовыми ресурсами кредитных кооперативов граждан
Введение
В условиях перехода на рыночные отношения, роль и значение денежных и финансово- кредитных рычагов резко возрастают. Финансовая и прежде всего бюджетная система оказывают существенное воздействие на рост валового внутреннего продукта, на развитие организаций и отраслей экономики и положение широких слоев населения.

Финансы организаций занимают определяющее положение в структуре финансовых взаимосвязей отраслей экономики, так как обслуживают материальное производство, где формируется преобладающая часть финансовых ресурсов государства.

В исходном звене финансовой системы России накопились проблемы, требующие немедленного решения, а именно: спад производства, нехватка оборотного капитала, снижение инвестиционной активности. Финансы организаций занимают ведущее место в воспроизводственном процессе и формировании собственных денежных средств и централизованных финансовых ресурсов государства.

Переход к рыночной экономики вызвал серьезные изменения всей финансовой системы, и в первую очередь, ее основного звена – финансов организаций. Финансовые условия хозяйствования протерпели существенные преобразования, которые выразились в либерализации экономики, изменении форм собственности, проведении широкомасштабной приватизации, изменений условий государственного регулирования, введение системы налогообложения организаций. Все это привело к повышению роли распределительных отношений. 

Организации (как коммерческие, так и некоммерческие) – основные плательщики налогов, сборов, платежей. Поэтому важным вопросом является их финансовое состояние. Ведь становление рынка и предпринимательства в России предполагает не только разгосударствление экономики, демонополизацию организаций для создания свободного экономического сектора, развитие конкуренции, но и финансовое оздоровление народного хозяйства, создание адекватной системы финансовых отношений.

Успех предпринимательства зависит от состояния экономики, с одной стороны, и системы налогообложения – с другой. Это создает ряд финансовых проблем, которые предстоит решать на основе экономической и политической стабильности, финансового оздоровления экономики в целом, совершенствования налогового законодательства.

Таким образом, спектр изучения вопросов анализа финансов некоммерческих организаций достаточно широк и представляет как теоретический, так и практический интерес. Именно в этом заключается цель данной работы.

В соответствии с целью работы ставятся задачи:

1. Рассмотреть теоретические аспекты исследования финансовых ресурсов некоммерческих организаций;

2. Рассмотреть методические аспекты анализа процессов формирования и использования финансовых ресурсов кредитным потребительским кооперативом граждан ;

3. Провести анализ формирования и использования финансовых ресурсов кредитного потребительского кооператива граждан «Народный капитал»;

4. Дать рекомендации по совершенствованию формирования и использование финансовых ресурсов кредитного потребительского кооператива граждан «Народный капитал».

Объектом дипломной работы в широком смысле слова является процесс управления финансовыми ресурсами кредитных кооперативов граждан.

Предметом дипломной работы являются особенности управления финансовыми ресурсами кредитных кооперативов граждан.

Объектом дипломной работы в узком смысле слова является кредитный потребительский кооператив граждан «Народный капитал».

Теоретической и методической основой дипломной работы являются работы и труды Бланка Г.Я., Бирмана А. М., Джеймса Л. Гибсон, Д. Иванцевича, Джеймса Х. Доннелли, Кабушкина Н.И., Кондрашовой Л.А. и др. 
При написании данной дипломной были использованы следующие методы исследования: монографический, сравнительный, аналитический, а также системный и комплексный подходы.

Информационной базой выполненной дипломной работы являются нормативно-законодательные акты РФ, статистическая информация, а также данные отчетность потребительского кооператива граждан «Народный капитал».
1. Теоретические аспекты исследования финансовых ресурсов некоммерческих организаций
1.1. Финансовые ресурсы некоммерческих организаций: понятие и источники формирования

Некоммерческой организацией является организация, не имеющая извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности и не распределяющая полученную прибыль между участниками.

Некоммерческие организации могут создаваться для достижения социальных, благотворительных, культурных, образовательных, научных и управленческих целей, в целях охраны здоровья граждан, развития физической культуры и спорта, удовлетворения духовных и иных нематериальных потребностей граждан, защиты прав, законных интересов граждан и организаций, разрешения споров и конфликтов, оказания юридической помощи, а также в иных целях, направленных на достижение общественных благ.

Некоммерческие организации могут создаваться в форме общественных или религиозных организаций (объединений), общин коренных малочисленных народов Российской Федерации, некоммерческих партнерств, учреждений, автономных некоммерческих организаций, социальных, благотворительных и иных фондов, ассоциаций и союзов, а также в других формах, предусмотренных федеральными законами.

 Финансы некоммерческих организаций составляют одну из частей финансов государства. Финансы некоммерческих организаций, в совокупности с финансами коммерческих организаций, образуют исходное звено финансовой системы. Таким образом, финансы некоммерческой организации – это система денежных отношений, связанная с использованием денежных доходов и фондов у субъектов хозяйствования с целью обеспечения воспроизводственного процесса.

Следует отметить, что на сегодняшний день в литературе нет единого мнения о сущности экономической категории «финансы некоммерческой организации». Профессор А. М. Бирман дал следующее определение: «Объективно существующие в экономике денежные отношения в совокупности характеризуют финансовую сторону воспроизводственного процесса»
.

Другие экономисты считают, что финансы некоммерческих организаций представляют собой систему денежных отношений, выражающих планомерное формирование и использование децентрализованных денежных фондов в процессе их индивидуального кругооборота. Это экономические, денежные отношения, возникающие в результате движения денег: на их основе в организации функционируют различные денежные фонды.

По мнению профессора Молякова Д. С., «финансы предприятий (в том числе, некоммерческих организаций) – это совокупность организуемых государством экономических отношений, связанных с образованием, распределением и использованием валового дохода, денежных накоплений и финансовых ресурсов»
.

Финансовые ресурсы предприятия - это денежные средства, имеющиеся в распоряжении предприятия и предназначенные для осуществления текущих затрат и затрат по расширенному воспроизводству, для выполнения финансовых обязательств и экономического стимулирования работающих. Финансовые ресурсы направляются также на содержание и развитие объектов непроизводственной сферы, потребление, накопление, в специальные резервные фонды и др. 

Финансовые ресурсы хозяйствующих субъектов (предприятий, коммерческих организаций) создаются главным образом в результате получения дохода от производственно-предпринимательской деятельности, формирования акционерного капитала, сбора паевых и уставных взносов, продажи и сдачи в аренду собственного имущества, получения заемных средств, финансовой поддержки со стороны государства, привлечения иностранных инвестиций, поступления страховых возмещений, средств от штрафных санкций. Они используются на: содержание и приобретение основных и оборотных средств; оплату труда; выплату налогов и сборов, амортизационных отчислений; проведение отчислений в страховые и другие целевые фонды; осуществление расходов на социально-культурные и благотворительные нужды; выполнение природоохранных мероприятий; осуществление расходов будущих периодов; возврат долгов и выплату процентов по ним; образование резервов. Финансовые ресурсы коммерческих, предпринимательских организаций поступают и расходуются на основе самофинансирования.

 В особом положении находятся некоммерческих организации, финансовые ресурсы которых формируются не только из доходов от собственной деятельности, но и в виде взносов, пожертвований, благотворительной помощи, государственной поддержки. 
К основным источникам формирования дохода некоммерческой организации относятся:

· взносы участников организации;

· поступления от учредителей;

· добровольные взносы и пожертвования;

· целевые поступления;

· средства из государственного бюджета;

· выручка от платной реализации товаров и услуг;

· дивиденды (доходы, проценты);

· доходы, получаемые от собственности некоммерческой организации;

· другие, не запрещенные законом, поступления.

Порядок поступления вступительных и регулярных взносов участников некоммерческой организации определяется учредительными документами либо решением ее органов управления.

Механизм регулярных поступлений от учредителей определяется учредительными документами некоммерческой организации. Если учредителем является государство, то средства поступают в некоммерческую организацию на основе нормативного финансирования. Нормативы формируются на таком уровне, чтобы некоммерческие организации имели возможность обеспечить возмещение эксплуатационных доходов, расширить материально-техническую базу, осуществить капитальный ремонт, произвести денежный расчет с работниками и др. Нормативное финансирование осуществляется на основе специальных расчетных показателей, которые наиболее полно отражают результаты функционирования той или иной некоммерческой организации. Например, в образовании одним из таких показателей является стоимость обучения одного учащегося в год. В то же время применение нормативного метода на практике не всегда позволяет выявить реальные потребности некоммерческих организаций и определить тенденции их развития. Иногда расчет нормативов ведется методом экстраполяции с поправкой на текущие возможности бюджета. Некоторые расходы некоммерческих организаций вовсе не удается пронормировать. Поэтому использование нормативного метода не всегда способствует достижению высоких качественных показателей, а иногда порождает затратные методы достижения конечных результатов.

В настоящее время в России значительная часть нормативов, на основе которых осуществляется финансирование некоммерческих организаций, находится на достаточно низком уровне. В итоге они не имеют возможности в полной мере обеспечить инновационный характер развития.

Средства учредителей, которые не представляют государство, поступают в некоммерческие организации на основе учредительных документов, решения органов управления.

Добровольные взносы и пожертвования — особая часть доходов некоммерческих организаций. Эти средства поступают от граждан, предприятий, организаций. Они предназначены для выполнения уставной деятельности некоммерческой организации. К добровольным взносам и пожертвованиям относятся и спонсорские средства, которые представляют особую форму оплаты рекламной деятельности.

Добровольные имущественные взносы и пожертвования физических и юридических лиц не следует рассматривать только как воплощение бескорыстия. В обмен на ссужаемый капитал жертвователи получают прямые и косвенные выгоды. Прямые — льготное налогообложение, доступ к современной научно-технической, экономической и иным видам информации; использование труда высококвалифицированных специалистов; возможность проведения рекламы; признание общественности и пр. Косвенные выгоды заключаются в повышении образовательного, научного, духовного потенциала общества, здоровья населения и пр., что в целом способствует улучшению условий функционирования бизнеса.

В свою очередь некоммерческие организации получают необходимые для выполнения основной деятельности материальные и финансовые ресурсы, возможность использовать современные виды оборудования, сырья, связи, повышать квалификацию работников и пр. Использование средств жертвователей дает возможность некоммерческим организациям успешно решать проблему реализации экономических благ с достаточно высокими издержками производства, что способствует укреплению их позиций по сравнению с коммерческими организациями. Однако, несмотря на взаимовыгодность данной сделки, некоммерческие организации в определенной мере лишаются самостоятельности. Это определяется в выборе стратегии развития организации, формировании и расходовании бюджета, подборе кадров и пр.

Целевые поступления от физических и юридических лиц — важный источник формирования доходов некоммерческой организации. Эти средства предназначены для выполнения конкретных программ. Такого рода средства часто поступают в некоммерческие организации через благотворительные и иные целевые фонды. Такое выделение ресурсов широко используется во многих странах мира и известно как «система грантов».

Средства из государственного бюджета поступают некоммерческим организациям на осуществление отдельных проектов, программ, мероприятий. Взаимоотношения государственной, в том числе местной, администрации с некоммерческими организациями в развитых странах носят целевой, системный характер. Эти структуры активно привлекаются к разработке и реализации федеральных, региональных и местных социально-экономических программ. В ряде случаев между некоммерческими организациями и государством устанавливаются долгосрочные контрактные соглашения. Заключение таких контрактов происходит на конкурсной основе. В частности, в США за последнее время некоммерческие организации были включены в выполнение почти 600 федеральных программ.

В России пока средства из государственного бюджета поступают некоммерческим организациям стихийно и бессистемно. Их получение часто зависит от личной договоренности руководителей той или иной некоммерческой организации с представителями органов государственной власти. Такая основа не всегда может быть прочной.

Выручка от реализации товаров и услуг занимает значительное место в составе доходов некоммерческой организации. Этот вид дохода может складываться из выручки от реализации продукции, создание которой представляет основную либо предпринимательскую деятельность некоммерческой организации.

Ограниченность ресурсов государственного бюджета, сложность получения целевых ассигнований, добровольных пожертвований вынуждают некоммерческие организации увеличивать в общей сумме доходов долю средств от платной реализации экономических благ.

Экономическое поведение некоммерческих организаций на рынке в процессе реализации продукции на платной основе существенно не отличается от экономического поведения коммерческих структур. Огромное количество примеров функционирования организаций некоммерческого сектора (университетов, колледжей, научных и информационных центров, клиник и пр.) подтверждает их эффективность, высокую конкурентоспособность. Это объясняется не только усиливающимся спросом на продукцию некоммерческих организаций, но и тем, что в данном секторе экономики удается достаточно полно сочетать принципы современного предпринимательства с инициативой, творчеством, высоким уровнем профессионализма занятых здесь работников.

Дивиденды (доходы, проценты) некоммерческие организации получают по акциям, облигациям, другим ценным бумагам и вкладам. В России развитие этого источника формирования бюджета некоммерческой организации сдерживается достаточно большим риском ведения фондовых операций на отечественном рынке, ограниченными финансовыми ресурсами некоммерческих организаций.

Доходы, получаемые от собственности некоммерческой организации, включают поступления от сдачи в аренду помещений, оборудования, земельных участков и др.

Средства поступают в некоммерческие организации в денежной форме, в виде поставок оборудования, сырья, материалов, выполнения работ, оказания услуг (техническая помощь, консалтинг, менеджмент, маркетинг, подготовка и переподготовка персонала, юридические услуги и др.).

Источники формирования дохода некоммерческой организации зависят от формы собственности, вида создаваемых благ, характера их предоставления потребителям.

Статистическая информация показывает, что многие негосударственные некоммерческие организации за рубежом являются «бюджетными» организациями, так как получают значительные средства от государства. Это характерно особенно для некоммерческих организаций, занятых в сфере образования, здравоохранения, науки, социального обеспечения и др. Например, в сфере здравоохранения на долю средств государственного бюджета приходится около 60 процентов совокупного дохода негосударственных некоммерческих организаций. В сфере социальных услуг этот источник составляет более 50 процентов.

Добровольные пожертвования, целевые поступления имеют существенное значение для развития некоммерческих организаций, созданных и функционирующих в благотворительных целях, целях оказания содействия и развития. В такого рода некоммерческих организациях добровольные пожертвования, целевые поступления составляют более 30 процентов годового дохода.

Взносы участников, доход от платной реализации товаров и услуг, собственности и прав образуют около 70 процентов доходов некоммерческих организаций сферы культуры и досуга, более половины дохода образовательных, благотворительных организаций.

1.2. Направления использования финансовых ресурсов некоммерческих организаций

Функционирование некоммерческой организации связано с осуществлением определенных расходов. Их можно подразделить на следующие виды:

· расходы по выполнению основной уставной деятельности (административно-хозяйственные расходы и расходы по выполнению программ и мероприятий, на которые получены средства целевых поступлений);

· расходы, связанные с предпринимательской деятельностью;

· средства, переданные в результате внутрихозяйственных расчетов;

· потери и списания.

Административно-хозяйственные расходы, связанные с выполнением основной уставной деятельности. К ним относятся: содержание штатного персонала (заработная плата, различного рода выплаты), отчисления в фонд социального страхования, затраты по аренде помещений, их содержанию, оплата услуг связи, охраны, командировочные и представительские расходы, затраты на проведение обязательного аудита, амортизационные отчисления, оплата коммунальных услуг, расходы на ремонт и т. д.

Целевые расходы на выполнение программ и мероприятий, связанных с уставной деятельностью. Включают затраты на выполнение конкретных программ, на которые выделены целевые средства. Эти программы, мероприятия должны быть связаны с основной, уставной деятельностью некоммерческой организации. В этой группе расходов предусматриваются средства на доплату административно-хозяйственному персоналу, включая отчисления в фонды социального страхования и обеспечения. Проводятся доплаты и по другим общехозяйственным расходам. В эту группу расходов могут быть включены командировочные расходы, расходы на оплату услуг связи, покупку канцелярских принадлежностей, затраты на ксерокопирование материалов, покупку оргтехники, транспортные услуги, аренду помещений и др. Распределение этой группы расходов зависит от вида выполняемой программы, мероприятия (конференция, издание книги; радиопередача).

Расходы, связанные с предпринимательской деятельностью. Состав затрат, необходимых для ведения предпринимательской деятельности, регулируется Налоговым кодексом РФ с последующими изменениями и дополнениями, и иными методическими рекомендациями.

Средства, переданные в результате внутрихозяйственных расчетов. Они включают затраты, связанные с созданием продукции (работ, услуг), предназначенной для других подразделений некоммерческой организации (расходы типографии, ремонт и обслуживание компьютеров и т. д.).

Потери и списания включают средства ликвидируемых, пришедших в негодность машин, оборудования, транспортных средств, малоценных и быстроизнашивающихся предметов.

Статьи расходов утверждаются лицом, уполномоченным высшим органом управления некоммерческой организации.

Распределение расходов некоммерческой организации зависит от формы собственности, ведения предпринимательской деятельности, целевых программ и мероприятий.

Некоммерческие организации в зависимости от целей функционирования, особенностей финансирования и затрат в мировой практике подразделяются на рыночных и нерыночных производителей.

К рыночным некоммерческим организациям относятся:

· некоммерческие организации, занятые рыночным производством;

· некоммерческие организации, обслуживающие коммерческие организации.

К некоммерческим организациям, занятым рыночным производством, относятся организации, реализующие свою продукцию по рыночным ценам. Рыночными некоммерческими организациями являются многие школы, колледжи, университеты, клиники, больницы и т. д. Все они представляют продукцию потребителям, как правило, по достаточно высоким ценам. В их основе находятся производственные затраты.

Деятельность такого рода некоммерческих организаций может приносить либо прибыль и приравненные к ней доходы, либо убытки. 

В то же время дополнительные источники финансирования (целевые взносы, добровольные пожертвования) позволяют организациям создавать значительные активы, приносящие достаточно большие доходы от собственности и прав, в дополнение к своей выручке от платной реализации. В ряде случаев это позволяет некоммерческим организациям немного снизить плату за свою продукцию.

Некоммерческие организации рыночного типа не являются благотворительными организациями, так как их основной целью является предоставление экономических благ высокого качества в области образования, здравоохранения, социального обеспечения и др. Дополнительные источники финансирования, связанные со статусом некоммерческой организации, используются в основном для того, чтобы несколько снизить высокую плату, которую они вынуждены устанавливать на основе соответствующего уровня затрат.

Некоммерческие организации, обслуживающие коммерческие организации, создаются ассоциациями предпринимателей, интересам которых они призваны содействовать. К ним относятся торговые палаты, производственные или торговые ассоциации, организации предпринимателей, исследовательские или испытательные лаборатории и т. д. Все они ведут деятельность, представляющую взаимный интерес или приносящую пользу для определенной группы коммерческих организаций. Некоммерческие организации, обслуживающие коммерческие организации, часто занимаются рекламной деятельностью от имени какой-либо группы организаций.

Такого рода некоммерческие организации оказывают консультативные услуги или помощь отдельным членам ассоциации, оказавшимся по той или иной причине в затруднительном положении.

Рассматриваемые некоммерческие организации обычно финансируются за счет взносов и отчислений со стороны соответствующей группы коммерческих организаций.

Некоммерческие организации, занятые нерыночным производством, — организации, предоставляющие продукцию другим институционным единицам бесплатно или по ценам, которые не являются экономически важными. Такого рода некоммерческие организации не в состоянии получать финансовую выручку. Поэтому основным источником их финансирования являются регулярные взносы учредителей, добровольные пожертвования физических и юридических лиц, трансферты и др.

Некоммерческие организации, занятые нерыночным производством, могут быть разделены на две основные группы:

· некоммерческие организации, контролируемые и в основном финансируемые правительством;

· некоммерческие организации, представляющие нерыночные блага домашним хозяйствам, финансируемые в основном за счет домашних хозяйств, корпораций и нерезидентов

Некоммерческие организации, контролируемые и в основном финансируемые правительством, характеризуются следующими признаками:

· должны быть законно учрежденными юридическими субъектами;

· существовать независимо от правительства.

Под контролем правительства понимается возможность определять общую стратегию развития некоммерческой организации. Некоммерческие организации такого вида могут функционировать в сфере науки, здравоохранения, обеспечения безопасности, охраны окружающей среды, бухгалтерского учета, финансов, образования и др. Их деятельность связана с разработкой и поддержанием стандартов в указанных областях экономики. Эти некоммерческие организации необходимы как организациям, так и домашним хозяйствам. Правительства многих стран предпочитают создавать в этих целях некоммерческие организации вместо правительственных учреждений. Их выбор объясняется тем, что некоммерческие организации — это независимые организации, не находящиеся под политическим давлением и в то же время отвечающие общественным стандартам. Некоммерческие организации, контролируемые и финансируемые правительством, относятся к сектору общего государственного управления независимо от того, какого рода институционные единицы извлекают пользу из их деятельности.

К некоммерческим организациям, обслуживающим домашние хозяйства, относятся организации, предоставляющие блага домашним хозяйствам бесплатно или по ценам, которые не являются экономически важными. Некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства, подразделяются на два вида:

1. Некоммерческие организации, которые создаются ассоциациями лиц для обеспечения услугами (реже товарами) самих участников. Услуги оказываются им бесплатно и финансируются за счет регулярных членских отчислений или взносов. Это профессиональные или научные общества, политические партии, профсоюзы, ассоциации потребителей, религиозные общества, общественные и культурные учреждения, спортивные клубы, а также клубы, создаваемые для целей отдыха и развлечения.

2. Некоммерческие организации, образованные для оказания помощи домашним хозяйствам. К ним относятся, прежде всего, благотворительные организации. Такие некоммерческие организации бесплатно предоставляют блага домашним хозяйствам, в том числе тем, которые пострадали в результате стихийных бедствий, военных действий.

Ресурсы таких некоммерческих организаций создаются в основном за счет денежных средств и материальных ценностей, поступающих от населения, предприятий, правительства, а также аналогичных зарубежных организаций.

1.3. Особенности формирования финансовых ресурсов кредитных потребительских кооперативов граждан

Учреждения кредитной кооперации получили широкое развитие в России в начале прошлого века, после выхода закона об учреждениях мелкого кредита. В 1914 году в стране насчитывалось почти 15 тысяч кредитных кооперативов, объединивших около 10 миллионов членов
. Создавались эти кооперативы для обеспечения доступного кредитования мелким предпринимателям, ремесленникам, крестьянским хозяйствам на хозяйственные цели, а также для сбережения их средств и кредитования на потребительские нужды. Просуществовали они до конца двадцатых годов. Позже популярными среди советских граждан стали кассы взаимопомощи - организации членов профсоюза, объединившихся на добровольных началах для оказания взаимной товарищеской материальной помощи. В некоторых организациях такие кассы существуют до сих пор, однако статус их во многом уже не соответствует требованиям действующего российского законодательства. Необходимость принятия федерального закона № 117 –ФЗ «О кредитных потребительских кооперативах граждан» от 7 августа 2001 года обусловлена требованием развития некоммерческих форм взаимного кредитования граждан в правовой форме потребительского кооператива, предусмотренной статьей 116 гражданского кодекса РФ. Данный федеральный закон закрепляет принципы, ограничения и особенности деятельности кредитных потребительских кооперативов граждан, права и обязанности членов указанных кооперативов, предусматривает меры по защите их интересов, регулирует взаимодействие кредитных потребительских кооперативов граждан и органов государственной власти. 

Кредитный потребительский кооператив граждан - потребительский кооператив граждан, созданный гражданами, добровольно объединившимися для удовлетворения потребностей в финансовой взаимопомощи.
 

Кредитный потребительский кооператив - это особая форма организации финансовой посреднической предпринимательской деятельности, которая проявляет свою активность на рынке посреднических услуг посредством применения особых технологий оказания финансово-посреднических услуг. Кредитные потребительские кооперативы создаются с целью сбережения собственных средств членов кооператива, взаимного кредитования, получения займов и кредитов из различных источников и оказания услуг своим членам и максимизации доходов свих членов. Финансово-посредническое предпринимательство кредитных потребительских кооперативов заключается в: 1) привлечении средств из внешних источников (кредиты и займы) с целью выдачи займов своим членам; 2) привлечении средств из внутренних источников (паевых взносов и сбережений своих членов) с целью выдачи займов своим членам. 

Кооператив создают путем объединения паевых взносов. Вступление в эту организацию и выход из нее свободные. Это означает, что паевой капитал постоянно меняется. Поэтому в отношении кредитного кооператива не могут действовать положения о фиксации количества членов и определении минимального размера уставного (паевого) капитала.

Источниками формирования имущества кредитного кооператива могут быть как собственные, так и заемные средства. Собственные активы кооператива формируются за счет паевых и вступительных взносов его членов, доходов от деятельности и прочих поступлений.

Паевой взнос члена кредитного кооператива может быть обязательным и дополнительным. Обязательный пай дает право голоса и участия в деятельности кооператива. Вклад можно делать как в денежной форме, так и в натуральной (но не более 50% пая). Дополнительный пай (или личные сбережения) члены кооператива вносят по желанию сверх обязательного. По нему получают дивиденды.

Кооператив в обязательном порядке формирует резервный фонд, размер которого должен составлять не менее 10 процентов от паевого капитала.

Специфика кредитного кооператива в том, что деньги являются не только одной из статей актива его баланса, но объектом его основной деятельности. Паевые взносы необходимо принимать в денежной форме, чтобы исключить возможность дополнительных рисков деятельности кредитного кооператива, возникающих при необходимости оценки и использования нецелевого имущества, не соответствующего основному характеру деятельности кредитного кооператива.

Кредитный потребительский кооператив граждан - потребительский кооператив граждан, созданный гражданами, добровольно объединившимися для удовлетворения потребностей в финансовой взаимопомощи. Кредитные потребительские кооперативы граждан могут создаваться по признаку общности места жительства, трудовой деятельности, профессиональной принадлежности или любой иной общности граждан.

Число членов кредитного потребительского кооператива граждан не может быть менее чем пятнадцать и более чем две тысячи человек.

Наименование кредитного потребительского кооператива граждан должно содержать словосочетание "кредитный потребительский кооператив граждан". Организации, не отвечающие требованиям настоящего Федерального закона, не вправе использовать в своих наименованиях словосочетание "кредитный потребительский кооператив граждан".

Одним из основных отличий кредитных кооперативов от банков является не только возможность быстрого получения необходимых денежных средств в виде займа на достаточно выгодных условиях, но и помощь со стороны кооператива своим членам по реализации своей продукции и услуг, то есть кредитные кооперативы выполняют и сбытовую функцию. Двухуровневая система организации и управления предпринимательской деятельности кредитной кооперации предполагает тесное взаимодействие районных кредитных кооперативов - членов областного кредитного кооператива - с областным как головным кооперативом. 

Кредитные потребительские кооперативы на современном этапе развития системы предпринимательства являются одним из основных рычагов, который будет способствовать развитию рыночных отношений в городской и сельской местности и взаимовыгодной экономической интеграции всех субъектов системы предпринимательской деятельности как на региональном, так и на общероссийском уровне.
 Они различаются по видам и функциональным особенностям (таблица 1.1).

Таблица 1.1
Характеристика видов кредитных кооперативов

	Виды кооперативов
	Функциональные отличия

	
	Количество членов-учредителей
	Состав членов
	Виды сделок
	Высший орган управления
	Наличие лицензии

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Кредитные потребительские

кооперативы 

граждан
	15 физ. лиц
	Физизические лица
	Могут привлекать займы от физ.и юрлиц  как и все др. юрлица

Могут выдавать займы только своим членам
	Общее собрание членов
	Не требуется


	Сельскохозяйственные кредитные потребительские кооперативы
	15 физ. лиц или 5 юр. лиц
	Физ. лица и/или юр. лица- сельхозтоваропроизводители
	Не могут привлекать займы от физ. лиц – не членов

Могут выдавать займы только своим членам
	Общее собрание членов или собрание уполномоченных 
	Не требуется

	Потребительские общества
	Не ограничено
	Физ. лица и/или юр. лица
	Нет ограничений
	Общее собрание пайщиков
	Не требуется

	Кредитные потребительские кооперативы
	Не ограничено
	Физ. лица и/или юр. лица
	Все сделки только со своими пайщиками
	Общее собрание пайщиков
	Не требуется


Кредитные потребительские кооперативы граждан могут создаваться по признаку общности места жительства, трудовой деятельности, профессиональной принадлежности или любой иной общности граждан.

В основе создания кредитного кооператива и осуществления его деятельности лежат следующие принципы:

· образование кооператива по территориальному признаку;

· добровольное вступление и свобода выхода;

· кооператив открыт для приема новых членов, у которых интересы соответствуют его целям и задачам;

· равноправие членов (принцип "один член кооператива имеет один голос");

· право личного участия членов в любых видах деятельности кредитного кооператива, в том числе в управлении его делами;

· смена состава руководящих органов происходит по принципу выбора;

· не допускается обогащение одного члена за счет другого;

· справедливое распределение дохода между членами пропорционально доле участия каждого из них в деятельности кредитного кооператива;

· информация о деятельности кооператива всегда доступна для его членов;

· оказание услуг преимущественно членам кооператива;

· минимизация стоимости услуг, предоставляемых членам кооператива, за счет снижения издержек.

Согласно нормам Закона № 117 основная деятельность КПКГ не относится ни к финансовому посредничеству, ни к финансовым услугам. Основная деятельность КПКГ заключается в организации финансовой взаимопомощи (ФВП) пайщикам кредитного потребительского кооператива и состоит, во-первых, в совместном сбережении денежных средств пайщиков и, во-вторых, в предоставлении доступных и недорогих займов из этих же сбережений только пайщикам своего кооператива.

Паевой взнос – это денежные средства, переданные членом кредитного потребительского кооператива граждан в собственность кредитного потребительского кооператива граждан для осуществления деятельности, предусмотренной его уставом; 

Согласно ст. 3 Закона "О кредитных потребительских кооперативах граждан" определено, что "личные сбережения - денежные средства, переданные членом кредитного потребительского кооператива граждан кредитному потребительскому кооперативу граждан на основании договора для использования в соответствии с целями деятельности кредитного потребительского кооператива граждан". В ст. ст. 14 - 16 данного Закона определен механизм передачи личных сбережений пайщиков в кредитный потребительский кооператив.

Фонд финансовой взаимопомощи – это денежные средства, используемые кредитным потребительским кооперативом граждан для предоставления займов своим членам; формируется за счет собственных средств кредитного потребительского кооператива граждан и личных сбережений его членов.

Данная финансовая помощь может осуществляться двумя основными способами. Во-первых, путем предоставления кооперативом своим членам как процентных, так и беспроцентных займов. Во-вторых, путем выплаты своим членам процентов на суммы, добровольные переданные кооперативу его членами с условием их возврата по истечении срока действия договора. 

Указанные отношения, как первые, так и вторые, основываются на договорах и весьма напоминают отношения, существующие между кредитной организацией и ее клиентами. Применительно к банковской сфере первый из описанных договоров может быть охарактеризован как кредитный, а второй - как договор банковского вклада. Специальное правовое регулирование договоров кредита и банковского вклада обусловлено участием в качестве одной из сторон специального субъекта - кредитной организации. При этом по своей экономической природе указанные договоры опосредуют заемные отношения. В связи с этим рассмотренные отношения, существующие между кооперативом, не являющимся кредитной организацией, и гражданами регулируются положениями о договоре займа.

В кредитном потребительском кооперативе граждан в обязательном порядке создается фонд финансовой взаимопомощи, который является источником займов, предоставляемых членам кредитного потребительского кооператива граждан. 

Фонд финансовой взаимопомощи формируется за счет части собственных средств кредитного потребительского кооператива граждан, размер которой определяется правлением кредитного потребительского кооператива граждан в соответствии с его уставом и решением общего собрания членов кредитного потребительского кооператива граждан, а также личных сбережений членов кредитного потребительского кооператива граждан, передаваемых на основании договора в пользование кредитному потребительскому кооперативу граждан только для предоставления займов своим членам. 

Часть фонда финансовой взаимопомощи, предназначенная для выдачи займов на предпринимательские цели, не может превышать половину фонда финансовой взаимопомощи. Размер указанной части фонда финансовой взаимопомощи устанавливается в соответствии с уставом кредитного потребительского кооператива граждан общим собранием членов кредитного потребительского кооператива граждан. 

Величина временно свободного остатка фонда финансовой взаимопомощи не может составлять более половины указанного фонда. Временно свободный остаток фонда финансовой взаимопомощи может использоваться исключительно для приобретения государственных и муниципальных ценных бумаг, а также для хранения на депозитных счетах в банках.

Кредитный потребительский кооператив граждан является альтернативой банковского кредитования.

Кооперативы меньше реагируют на экономические кризисы. Тому есть несколько причин. Денежные фонды кооперативов принадлежат пайщикам, следовательно, они могут принять решение о возврате своих средств. Управление в кредитных кооперативах прозрачно, поэтому денежные потоки легко проследить. К тому же вложение средств в рискованные операции запрещено (ст. 19 Федерального закона от 11 июля 2001 г. N 117-ФЗ "О кредитных потребительских кооперативах граждан"), а значит, вероятность финансовых потерь сведена к минимуму. Еще один немаловажный момент - пайщики знают друг друга лично, и невозврат кредита практически исключен.

Существующие финансово-кредитные учреждения фактически не кредитуют физических лиц на доступных условиях. Реальную возможность получить ссуду могут дать лишь кредитные потребительские кооперативы граждан.

2. Методические аспекты анализа процессов формирования и использования финансовых ресурсов кредитных потребительских кооперативов граждан 
2.1. Основные финансово-экономические показатели кредитных потребительских кооперативов граждан

Кредитные потребительские кооперативы не входят в структуру национальной банковской системы и в силу своей специфики занимают особое место в кредитной инфраструктуре (рис. 2.1). 

Специфика кредитных потребительских кооперативов заключаются в следующем:

Во-первых, кредитные кооперативы функционируют исключительно в финансовой сфере: принимают и возвращают сбережения членов и не членов кооператива, выдают членам кооператива займы и принимают погашаемые займы, выплачивают проценты по принятым сбережениям, получают проценты по выданным займам.

Во-вторых, кредитные кооперативы являются потребительскими кооперативами. Главная цель их деятельности заключается не в получении прибыли, а в обеспечении пайщиков дешевым и доступным кредитом. В отличие от других кооперативов, деятельность кредитных кооперативов связана с формированием и распределением ссудного фонда кредитного кооператива.
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Рисунок 2.1- Кредитная инфраструктура

В-третьих, кредитные кооперативы являются учреждениями мелкого кредита. Принимая сбережения и выдавая займы, они оперируют, незначительными (в сравнении с подобными операциями коммерческих банков) денежными суммами.

В-четвертых, члены кредитного кооператива одновременно выступают в нем в качестве заемщиков и кредиторов, и имеет ограниченное право па получение части создаваемого кооперативом продукта его ссудного фонда. Это обстоятельство объясняется тем, что выдача займов кооперативом производится с учетом оценки кредитоспособности заемщиков. Если кооператив оценивает кредитоспособность как недостаточную, то член кооператива может вовсе не получить заем.

В-пятых, кредитные кооперативы могут функционировать как универсальные учреждения и сочетать свою основную функцию – обеспечение пайщиков дешевым и доступным кредитом – с другими видами деятельности (оказывать снабженческо-сбытовые, маркетинговые и консультационные услуги), а полученную прибыль направлять на развитие КПК.

Отличительным признаком деятельности КПК является юридическое оформление сделки между участниками. Банки заключают с клиентами кредитный договор, КПК, как некоммерческая организация, не имея права осуществлять банковские операции, заключает с пайщиками договор займа.

Кредитный кооператив является специфической финансовой организацией по способам и направлениям своей работы, поскольку и привлечение средств, и кредитование он осуществляет для своих собственных членов. Поэтому нельзя механически применить к нему нормативы, используемые для банков и небанковских кредитных организаций.

Кредитный кооператив является специфической финансовой организацией также по целям своей деятельности. Функция потребительского кооператива не сводится к чисто экономическим задачам, а включает еще и социальные аспекты. Это соображение необходимо учесть при применении системы нормативов регулирования потребительских кредитных кооперативов.

Закон обязывает кредитный потребительский кооператив граждан создавать резервный фонд для обеспечения непредвиденных расходов и дает право кооперативу формировать страховой фонд для покрытия возможных убытков от деятельности кооператива.

Резервирование является механизмом управления платежеспособностью организации. Резервы относятся к собственным средствам организации и обеспечивают исполнение ее обязательств, поддержание ее финансовой устойчивости.

Средства резервов размещаются в особо надежных и ликвидных активах, с тем чтобы в любой момент их можно было использовать для исполнения обязательств кооператива.

В практике финансовых организаций, в том числе некоммерческих, в частности в практике зарубежных кредитных потребительских кооперативов граждан (часто именуемых в буквальном переводе кредитными союзами), принято для обеспечения платежеспособности формировать два вида резервов: общие резервы для покрытия всех видов рисков организации и специальные резервы, или страховые фонды, для покрытия конкретных проблемных займов.

Размер общего резерва устанавливается в соотношении с каким-либо из следующих показателей: собственные средства организации, активы организации, привлеченные средства организации, доходы организации и т.д. В России банки резервируют средства в зависимости от привлеченных вкладов населения. Кредитные союзы Ирландии формируют резерв за счет отчислений от совокупного дохода, полученного из всех источников (не менее 10% дохода).

Специальные резервы формируются банками под каждый кредит в зависимости от его надежности, на которую, в свою очередь, влияют срочность, характер обеспечения исполнения обязательства должника и т.п. В Ирландии страховые фонды формируются по займам, просроченным более чем на 13 недель, в процентном отношении к сумме займа за вычетом сбережений пайщика в кооперативе, причем норма резервирования увеличивается в зависимости от величины просрочки, достигая 100% по займам, просроченным более чем на 79 недель.

Норма резервирования для российских кредитных потребительских кооперативов граждан не установлена, поэтому каждый кооператив сам определяет методику формирования резервов. Наиболее простой способ - ориентация на уровень невозврата займов: сумма невозвращенных займов делится на общую сумму выданных займов и умножается на 100%, полученная величина может быть использована для расчета необходимых резервов, к ней полезно приплюсовать дополнительные средства, которые могут потребоваться для решения возникающих проблем (например, уплаты штрафных санкций налоговых органов).

Расчет отчислений в страховой фонд производится с учетом периода просрочки конкретного займа, а также суммы сбережений пайщика в КПКГ. Норматив рассчитывается как доля от части проблемного займа (займов), не обеспеченного сбережениями или страховыми взносами заемщика (заемщиков).

Резервный и страховой фонды кооператива формируются, как правило, за счет целевых взносов пайщиков, кооператив также может направлять на формирование фондов часть прибыли от предпринимательской деятельности и иные средства.

Закон относит определение порядка образования и использования страхового и резервного фондов, утверждение их размеров, утверждение отчетов об их использовании к компетенции общего собрания пайщиков кооператива. Эти вопросы решаются простым большинством голосов присутствующих на собрании членов кооператива при условии наличия кворума, то есть при участии в общем собрании не менее 70% пайщиков.

Паевые взносы являются частью собственных средств кооператива, равно как личные сбережения являются частью его обязательств. Поэтому, установив ограничение на их соотношение, законодатель требует далее соблюдать ограничения на сумму всех собственных средств кооператива и сумму всех его обязательств. Этот норматив является одним из основных экономических критериев оценки финансовой состоятельности организаций, их платежеспособности. Платежеспособность достигается тогда, когда активы организации превышают ее обязательства (на сумму собственных средств). Показатель платежеспособности, то есть соотношение активов (скорректированных с учетом активов с повышенным риском) и обязательств кооператива, должен быть всегда больше единицы.

Для анализа платежеспособности можно применять баланс ликвидности, расписывая обязательства, которые должны быть исполнены в течение определенного периода (в ближайшую неделю, месяц и т.д.), и активы, которые должны поступить в виде денежных средств в тот же период. Также для анализа платежеспособности можно использовать прием сопоставления активов и обязательств кооператива по срокам и суммам. Для поддержания нормальной платежеспособности необходимо, чтобы краткосрочные и среднесрочные обязательства были размещены только в краткосрочных и среднесрочных активах, сумма долгосрочных обязательств должна быть не больше суммы долгосрочных вложений.

Поскольку все личные сбережения, представляющие собой обязательства кооператива перед его пайщиками, используются в фонде финансовой взаимопомощи, в уставе должно быть установлено соотношение величины этого фонда с величиной резервного фонда как источника исполнения этих обязательств.

Требование установить в уставе соотношение размеров займов, выдаваемых члену КПКГ, и величины фонда финансовой взаимопомощи обусловлено необходимостью обеспечить демократизм и финансовую стабильность кооператива вне зависимости от возможных невозвратов займа. В практике работы кредитных потребительских кооперативов граждан бывали случаи, когда пайщику выдавали большой заем, а он в силу разных, порой весьма уважительных, причин не мог его своевременно вернуть. Это создавало кооперативу значительные трудности: невозможно было выдать новый заем другому пайщику, невозможно было рассчитаться с выходящим из кооператива пайщиком, трудно было объяснить другим пайщикам, желающим большого займа, почему им такую сумму не выдадут, и т.п.

Закон не только требует установить соотношение размера займа члену кооператива и величины фонда финансовой взаимопомощи, но и относит к исключительной компетенции общего собрания пайщиков, принимаемому квалифицированным большинством голосов (двумя третями от общего числа членов кооператива), определение принципов предоставления займов, в том числе определение максимального размера займа, предоставляемого пайщику (ст. 22, п. 2).

Перечень финансовых нормативов деятельности КПКГ не является исчерпывающим. Уставом кооператива могут быть установлены и иные нормативы, например ограничение на внешние заимствования, норматив вложений в ликвидные активы.

Многие кооперативы в качестве мер защиты интересов пайщиков предусматривают в уставе, иных внутренних нормативных документах помимо финансовых также организационные и правовые стандарты деятельности.

К основным факторам, влияющим на привлекательность кредитных кооперативов, следует отнести:

· методическое обеспечение процесса создания и функционирования кредитных кооперативов;

· совершенствование законодательства, регулирующего их деятельность;

· совершенствование управления системой кредитных потребительских кооперативов на региональном и федеральном уровнях.

Хотя кредитные кооперативы являются некоммерческими организациями, пайщики заинтересованы не только в сохранении сбережений от инфляции, но и рассчитывают на получение дохода, превышающего доход от альтернативного вложения средств (в банки, инвестиционные фонды и др.).

Одним из эффективных инструментов управления финансами коммерческих организаций и оценки их финансовой устойчивости является анализ безубыточности (операционный анализ) или CVP-анализ (анализ затрат/объем выпуска/прибыль). В деятельности некоммерческих структур анализ безубыточности не нашел пока широкого применения ввиду слабой методической проработанности основных положений данного метода. Поэтому необходимо внести уточнения в применяемые методы и разработать новые приемы и подходы к анализу безубыточности в деятельности кредитных потребительских кооперативов. Эти уточнения затрагивают следующие моменты:

· проведение анализа безубыточности раздельно по видам деятельности: основной, связанной с осуществлением операций финансовой взаимопомощи, финансовой и предпринимательской;

· определение перечня показателей, характеризующих масштаб (объем) деятельности (раздельно по каждому виду деятельности);

· установление зависимости между доходами (расходами) от соответствующего вида деятельности и ее масштабом;

· деление затрат по характеру их зависимости от масштаба деятельности на переменные и постоянные;

· уточнение перечня задач, решаемых при помощи анализа безубыточности.

Показателями масштаба (объема) деятельности по основной деятельности (оказание услуг финансовой взаимопомощи) могут быть:

· суммы дохода, получаемого кредитным кооперативом от предоставления займов пайщикам;

· средний портфель займов, выданных пайщикам;

· средняя величина оборотных активов (в займах);

· величина фонда финансовой взаимопомощи (ФФВП);

· численность заемщиков.

Показатели масштаба деятельности по предпринимательской деятельности:

· физический объем продаж, оказываемых услуг;

· выручка от реализации продукции, услуг;

· численность клиентов.

Показатели масштаба деятельности по финансовой деятельности:

· сумма депозитных вкладов;

· сумма портфеля муниципальных ценных бумаг.

Анализ безубыточности кредитного потребительского кооператива позволяет решить широкий спектр аналитических и управленческих задач:

· определять доходность различных видов деятельности, осуществляемых кредитным потребительским кооперативом;

· находить точки безубыточности, при превышении которых обеспечивается получение чистого дохода (прибыли);

· определять такой масштаб деятельности, при достижении которого возмещаются издержки на осуществление соответствующего вида деятельности и обеспечивается получение прибыли, необходимой для формирования фондов кредитного кооператива;

· оценивать финансовую устойчивость кредитного кооператива;

· определять пороговое значение параметров, оказывающих наибольшее влияние на доходность кредитного кооператива;

· оценивать чувствительность чистого дохода (прибыли) к изменению важнейших параметров кредитного кооператива.

Для определения зависимости между доходами (расходами) кооператива от масштабов (объема) деятельности по основной деятельности (финансовой взаимопомощи деятельности кредитного кооператива) необходимо выбрать показатель, характеризующий объем услуг, оказываемых кооперативом для своих пайщиков. Выбор такого показателя зависит от источника финансирования денежных поступлений. В настоящее время в практической деятельности кредитных кооперативов чаще всего используются два источника:

· доходы от предоставления займов членам кооператива;

· целевые членские взносы плюс доходы от предоставления займов членам кооператива.

В первом случае в качестве показателя, характеризующего масштаб деятельности, может быть использован средний портфель займов, во втором - средний размер фонда финансовой взаимопомощи (ФФВП), который помимо доходов от предоставляемых займов включает вступительные и целевые членские взносы.

Связь между доходами от предоставления займов пайщикам кредитного потребительского кооператива и размером портфеля займов, характеризующего объем деятельности, можно представить в виде следующего выражения:
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где Dз - доходы от предоставления займов;

 iзср - средняя норма доходности по займам (процентная ставка по займам);

Зп - средний размер портфеля займов за период (фактический или прогнозируемый).

В свою очередь средняя норма доходности по займам может быть установлена по статистическим данным о деятельности кооператива за прошлый период:
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где СDз - суммарный доход, полученный кредитным потребительским кооперативом в течение периода (года) от предоставления займов пайщикам;

 Зпо - размер портфеля займов на начало периода (года);

 Зпк - размер портфеля займов на конец периода (года).

По мере увеличения портфеля займов доходы от предоставления займов возрастают.

Суммарные издержки кредитного потребительского кооператива включают расходы по привлечению сбережений пайщиков и внешних займов, а также расходы на выплату заработной платы персоналу с начислениями, на содержание офиса и пр.

Затраты кооператива можно подразделить на переменные, которые зависят от размера портфеля займов, и постоянные, не зависящие от его размеров:
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 где Изк - издержки кредитного кооператива за период (год);

Ссб - средняя величина сберегательного портфеля и внешних займов за период (год);

iсб - средний процент компенсационных выплат за пользование сбережениями пайщиков и внешними займами;

Спост - постоянные расходы кредитного потребительского кооператива (административно-хозяйственные расходы кооператива без компенсационных выплат).

Первое слагаемое формулы (2.3) Ссб x iсб представляет собой компенсационные выплаты за пользование сбережениями пайщиков и внешними займами. Данные затраты являются переменными, поскольку их величина зависит от размера портфеля займов.

Размер компенсационных выплат влияет на привлекательность кредитного кооператива с точки зрения сбережений. Чем выше процент выплат по сбережениям, тем больше желающих вложить их в кредитный кооператив и тем больше портфель займов, предоставляемых пайщикам.

Формирование чистого дохода кредитного кооператива и его распределение можно представить в виде схемы (рис. 2.2).
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Рисунок 2.2 - Схема формирования и распределения чистого дохода от основной деятельности кредитного кооператива

Основываясь на приведенной схеме, с помощью анализа безубыточности кредитного потребительского кооператива можно решить перечисленные ранее задачи.

1. Определение точки безубыточности (минимального объема основной деятельности).

Точкой безубыточности называется такой портфель займов, который обеспечивает получение дохода от предоставления займов пайщикам, необходимого для возмещения издержек кооператива, включая компенсационные выплаты пайщикам и проценты по внешним займам, а также административно-хозяйственные расходы.

Минимальный объем деятельности определяется по формуле:
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где Спер - переменные затраты (Ссб x iсб).

Поскольку переменные затраты непосредственно зависят от размера портфеля займов и соответственно дохода по займам, то их величину можно представить в следующем виде:
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где а - коэффициент зависимости, показывающий связь переменных затрат и дохода по займам:
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Тогда: 
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Приравняв данное выражение нулю и решив равенство относительно величины Dз, получим точку безубыточности по доходу от предоставления займов:
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Выражение Dзкр (2.8) может быть получено как на основе статистических данных за отчетный период, так и на основе прогнозируемых постоянных и переменных затрат и ожидаемой средней доходности займов. Разделив величину Dзкр на среднюю доходность займа, получим точку безубыточности по размеру портфеля займов (Зпкр).

Точка безубыточности показывает минимальную величину размера портфеля и величину дохода по займам, при достижении которых возмещаются переменные и постоянные затраты, а чистый доход равен нулю. Сопоставляя точку безубыточности с фактическим (планируемым) портфелем займов или доходом по займам, можно определить коэффициент финансовой устойчивости:
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где Зпф и Зпкр - фактический (планируемый) и минимально допустимый (критический) портфель займов.

2. Определение минимального объема основной деятельности, позволяющего кооперативу получать чистый доход для формирования необходимых фондов кооператива.

Минимальный доход по займам (D'зmin) может быть установлен по формуле:
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где Н - процент, уплачиваемых налогов;

ЧD - чистый доход.

 Минимально допустимый размер портфеля займов (З'пmin):
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где iзср - средняя доходность портфеля займов.

Таким образом, с помощью анализа безубыточности можно найти две точки минимального объема (масштаба) основной деятельности: по одной чистый доход равен нулю, а по другой - доход позволяет сформировать необходимые фонды кредитного кооператива.

Кредитные кооперативы в России создаются и развиваются в условиях недостаточно стабильного финансового рынка, что объективно приводит к повышенному риску их деятельности. Во избежание массовых банкротств кредитных кооперативов, которые будут иметь крайне болезненные экономические, социальные и психологические последствия для членов кооперативов, необходимо уделить особое внимание применению нормативов, повышающих надежность работы кредитного кооператива, и придать им (всем или некоторым) обязательный для исполнения статус. Кредитные кооперативы в настоящее время не имеют адекватной для них системы бухгалтерского учета и пользуются общим планом счетов, поэтому некоторые нормативы не могут быть рассчитаны с необходимой степенью точности на основе стандартной официальной отчетности. Межрегиональная ассоциация кредитных союзов Дальнего Востока и Забайкалья предлагает кредитным кооперативам использовать в качестве внутренних, рассчитывая их на основе собственных реальных данных.
 

Показатели финансовой устойчивости
Эта группа нормативов оказывается наиболее важной в современных российских условиях. Отношение людей к кредитным кооперативам, а значит, и будущее кредитного кооператива зависит не столько от доходности кооператива, сколько от надежности выполнения им своих обязательств.

Норматив достаточности собственных средств
Необходимость определенного минимального размера паевого фонда для кредитного кооператива можно обосновывать двояко. С одной стороны, для стабильной работы кредитному кооперативу необходим некий запас прочности: паевой фонд относится к собственным средствам кредитного кооператива и не может быть в любой момент востребован членами. С другой стороны, любому юридическому лицу, чтобы начать работать, необходима некоторая стартовая сумма средств. В этом смысле паевые взносы необходимо рассматривать как «стартовый капитал», предоставленный кредитному кооперативу его членами. Как в первом, так и во втором случаях нельзя однозначно сказать, что существует одинаковый для всех кредитных кооперативов минимальный пороговый уровень, ниже которого паевой фонд (ПФ) не должен опускаться. Предлагаемый норматив носит рекомендательный характер.

Возможен и такой подход: минимальный размер паевого фонда определяется каждым кредитным кооперативом для себя самостоятельно, исходя из своих целей и потребностей. Он является производным от минимальной численности членов кредитного кооператива и минимального паевого взноса, устанавливаемого каждым кредитным кооперативом для себя самостоятельно. Доля каждого пайщика не должна превосходить 5% общей величины паевого фонда, в противном случае это создаст препятствие в виде разбалансирования деятельности кредитного кооператива, в частности, в случае выхода из кооператива одного или нескольких крупных пайщиков.

Минимальный размер собственного капитала (собственных средств) кроме суммы паевых взносов (паевого фонда) включает дополнительные взносы членов кредитного кооператива, резервы и нераспределенную прибыль.

В условиях отсутствия стандартов ведения бухгалтерского учета в кредитном кооперативе и общепринятых подходов к формированию резервов и распределению доходов сложно сказать, какой из этих показателей лучше характеризует финансовую устойчивость кредитного кооператива. Можно выбрать один из двух или пользоваться двумя.

Если кредитный кооператив принципиально не занимает денег у третьих лиц и имеет какие-то резервы на покрытие потерь, отношение собственных средств к сумме обязательств может не нормироваться в обязательном порядке. Однако при этом могут возникать проблемы разной защищенности интересов отдельных групп членов, исходя из их разного участия в принятии решений и разной степени информированности. При нормировании соотношения собственных средств и обязательств кредитный кооператив может использовать такой показатель, как отношение собственных средств к сумме обязательств, или отношение собственных средств к сумме активов.

Этот норматив по экономическому содержанию близок к предыдущему - определению минимального размера собственного капитала, и его обоснование аналогично. Так что можно выбрать один из этих двух нормативов. Количественное значение норматива:

рекомендуемое - от 0,05 до 0,1; предельно допустимое - 0,03.
Возможно достаточность капитала кредитного кооператива определять как предельное отношение общей суммы собственных средств кооператива и суммы рисковых активов:

N=CC/PA 


 




 (2.12)
где СС - сумма собственных средств; PA - ссуды, инвестиции, поручительства и т. д.

Данный норматив показывает отношение рисков потерь (безнадежных долгов и т. д.) и капитала, необходимого для финансирования подобных потерь. Количественное значение достаточности капитала:

рекомендуемое - от 0,1 до 0,12; предельно допустимое-0,08.
Специфическая проблема возникает, если кредитный кооператив все-таки привлекает заемные средства от третьих лиц (банковский кредит, приобретение какого-либо имущества в рассрочку или с отсрочкой оплаты, коммерческий кредит и т. п.). В этом случае кредиторы заинтересованы в обеспечении своих претензий собственным имуществом кредитного кооператива. Можно предложить следующий норматив: отношение собственных средств к сумме внешних обязательств. Этот показатель не отслеживается по балансу-для его расчета нужны данные аналитического учета. Он не сводится к предыдущим и имеет самостоятельное назначение, поэтому возможно его принятие наряду с одним из предыдущих. Количественное значение норматива: рекомендуемое - от 0,5 до 1,0; предельно допустимое - 0,2. 

Если какой-либо из этих нормативов будет носить директивный характер, то при отклонении от него деятельность кредитного кооператива должна приостанавливаться (кроме как по выполнению ранее взятых обязательств) вплоть до восстановления норматива.

Если активные операции кредитного кооператива будут ограничены выдачей займов своим членам, вложениями в банковские депозиты и в государственные ценные бумаги, то активами с повышенным риском следует считать просроченные займы и просроченные депозиты (как в части процентов, так и в части основного вклада).

 Н=СС/АПР,
 (2.13)
где СС - сумма собственных средств; АПР - активы с повышенным риском.

Данный норматив не может быть директивным, а только внутренним, оценочным. Рекомендуемое значение норматива - не ниже 1,0 предельно допустимое - 0,5.
Норматив ликвидности

Способность кредитного кооператива выполнять свои текущие обязательства зависит от его возможностей мобилизовать нужный объем средств в ликвидной форме при предъявлении кредиторами своих требований.

N = ВЛАЛО,
(2.14)
где ВЛА - высоколиквидные активы: касса, средства на расчетном счете, государственные ценные бумаги, обращающиеся на рынке, ссуды к погашению в течение ближайшего месяца за вычетом просроченных ссуд; ТО - текущие обязательства: займы пайщиков, переданные кредитному кооперативу на основании договоров, по которым должны производиться платежи в течение ближайшего месяца, включая выплату процентов.

Эти параметры невозможно отследить по балансу - требуются данные аналитического учета. Поэтому данный норматив является внутренним (оценочным). Рекомендуемое значение норматива - не ниже 0,5.
Для снижения риска потерь средств во времени и риска ликвидности целесообразно, чтобы долгосрочные финансовые активы кредитного кооператива, т. е. активы со сроком действия более года (если они есть), формировались за счет долгосрочных же пассивов:

займов сроком более года.

N = ДО/ДФА, (2.15)
где ДО - долгосрочные обязательства: долгосрочные займы; ДФА - долгосрочные финансовые активы.

Рекомендуемое значение норматива - не ниже 1,0, предельно допустимое — не ниже 0,5.
Норматив допустимого риска и резервы
Этот норматив устанавливается для целей управления кредитным риском кредитного кооператива. Поскольку объемы операций кредитного кооператива достаточно невелики, то одно неудачное решение о выдаче крупной ссуды или инвестировании может болезненно сказаться на его способности выполнять свои обязательства. Одной из наиболее эффективных форм управления такими рисками является диверсификация вложений.

Для уменьшения кредитного риска по займам, выдаваемым членам кредитного кооператива, предлагается ограничить объем выдаваемого одному заемщику займа. Здесь должно иметь место сочетание двух подходов:

1) взять за основу размер вклада заемщика в кредитном кооперативе (пай плюс сбережения) и ограничить максимально возможный доверительный (без дополнительного обеспечения - других источников средств) заем некоторым кратным размером. Конкретное значение норматива определяется в зависимости от финансового положения и размера кредитного кооператива, структуры его средств, срока займа в рамках предельно допустимых значений норматива: от двух- до пятикратного размера;
2) взять за основу объем активов кредитного кооператива и ограничить максимально возможный заем на одного заемщика долей от этих активов, не превышающих 5%.

Таким образом, величина доверительного займа на одного заемщика ограничена двух-пятикратной величиной суммы его паевого взноса и сбережений в кредитном кооперативе, может быть увеличена на сумму дополнительного обеспечения, но не может превышать 5% от активов кредитного кооператива.
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где Сс - объем займа, который может быть выдан одному заемщику; Вкл - объем его вклада в кредитный кооператив (пай плюс сбережения); Об - сумма дополнительного обеспечения; А - активы кредитного кооператива - сумма по балансу.

Для уменьшения кредитного риска по прочим вложениям кредитного кооператива предлагается ограничить объем средств, вкладываемых в один и тот же финансовый инструмент (депозит в одном и том же банке, государственные ценные бумаги одного и того же типа и серии), 20-ю процентами общего объема вложений кредитного кооператива без учета выданных займов.

N = ЕВ/ОВ < 0,20, (2.17)

где ЕВ - объем единичного вложения в один финансовый инструмент; OB - общий объем финансовых вложений кредитного кооператива за вычетом выданных займов.

Существуют два принципиально разных подхода к резервированию:

· резервирование части привлеченных средств в определенной форме в виде отчислений в централизованный страховой фонд и т. п. - резервирование активов;

· резервирование части доходов для покрытия возможных убытков в специальном фонде кредитного кооператива, без указания, в какой форме должны храниться соответствующие средства, - резервирование пассивов.

На сегодняшний день существует законодательное требование для потребительского кредитного кооператива резервировать определенную часть своих доходов для покрытия возможных убытков в размере 10% паевого фонда. Это те средства, которыми кредитный кооператив сможет отвечать перед своими контрагентами в случае непредвиденных обстоятельств. Как вариант, можно предложить, что в течение некоторого срока (например, одного года) любой кредитный кооператив обязан сформировать резервный фонд (РФ) в размере не менее 10% величины паевого фонда (ПФ) за счет либо своих доходов (здесь, безусловно, встанет вопрос о налогообложении), либо специальных взносов своих членов.

РФ=0,1ПФ. (2.18)
Резервы для покрытия потенциальных потерь по займам устанавливаются в следующих размерах: не менее 30% паевого фонда по просроченной задолженности до трех месяцев; не менее 75% по просроченной задолженности от трех до двенадцати месяцев;

не менее 100% по просроченной задолженности более двенадцати месяцев.

Распределение рисков может осуществляться путем их страхования. При этом можно использовать следующий подход.

1. Сумма незастрахованного займа, выданного одному члену кооператива, не должна превышать:

100% общей суммы собственного капитала кооператива - в первый год его деятельности; 35% общей суммы собственного капитала кооператива - во второй год его деятельности; 20% общей суммы собственного капитала кооператива - в последующие годы его деятельности.

2. Сумма незастрахованного займа, выданного одному члену кооператива, не должна превышать 10% общей суммы краткосрочных и долгосрочных займов, выданных кооперативом.

Норматив эффективности
Это сложная проблема для кредитного кооператива, поскольку экономическая эффективность обычно увязывается с получением прибыли. Кредитный кооператив же является некоммерческой организацией, задача которой состоит в удовлетворении потребностей своих членов в сбережении и в получении кредитов. Задача получения прибыли приходит в противоречие с этими главными задачами кредитного кооператива. Поэтому ни прибыль, ни какой-либо аналогичный показатель не могут быть взяты за основу при определении экономической эффективности деятельности кредитного кооператива.

Более логичным представляется оценивать эффективность работы кредитного кооператива по его способности удовлетворять потребности своих членов на разумных условиях. Это - прежде всего уровень удельных издержек функционирования кредитного кооператива (отношение затрат на работу кредитного кооператива к его активам), а также уровень процентной «маржи» (разница между средневзвешенной ставкой по ссудам, выданным членам кредитного кооператива, и средневзвешенной ставкой по займам, привлеченным от членов кредитного кооператива). Эти показатели рассчитываются по итогам года и являются внутренними (оценочными). Их основное назначение -обеспечить сопоставимость оценок работы кредитного кооператива в разные годы, а также сопоставимость займа в рамках предельно допустимых значений норматива: от двух- до пятикратного размера;

Под социальной эффективностью в отличие от экономической понимается соответствие деятельности кредитного кооператива своим социальным задачам. Вопрос состоит в том, не уклоняется ли он от своих функций по удовлетворению потребностей членов кредитного кооператива в сбережении и кредитовании. Показателями, позволяющими это оценить, являются: доля удовлетворенных запросов о предоставлении займов; доля займов, выданных членам кредитного кооператива, в общей структуре активов кредитного кооператива; уровень ставки по займам членов кредитного кооператива.

Эти показатели, как и показатели предыдущей группы, рассчитываются по итогам года и являются внутренними, оценочными. Их основное назначение -обеспечить сопоставимость оценок работы кредитного кооператива в разные годы, а также сопоставимость работы разных кредитных кооперативов.

Интегральным социально-экономическим показателем эффективности можно считать уровень невозврата займов членами кредитного кооператива, доля невозвращенных займов должна приближаться к нулю. Тем не менее, поскольку риск невозврата займа все-таки существует, для целей управления этим риском целесообразно ввести норматив допустимого размера невозврата:

N = Сс(н) / Сс,  (2.19)
где Сс(н) - объем невозвращенных займов за период;

Сс - общий объем выданных займов за период.

Предельно допустимое значение показателя - не свыше 0,05.

2.2. Оценка качества формирования финансовых ресурсов кредитных потребительских кооперативов граждан

Финансовые ресурсы кредитного потребительского кооператива представляют собой фонды денежных средств, формируемые за счет собственных и заемных источников и используемые кооперативом для осуществления текущей, инвестиционной и финансовой деятельности (Рис. 2.3)
Специфика финансовых ресурсов КПК проявляется в том, что в кредитных кооперативах создается фонд финансовой взаимопомощи (ФФВП), аккумулирующий в себе все свободные денежные средства, находящиеся на счетах в банках и в кассе кредитного кооператива, направляемые на выдачу (по предварительным заявкам) займов пайщикам (рис. 2.4).
 

Члены кредитного кооператива одновременно выступают в нем в качестве заемщиков и кредиторов. Выступая в качестве заемщика, член кредитного кооператива пользуется его услугами и получает в кооперативе денежную ссуду. Выступая в качестве кредитора, пайщик кредитного кооператива, являясь членом кредитного комитета или голосуя на общих собраниях, принимает решение о возможности выдачи ссуды другому пайщику, выступающему в качестве заемщика.

Поскольку экономические интересы кредиторов и заемщиков различны, то противоречие «кредитор – заемщик» в кредитном кооперативе разрешается путем фиксации в документах кооператива принципов его деятельности и всех условий выдачи кредита. Вступая в кооператив, члены-пайщики уже заранее знают их и могут оценить свои возможности как кредиторов и заемщиков.
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Рис. 2.4- Движение средств Фонда финансовой взаимопомощи КПК
Член кредитного кооператива имеет ограниченное право на получение части создаваемого кооперативом продукта его ссудного фонда. Это обстоятельство объясняется тем, что выдача займов кооперативом производится с учетом оценки кредитоспособности заемщиков. Если кооператив оценивает кредитоспособность как недостаточную, то член кооператива может вовсе не получить заем.

Кроме того, члены кооператива имеют специфические интересы и потребности, отличающие их от учредителей других хозяйственных образований. Члены-пайщики объединяются и создают кооператив для удовлетворения каких-либо своих потребностей, достичь которые в одиночку либо невозможно, либо весьма затруднительно. В кооперативах сочетаются личные и коллективные интересы их членов. Каждый из них имеет свой экономический интерес, однако достичь его он может только путем объединения, сотрудничества с другими членами кооператива.

Как собственники кредитного кооператива, пайщики заинтересованы в его развитии на основе получения наибольших доходов по основной деятельности и прибыли по коммерческой.

2.3. Оценка эффективности использования финансовых ресурсов кредитных потребительских кооперативов граждан

Эффективное финансовое управление предполагает оптимизацию ресурсного потенциала организации. Стратегия финансового управления заключается в выборе и обосновании политики привлечения и эффективного размещения финансовых ресурсов кредитным кооперативом, тактика финансового управления — в конкретизации поставленных целей в виде планов и их ресурсного обеспечения.

Финансовое управление ресурсами кредитного потребительского кооператива – это управление привлечением и эффективным использованием собственных и заемных денежных средств, включающее в себя управление платежеспособностью, управление ликвидностью и доходностью кредитного кооператива, а также рисками его деятельности.

Система финансового управления ресурсами КПК включает в себя подсистему финансового управления формированием ресурсов и подсистему финансового управления ресурсов, конечной целью которого является формирование и эффективное использование собственных и привлеченных источников финансовых ресурсов на основе принятия обоснованных решений, обеспечивающих кооперативу устойчивый экономический рост и развитие (рис. 2.5). 
В процессе реализации этой цели финансовое управление ресурсами КПК направлено на решение следующих основных задач.
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формирование достаточного объема и необходимого состава финансовых ресурсов, обеспечивающих заданные темпы развития КПК;

обеспечение постоянной платежеспособности КПК за счет поддержания достаточного уровня ликвидности его финансовых ресурсов;
обеспечение максимальной доходности (рентабельности) используемых финансовых ресурсов при предусматриваемом уровне финансового риска;

оптимизация оборота финансовых ресурсов;

обеспечение минимизации финансового риска использования финансовых ресурсов при предусматриваемом уровне их доходности (рентабельности).

Кредиты банков и займы небанковских организаций целесообразно использовать, если условия его получения выгоднее сбережений пайщиков. Использование привлеченных средств вместо сбережений пайщиков подрывает принцип кооперативного взаимодействия и «размыкает» внутренний оборот кредитного кооператива со всеми возможными последствиями. Управление этим видом ресурсов должно учитывать более жесткие условия возврата, в частности – штрафные санкции в случае просрочки, что непременно следует иметь в виду при размещении таких средств.

Условия работы КПК на рынке микрофинансовых услуг постоянно усложняются – с одной стороны, усиливается конкуренция, с другой – растут потребности пайщиков кредитных кооперативов в заемных ресурсах и в различного рода заемных продуктах. Поэтому в дополнительной проработке нуждаются вопросы финансового управления заемными ресурсами кредитных кооперативов. Одним из этапов финансового управления портфелем заемных средств в кредитных кооперативах является оценка условий привлечения кредитов и займов с позиции их эффективности. К числу важнейших из этих условий относятся: 
1) срок предоставления кредита; 
2) ставка процента за кредит; 
3) условия выплаты суммы процента; 
4) условия выплаты основной суммы долга.

В процессе формирования политики привлечения КПК заемных ресурсов необходимо изучить и оценить условия осуществления кредитования в разрезе видов кредитов и займов. Для оценки условий кредитования КПК можно использовать методику, предложенную Бланком И.А., включающую расчет специального показателя – грант-элемента, позволяющего сравнивать стоимость привлечения финансового кредита на условиях отдельных внешних кредиторов со средними условиями на финансовом рынке. Этот показатель рассчитывается по формуле:
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  (2.20)

где ГЭ – показатель грант-элемента, характеризующий размер отклонений стоимости конкретного финансового кредита или займа на условиях, предложенных кредитором, от среднерыночной стоимости аналогичных кредитных инструментов, в процентах;

ПР – сумма уплачиваемого процента в конкретном интервале (n) кредитного периода;

ОД – сумма амортизируемого основного долга в конкретном интервале (n) кредитного периода;

БК – общая сумма привлекаемого в кооператив кредита или займа;

i – средняя ставка процента за кредит или займ, сложившаяся на финансовом рынке по аналогичным кредитным инструментам, выраженная десятичной дробью;

n – конкретный интервал кредитного периода, по которому осуществляется платеж кредитору;

t – число интервалов, входящих в общую продолжительность кредитного периода.

Так как грант-элемент сравнивает отклонение стоимости привлечения конкретного кредита или займа от среднерыночной, его значения могут характеризоваться как положительной, так и отрицательной величинами. Ранжируя значения грант-элемента, можно оценить уровень эффективности условий привлечения КПК заемных финансовых ресурсов в соответствии с предложениями отдельных кредиторов.

Использование кредитными потребительскими кооперативами предлагаемой методики позволит выбирать оптимальный вариант привлечения займов и кредитов из внешних источников, способствующий экономии финансовых ресурсов КПК.

КПК часто сталкиваются с ситуацией, когда не вся сумма ФФВП выдана пайщикам в виде займов. В этом случае КПК может разместить временно свободный остаток средств ФФВП в финансовые инструменты, имеющие минимальную степень риска. К таким инструментам традиционно относятся государственные и муниципальные ценные бумаги, а также депозиты надежных банков. Частично решить проблему надежности финансовых инструментов поможет соблюдение принципа диверсификации при осуществлении вложений. Этот принцип означает, что неразумно размещать все средства в один и тот же финансовый инструмент, например, на депозит в одном банке.

Размещая деньги пайщиков в банковских депозитах и других финансовых инструментах, кредитный союз выступает как коллективный сберегатель от имени, по поручению и в интересах пайщиков. Цель коллективного инвестирования — оптимизация использования сбережений пайщиков, в первую очередь, обеспечение надежности и финансовой устойчивости, что достигается путем диверсификации финансовых вложений. Принцип диверсификации действует и в планировании займов, выдаваемых на различные сроки и под разные виды гарантий. Цель коллективного инвестирования — уберечь личные сбережения пайщиков от инфляции.

Для поддержания нормальной платежеспособности необходимо, чтобы краткосрочные и среднесрочные обязательства были размещены только в краткосрочных и среднесрочных активах, то есть чтобы сумма сбережений «до востребования», сбережений на срок до 3 мес., до 6 мес., заемных средств, имеющих те же сроки, и прочей краткосрочной кредиторской задолженности не превышала суммы денежных средств, кратко- и среднесрочных займов, депозитов банков и ценных бумаг. Сумма долгосрочных обязательств должна быть не больше суммы долгосрочных вложений.

С точки зрения поддержания финансовой стабильности, долгосрочные активы КПК лучше формировать только за счет собственных средств кооператива – фондов, резервов, безвозвратного целевого финансирования и паевых взносов.
В процессе финансового управления кредитным портфелем, необходимо вести учет эффективности по каждому направлению формирования кредитного портфеля с точки зрения оборачиваемости денежных средств, минимизации кредитных рисков, спроса на каждый вид займа (с целью увеличения ресурсной базы на самое эффективное направление).
Однако следует помнить, что хотя диверсификация снижает максимально возможные потери на одно событие за счет распределения средств между различными группами пайщиков (заемщиков), но при этом возрастает количество видов риска, которые необходимо контролировать. 

Принцип действия механизма диверсификации основан на разделении рисков, препятствующем их концентрации.

В качестве основных форм диверсификации рассматриваемых рисков кредитных потребительских кооперативов могут быть использованы следующие ее направления:

· диверсификация видов финансовой деятельности;
· диверсификация депозитного портфеля;
· диверсификация кредитного портфеля: распределение по отраслям и целям использования, распределение по размерам займов, распределение по регионам, распределение по срокам займов;

· диверсификация портфеля ценных бумаг.
КПК работает в основном со сбережениями населения, поэтому, в целях минимизации риска потери доходности или риска потери платежеспособности, кредитные кооперативы могут от лица своих пайщиков заключать договоры с финансовыми институтами, работающими на рынке ценных бумаг, о покупке для них государственных или муниципальных ценных бумаг.
3. Анализ формирования и использования финансовых ресурсов кредитного потребительского кооператива граждан «Народный капитал»
3.1. Анализ основных финансово-экономических показателей КПКГ «Народный Капитал»

Основной целью КПКГ "Народный Капитал" является удовлетворение потребностей пайщиков в сбережении собственных денежных средств и взаимном финансировании. Таким образом, некоммерческий характер деятельности организации обеспечивает условия для наиболее полного соответствия работы кооператива с желаниями его пайщиков. Надежность КПКГ "Народный Капитал" опирается на демократические принципы управления. Члены кооператива сочетают в себе и хозяина, и управленца, кредитора и вкладчика. Каждый пайщик, обладая одним решающим голосом на общем собрании вне зависимости от размера суммы средств, внесенных в кооператив, принимает участие в управлении кооперативом. Все вместе они определяют основные направления развития кооператива, его стратегические и тактические задачи.

Кредитный потребительский кооператив "Народный Капитал" - это некоммерческая организация, созданная членами-пайщиками для удовлетворения своих потребностей во взаимном финансировании, ими финансируемая и управляемая. 

КПКГ "Народный Капитал" был создан 23 мая 2006 года без поддержки Администрации города Новосибирска и Новосибирской области и развивается самостоятельно. 

Кооператив действует на основании статей Гражданского Кодекса РФ и иных нормативных правовых актов РФ, а также законов и иных нормативных правовых актов Новосибирской области в части контроля и защиты интересов членов Кооператива, Уставом КПКГ "Народный Капитал".
 

Основной Миссией нашего кредитного потребительского кооператива граждан является защита интересов граждан в сфере финансовых услуг, повышение уровня их благосостояния.

Высшим органом управления КПКГ является Общее собрание членов-пайщиков. Общее собрание избирает Правление КПКГ, Комитет по займам, Ревизионную комиссию. В период между собраниями текущее руководство деятельностью КПКГ осуществляет Правление, которое принимает необходимые решения, связанные с деятельностью КПКГ, утверждает новые положения и программы для членов кооператива по выдаче займов, привлечению личных сбережений.

Текущей деятельностью КПКГ руководит исполнительная дирекция в лице директора КПКГ Удовиченко Олеся Владимировна. Сегодня в штате КПКГ работают 10 человек. Главной задачей всех органов управления КПКГ является обеспечение финансовой стабильности кредитного кооператива, создание условий для высокого качества обслуживания членов-пайщиков кооператива.

Численность пайщиков в течение 2006-2007 увеличилось с 50 до 400 человек за счет расширения географии деятельности КПКГ, появления новых финансовых программ кооператива для различных слоев населения Новосибирской области.

За 2 года работы КПКГ «Народный Капитал» было выдано 64 займов на сумму 1,9 млн. рублей.

Для развития и поддержки предприятий малого бизнеса в Новосибирской области КПКГ была разработана программа микрозаймов для предпринимателей. По данной программе в 2007 году было выдано 6 займов на сумму 620 тысяч рублей. Займы выдавались на пополнение оборотных средств и приобретение оборудования для различных видов деятельности. Специалисты КПКГ бесплатно изготавливают рекламные ролики предпринимателей –пайщиков кооператива, которые демонстрируются клиентам на плазменном экране, установленном на стене в операционном зале.

В 2007 году была разработана программа «Заём Новогодний», в программе приняли участие 48 пайщиков, все участники были награждены ценными подарками, проведены конкурсы детских рисунков и детских фотографий, оформлен стенд, ролики, детям вручены мягкие игрушки и сладкие призы.

Особая категория наших пайщиков – это пенсионеры, по состоянию на 1.01.08г. в рядах кооператива состоят 136 человек (34% от общей численности). КПКГ является одной из немногих организаций, которая предоставляет займы пенсионерам. Разработана специальная программа «Займы для старшего поколения». Всего за 2007 год выдано 17 займов на сумму 200 тысяч рублей. Разработаны специальные пенсионные вклады – 22% годовых на срок 3 месяца (с 10 рублей). По многочисленным просьбам пенсионеров о возможности перечисления пенсий в КПКГ для зачисления во вклад решаем вопрос с Пенсионным фондом о заключении договора.

За 2007 год привлечено личных сбережений членов-пайщиков на сумму 5 миллионов рублей. Все привлеченные средства размещены в займах пайщиков.

В КПКГ «Народный Капитал» существуют следующие виды вкладов:

Вклад срочный:

На 3 месяца – 24% годовых

На 6 месяцев – 26% годовых

На 9 месяцев – 28% годовых

На 12 месяцев- 32% годовых

Вклад накопительный:

На 3 месяца – 20% годовых

На 6 месяцев – 24% годовых

На 9 месяцев – 26% годовых

На 12 месяцев- 30% годовых

Вклад срочно-накопительный

На 12 месяцев-30% годовых

КПКГ «Народный Капитал» принимает активное участие во всех мероприятиях, проводимых Лигой кредитных союзов, Межрегиональной Ассоциацией. В 2007 году работники кооператива прошли обучение на курсах менеджеров по займам в городе Санкт-Петербурге.

На сегодняшний день в КПКГ «Народный Капитал» действуют следующие программы:

Займ потребительский на 6-12 месяцев (48% годовых) под поручительство, под залог;

Займ предпринимательский на 6-12 месяцев (84% годовых) под поручительство, под залог;

Займ доверительный до 15000 рублей на 1-3 месяца (10 % в месяц) без поручительства и залога;

Займ срочный свыше 15000 рублей под поручительство, под залог.

Пайщиками КПКГ «Народный Капитал выступают:

1. учителя

2. врачи

3. военнослужащие

4. пенсионеры

5. предприниматели

На рисунке 3.1 представлен потрет пайщиков КПКГ «Народный Капитал».
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Рисунок 3.1- Социальный портрет пайщиков КПКГ «Народный Капитал» на 1.01.2008 г
Как видно из рисунка наибольший процент составляют пенсионеры (35%). Наименьший - студенты (0,5%).

В таблице 3.1 и на рис.3.2 представлена динамика роста количества пайщиков КПКГ «Народный Капитал» за 2006 - 2007 год

Таблица 3.1

Динамика численности пайщиков КПГ «Народный Капитал»
	Год
	2006
	2007

	Количество пайщиков, чел
	50
	400
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Рисунок 3.2- Динамика роста пайщиков КПГ «Народный Капитал»
Таблица 3.1 и рисунок 3.2 показывают, что на протяжении двух лет работы количество пайщиков увеличилось на 800% 

Количество выданных займов, так же как и количество пайщиков с каждым годом изменяется (табл.3.2 и рис.3.3)

Таблица 3.2

Количество выданных займов
	Год
	2006
	2007

	Количество выданных займов
	5
	59
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Рисунок 3.3- Количество выданных займов КПКГ «Народный Капитал»
По количеству выданных займов наблюдается следующая тенденция: в 2007 году происходит увеличение объемов выданных займов на (59/5*100=1180%). 

Далее сравним выданные займы с количеством пайщиков (рис.3.4).
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Рисунок 3.4- Сравнение количества выданных займов с количеством пайщиков
Согласно рисунку рассчитаем количество выданных займов на 1 пайщика:

В 2006 году - 50/5=10

В 2007 году - 400/59=6

В 2006 году займ получил каждый десятый пайщик, а в 2007 году уже каждый седьмой. Это говорит о положительной динамике развития КПКГ.

Ниже проанализируем суммы займов, подученные КПКГ «Народный Капитал» (табл. 3.3 и рис.3.5).

Таблица 3.3

Суммы займов, полученные КПКГ «Народный Капитал» за 2006-2007 гг
	Год
	2006
	2007

	Количество полученных займов
	61
	620
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Рисунок 3.5 – Количество полученных КПКГ «Народный капитал» займов
В 2007 году наблюдается увеличение займов в 10 раз.

Данные для анализа активов КПКГ «Народный Капитал» представлены в Приложении А.

Рост активов кооператива (рис.3.6):
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Рисунок 3.6 – Активы КПКГ «Народный Капитал» в 2006-2007 гг
При анализе активов КПКГ «Народный Капитал» наблюдается та же тенденция, что и при анализе других показателей: увеличение в 2007 году (в 8 раз). 

В таблице 3.4 отражена динамика финансовых показателей КПКГ «Народный Кооператив». Расчет показателей проводим на основе данных бухгалтерской отчетности «Бухгалтерского баланса» (Форма №1) и «Отчета о прибылях и убытках» (Форма №2) (см. Прил. А и Б).
Таблица 3.4

Динамика финансовых показателей КПКГ «Народный Кооператив» за 2006-2007 гг
	Показатели
	2006
	2007

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,76
	0,8

	Коэффициент срочной ликвидности
	0,8
	0,86

	Коэффициент текущей ликвидности
	1,84
	1,84

	Коэффициент финансовой независимости
	0,16
	0,18

	Суммарные обязательства к активам
	0,84
	0,85

	Суммарные обязательства к собственному капиталу
	4,25
	4,30

	Долгосрочные обязательства к активам
	0,01
	0,02

	Долгосрочные обязательства к внеоборотным активам
	0,08
	0,08

	Рентабельность собств-ого капитала, %
	7,04
	7,28

	Рентабельность инвестиций, %
	14,6
	16,8


Значение коэффициента абсолютной ликвидности за 2006-2007гг. колеблется в пределах от 0,30 до 0,75 (нормативное значение 0,15-0,2), что показывает способность КПКГ своевременно и полностью выполнять свои краткосрочные финансовые обязательства перед внутренними и внешними партнерами, а также перед государством. 2007 год - год с наибольшей величиной коэффициента абсолютной ликвидности, что характеризует наиболее активную деятельность КПКГ. Коэффициент срочной ликвидности (нормативное значение 0,5-0,8), показывающий возможность КПКГ своевременно осуществлять расчеты с дебиторами, также имеет относительно высокие значения (от 0,53 до 1,17), что указывает на способность вовремя производить все платежи со своими дебиторами. В целом по системе за период с 2006-2007гг. коэффициент текущей ликвидности достаточно высокий (1,84) (нормативное значение 1,0-2,0), что определяет достаточность наличия денежных ресурсов кооперативов для погашения долгосрочных займов. Увеличение коэффициента финансовой независимости в 2007 году характеризует снижение зависимости КПКГ от привлечения дополнительных внешних источников собственного кредитования.

 Рост суммарных обязательств к активам баланса (от 4,25 до 4,30) в целом характеризует стабильность развития КПКГ. Суммарные обязательства в кредитном кооперативе определяются суммированием выданных займов за соответствующий период. Общая сумма обязательств по отношению к собственному капиталу увеличилась в 4,9 раза в 2007 году по отношению к 2006 году. Высокое значение данного показателя определяется спецификой деятельности кредитных кооперативов. За период с 2006-2007гг. наблюдается рост собственного капитала. Незначительные величины долгосрочных обязательств к активам и внеоборотным активам свидетельствуют о недостаточности выдачи займов на долгосрочной основе, кооперативы еще не способны осуществлять долгосрочное финансирование пайщиков в силу незначительных объемов средств. Дальнейшее совершенствование системы КПКГ должно быть направлено на увеличение объема долгосрочных займов в структуре выданных средств кооперативом. Анализ деятельности системы КПКГ не может обойтись без анализа показателей рентабельности (доходности). Рентабельность собственного капитала и инвестиций за период с 2006-2007гг. свидетельствуют о росте выдаваемых займов на единицу собственного капитала на 3% и росте прибыли на единицу инвестиций на 15%, что означает повышение доверия к данным финансовым организациям со стороны населения.

3.2 Анализ формирования и использования финансовых ресурсов

Для осуществления уставной деятельности кредитный потребительский кооператив "Народный Капитал" использует собственные средства и личные денежные средства пайщиков. Правила формирования и использования средств Кооператива разработаны на основании и в соответствии с ГК РФ, Законом РФ № 117-ФЗ "О кредитных потребительских кооперативах граждан" и Устава КПКГ "Народный Капитал". 
Анализ финансовых ресурсов КПКГ «Народный Капитал» будем проводить на основе данных бухгалтерского баланса (см. Прил. А). К собственным средствам КПКГ относятся: 

· паевые взносы;

· вступительные взносы, членские или дополнительные взносы;

· фонды, сформированные по результатам деятельности КПКГ;

· спонсорские (благотворительные) средства, пожертвования (в соответствии с действующим законодательством);

· иные поступления (безвозмездные целевые взносы) в соответствии с законодательством РФ на осуществление уставной деятельности КПКГ;

· привлеченные кредитные ресурсы банков и других кредитных организаций.

Таблица 3.5

Соотношение собственных и заемных средств КПКГ «Народный Капитал»
	Показатели
	2006
	2007

	1.Собственные средства предприятия
	520
	4160

	в % к общему объему
	67,36
	69,88

	2. Заемные средства
	252
	1793

	2.1 Долгосрочные заемные средства
	 
	 

	2.2 Краткосрочные заемные средства
	252
	1793

	в % к валюте баланса
	32,64
	30,12

	Всего средств
	772
	5953


Из таблицы следует, что собственные средства в 2007 году увеличились. Увеличились и заемные средства. В структуре средств наибольший вес занимают собственные средства, что говорит о финансовой независимости КПКГ «Народный Капитал»

Анализ собственных источников финансовых ресурсов проведем в таблице 3.6.

Таблица 3.6

Анализ собственных источников финансовых средств КПКГ «Народный Капитал»
	Показатели
	2006
	2007

	Паевые взносы
	50
	400

	Членские взносы пайщиков
	145
	1715,00

	Фонды,сформированные по результатам деятельности КПКГ
	103
	1345

	Спонсорские (благотворительные) средства
	36
	125

	Безвозмездные взносы
	186
	575

	Всего собственных средств
	520
	4160


Наибольший вес в структуре собственных средств занимают членские взносы и фонды, сформированные по результатам деятельности КПКГ. 

Кредитный потребительский кооператив граждан "Народный Капитал", в соответствии с Уставом и Законодательными актами, формирует следующие фонды (таблица 3.7)

Таблица 3.7

Фонды, формируемые КПКГ «Народный Капитал»
	Название фонда
	Способ образования фонда

	1
	2

	Паевой фонд
	Сумма денежных взносов членов КПКГ, являющаяся общей долевой собственностью Кооператива, основой его уставной деятельности

	Резервный фонд
	Формируется в первоочередном порядке по результатам уставной деятельности кооператива за отчетный период. Величина фонда не менее 5% от общей суммы личных сбережений пайщиков в ФФВП. Используется лишь в соответствии с решением Правления КПКГ или Общего собрания при возмещении потерь по невозвратам займов и финансовым вложениям, наличии непокрытого балансового убытка, непредвиденных расходов и других форс-мажорных обстоятельствах

	Страховой фонд
	Формируется в процессе уставной деятельности кооператива за отчетный период за счет безвозмездных целевых взносов в размере 1% от суммы полученного пайщиками займа. Используется на возмещение расходов от чрезвычайных ситуаций и стихийных бедствий, покрытия задолженности заемщика в случае смерти, а так же для страхования имущества кооператива, жизни и здоровья сотрудников и гражданской ответственности по причине вреда имущественным интересам третьих лиц и другие форс-мажорные обстоятельства.

	Фонд текущих расходов
	Основной источник функционирования КПКГ как предприятия и предназначен для покрытия текущих расходов, связанных с обеспечением административно-хозяйственной деятельности кооператива, техническим оснащением и другими расходами.

	Фонд целевого использования
	Предназначен для выдачи займов пайщикам на условиях, отличных от общего порядка выдачи займов из средств фонда финансовой взаимопомощи.


Распределение средств по фондам представлено в таблице 3.8

Таблица 3.8
Распределение средств по фондам за 2006-2007 гг
	Фонды, формируемые КПКГ «Народный Капитал»
	2006
	2007

	Паевой фонд
	5,13
	67,2

	Резервный Фонд
	12,31
	154,61

	Страховой фонд
	15,39
	194,97

	Фонд текущих расходов
	6,1
	80,67

	Фонд целевого использования
	63,67
	847

	Всего средств
	102,59
	1344,45


Согласно таблице 3.8 больше всего средств распределяется в фонд текущих расходов, наименьшее в паевой фонд. Удельные веса фондов изображены на рис. 3.7-3.8
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Рисунок 3.7 – Структура фондов КПКГ «Народный Капитал» в 2006 году
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Рисунок 3.8 – Структура фондов КПКГ «Народный Капитал» в 2007 году
Как видно из рисунков 3.7-3.8 наибольший удельный вес в структуре фондов занимает фонд целевого использования: в 2006 г-62%, в 2007 г-63%. Увеличение удельного веса фонда целевого использования влечет за собой увеличение выдачи займов.

3.3 Рекомендации по совершенствованию формирования и использования финансовых ресурсов КПКГ «Народный капитал»

КПКГ часто сталкиваются с ситуацией, когда не вся сумма ФФВП выдана пайщикам в виде займов. В этом случае КПКГ может разместить временно свободный остаток средств ФФВП в финансовые инструменты, имеющие минимальную степень риска. К таким инструментам традиционно относятся государственные и муниципальные ценные бумаги, а также депозиты надежных банков. Частично решить проблему надежности финансовых инструментов поможет соблюдение принципа диверсификации при осуществлении вложений. Этот принцип означает, что неразумно размещать все средства в один и тот же финансовый инструмент, например, на депозит в одном банке.

Размещая деньги пайщиков в банковских депозитах и других финансовых инструментах, кредитный союз выступает как коллективный сберегатель от имени, по поручению и в интересах пайщиков. Цель коллективного инвестирования — оптимизация использования сбережений пайщиков, в первую очередь, обеспечение надежности и финансовой устойчивости, что достигается путем диверсификации финансовых вложений. Принцип диверсификации действует и в планировании займов, выдаваемых на различные сроки и под разные виды гарантий. Цель коллективного инвестирования — уберечь личные сбережения пайщиков от инфляции.

Для поддержания нормальной платежеспособности необходимо, чтобы краткосрочные и среднесрочные обязательства были размещены только в краткосрочных и среднесрочных активах, то есть чтобы сумма сбережений «до востребования», сбережений на срок до 3 мес., до 6 мес., заемных средств, имеющих те же сроки, и прочей краткосрочной кредиторской задолженности не превышала суммы денежных средств, кратко- и среднесрочных займов, депозитов банков и ценных бумаг. Сумма долгосрочных обязательств должна быть не больше суммы долгосрочных вложений.

С точки зрения поддержания финансовой стабильности, долгосрочные активы КПКГ лучше формировать только за счет собственных средств кооператива – фондов, резервов, безвозвратного целевого финансирования и паевых взносов.
В процессе финансового управления кредитным портфелем, необходимо вести учет эффективности по каждому направлению формирования кредитного портфеля с точки зрения оборачиваемости денежных средств, минимизации кредитных рисков, спроса на каждый вид займа (с целью увеличения ресурсной базы на самое эффективное направление).
Однако следует помнить, что хотя диверсификация снижает максимально возможные потери на одно событие за счет распределения средств между различными группами пайщиков (заемщиков), но при этом возрастает количество видов риска, которые необходимо контролировать. 

Принцип действия механизма диверсификации основан на разделении рисков, препятствующем их концентрации.

В качестве основных форм диверсификации рассматриваемых рисков кредитных потребительских кооперативов могут быть использованы следующие ее направления:

· диверсификация видов финансовой деятельности;
· диверсификация депозитного портфеля;
· диверсификация кредитного портфеля: распределение по отраслям и целям использования, распределение по размерам займов, распределение по регионам, распределение по срокам займов;

· диверсификация портфеля ценных бумаг.
КПКГ работает в основном со сбережениями населения, поэтому, в целях минимизации риска потери доходности или риска потери платежеспособности, кредитные кооперативы могут от лица своих пайщиков заключать договоры с финансовыми институтами, работающими на рынке ценных бумаг, о покупке для них государственных или муниципальных ценных бумаг.

КПКГ являются плательщиками единого налога, взимаемого при упрощенной системе налогообложения. Упрощенная система налогообложения является разновидностью специальных налоговых режимов, к которым также относится система налогообложения в виде единого налога на вмененный доход, единого сельскохозяйственного налога, специальная система налогообложения участников соглашений о разделе продукции, налогообложение игорного бизнеса. При этом применение упрощенной системы налогообложения разрешается только в том случае, если субъект не обязан применять какой-либо иной специальный налоговый режим.

Упрощенная система налогообложения предусматривает уплату организациями единого налога, исчисленного по результатам хозяйственной деятельности за налоговый период. При этом единый налог заменяет собой уплату налога на прибыль, налога на добавленную стоимость, налога на имущество организаций и единого социального налога.

Объекты обложения другими налогами (не заменяемыми единым налогом), возникающие у КПКГ при ведении хозяйственной деятельности с применением упрощенной системы, облагаются этими налогами на общих основаниях в соответствии с НК РФ и иными актами действующего законодательства.

Например, при размещении рекламы своей продукции КПКГ будут продолжать уплачивать налог на рекламу в соответствии с действующим порядком уплаты этого налога.

Упрощенная система налогообложения в отношении заменяемой единым налогом совокупности налогов и принципа его уплаты по результатам хозяйственной деятельности за определенный налоговый период для индивидуальных предпринимателей предусматривает точно такой же подход, как и для организаций.

В соответствии с п.1 ст.38 НК РФ объектами налогообложения могут являться операции по реализации товаров (работ, услуг), имущество, прибыль, доход, стоимость реализованных товаров (выполненных работ, оказанных услуг), либо иной объект, имеющий стоимостную, физическую или количественную характеристику, с наличием которого у налогоплательщика законодательство о налогах и сборах связывает возникновение обязанности по уплате налога. Причем каждый налог имеет самостоятельный объект налогообложения, определяемый в соответствии с частью второй Налогового кодекса и с учетом положений ст.38 НК РФ.

Согласно п.1 ст.346.14 НК РФ объектом налогообложения единым налогом при применении упрощенной системы в КПКГ являются: доходы, уменьшенные на величину расходов.

КПКГ самостоятельно выбрали конкретный объект налогообложения, предварительно оценив экономическую целесообразность применения того или иного объекта налогообложения (в зависимости от его вида деятельности, конкретного состава расходов или доходов, другой ситуации при ведении предпринимательской деятельности). Выбранный КПКГ объект не может меняться налогоплательщиком в течение всего срока применения упрощенной системы.

Налоговая база представляет собой стоимостную, физическую или иную характеристику объекта налогообложения (п.1 ст.53 НК РФ). Более подробно налоговая база при применении упрощенной системы налогообложения будет рассмотрена пункте 2.3. «Формирование налоговой базы»

КПКГ самостоятельно исчисляет сумму налога, подлежащего уплате в бюджет, исходя из налоговой базы, налоговой ставки и налоговых льгот (ст.52 НК РФ).
Заключение
В данной дипломной работе были вопросы формирования и использования финансовых ресурсов потребительских кооперативов граждан.
Финансы некоммерческих организаций представляют собой систему денежных отношений, выражающих планомерное формирование и использование децентрализованных денежных фондов в процессе их индивидуального кругооборота. Это экономические, денежные отношения, возникающие в результате движения денег: на их основе в организации функционируют различные денежные фонды.

К источникам формирования доходов некоммерческих организаций относятся: взносы участников организации, поступления учредителей, добровольные пожертвования и взносы; целевые поступления; средства из государственного бюджета; выручка от платной реализации товаров и услуг; дивиденды (доходы, проценты); доходы, получаемые от собственности некоммерческой организации; другие, не незапрещенные законом, поступления.

Одной из некоммерческих организаций является кредитный потребительский кооператив граждан. В настоящее время в России действует закон «О кредитных потребительских кооперативах граждан», регулирующий деятельность данных организаций.

Согласно закону, кредитный потребительский кооператив граждан - потребительский кооператив граждан, созданный гражданами, добровольно объединившимися для удовлетворения потребностей в финансовой взаимопомощи. Цель кредитных кооперативов- с помощью выдачи доступных кредитов обеспечить условия для эффективной деятельности хозяйств своих членов, оказать услуги по сохранению личных сбережений членов кооператива.

Кредитный кооператив осуществляет свою деятельность на основе паевых взносов участников. Доходом КПКГ является процент от займа, одна часть которого расходуется на текущие нужды кооператива, формирование резервов и различных фондов, другая часть используется на начисление процентов на паевой капитал. Члены кооператива являются и пайщиками, и кредиторами. КПКГ могут также заключать договоры с банками и другими кредитными организациями и использовать заемный капитал.

КПКГ является специфической финансовой организацией. Функция потребительского кооператива не сводится чисто к экономическим задачам, а включает еще и социальные аспекты.

Механизмом управления платежеспособностью КПКГ является резервирование средств. Резервы относятся к собственным средствам организации и обеспечивают исполнение ее обязательств, поддержание ее финансовой устойчивости.

На практике КПКГ для обеспечения платежеспособности формируют два вида резервов: общие резервы для покрытия всех видов рисков организации и специальные резервы, или страховые фонды, для покрытия конкретных проблемных займов. Размер общего резерва устанавливается в соотношении с каким-либо из следующих показателей: собственные средства организации, активы организации, привлеченные средства организации, доходы организации и т.д.

В отличие от банков норма резервирования для российских КПКГ не установлена, поэтому каждый кооператив сам определяет методику формирования резервов.

Резервный и страховые фонды КПКГ формируются за счет целевых взносов пайщиков, а также за счет части прибыли от предпринимательской деятельности и иные средства.

Размер и порядок образования страхового и резервного фондов решаются простым голосованием большинством голосов, при участии в общем собрании не менее 70% пайщиков.

Паевые взносы являются частью собственных средств организации. Поэтому, установив ограничение на их соотношение, законодатель требует далее соблюдать ограничения на сумму всех собственных средств кооператива и сумму всех его обязательств. Этот норматив является одним из основных экономических критериев оценки финансовой состоятельности организаций, их платежеспособности. Платежеспособность достигается тогда, когда активы организации превышают ее обязательства (на сумму собственных средств).

Для анализа платежеспособности КПКГ применяется также баланс ликвидности, а так же прием сопоставления активов и обязательств кооператива по срокам и суммам. Для поддержания нормальной платежеспособности кооператива необходимо, чтобы краткосрочные и среднесрочные обязательства были размещены только в краткосрочных и среднесрочных активах, сумма долгосрочных обязательств должна быть не больше суммы долгосрочных вложений. Показателями финансовой устойчивости КПКГ являются: 

· норматив достаточности собственных средств;

· отношение собственных средств к сумме активов;

· предельное отношение общей суммы собственных средств кооператива к сумме безрисковых активов;

· отношение собственных средств к сумме внешних обязательст;

· отношение собственных средств к рисковым активам;

· отношение долгосрочных обязательств к долгосрочным финансовым активам;

· норматив допустимого риска и резервов;

· норматив эффективности;

· уровень невозврата займов членами КПКГ. На сегодняшний день существует законодательное требование для потребительского кредитного кооператива резервировать определенную часть своих доходов для покрытия возможных убытков в размере 10% паевого фонда. Это те средства, которыми кредитный кооператив сможет отвечать перед своими контрагентами в случае непредвиденных обстоятельств. Существуют разные подходы к резервированию средств.

Специфика финансовых ресурсов КПКГ проявляется в том, что в кредитных кооперативах создается фонд финансовой взаимопомощи (ФФВП), аккумулирующий в себе все свободные денежные средства, находящиеся на счетах в банках и в кассе кредитного кооператива, направляемые на выдачу (по предварительным заявкам) займов пайщикам.

Система финансового управления ресурсами КПКГ включает в себя подсистему финансового управления формированием ресурсов и подсистему финансового управления ресурсов, конечной целью которого является формирование и эффективное использование собственных и привлеченных источников финансовых ресурсов на основе принятия обоснованных решений, обеспечивающих кооперативу устойчивый экономический рост и развитие

В процессе реализации этой цели финансовое управление ресурсами КПКГ направлено на решение следующих основных задач:

· формирование достаточного объема и необходимого состава финансовых ресурсов, обеспечивающих заданные темпы развития КПКГ;
· обеспечение постоянной платежеспособности КПКГ за счет поддержания достаточного уровня ликвидности его финансовых ресурсов;
· обеспечение максимальной доходности (рентабельности) используемых финансовых ресурсов при предусматриваемом уровне финансового риска;

· оптимизация оборота финансовых ресурсов;

обеспечение минимизации финансового риска использования финансовых ресурсов при предусматриваемом уровне их доходности (рентабельности).

Кредиты банков и займы небанковских организаций целесообразно использовать, если условия его получения выгоднее сбережений пайщиков.

Проведенный в работе анализ КПКГ «Народный Капитал» показал эффективность деятельности данной организации:

· Численность пайщиков за два года увеличилась с 50 до 400 человек; 

· Количество выданных займов за 2006-2007 гг – 64 на сумму 1,9 млн.руб

· Займ получил в 2006 году каждый десятый пайщик, а в 2007 году- каждый седьмой; 

· Количество полученных займов КПКГ «Народный Капитал» за два года составило 681 на сумму 4680 тыс.руб.

· В структуре полученных КПКГ займов преобладают собственные средства организации.

· Расчет показателей ликвидности так же говорит о высокой эффективности деятельности КПКГ «Народный капитал».

В качестве рекомендаций по совершенствованию формирования и использования финансовых ресурсов в работе предложены следующие мероприятия:
1) Размещать остаток свободный остаток средств ФФВП в государственные и муниципальные ценные бумаги, а так же на депозиты надежных банков;
2) Соблюдать принцип диверсификации при осуществлении вложений;
3) Для поддержания нормальной платежеспособности необходимо, чтобы краткосрочные и среднесрочные обязательства были размещены только в краткосрочных и среднесрочных активах, то есть чтобы сумма сбережений «до востребования», сбережений на срок до 3 мес., до 6 мес., заемных средств, имеющих те же сроки, и прочей краткосрочной кредиторской задолженности не превышала суммы денежных средств, кратко- и среднесрочных займов, депозитов банков и ценных бумаг. Сумма долгосрочных обязательств должна быть не больше суммы долгосрочных вложений;
4) С точки зрения поддержания финансовой стабильности, долгосрочные активы КПКГ лучше формировать только за счет собственных средств кооператива – фондов, резервов, безвозвратного целевого финансирования и паевых взносов;
5) Необходимо вести учет эффективности по каждому направлению формирования кредитного портфеля с точки зрения оборачиваемости денежных средств, минимизации кредитных рисков, спроса на каждый вид займа;
6) В целях минимизации риска потери доходности необходимо от лица своих пайщиков заключать договоры с финансовыми институтами, работающими на рынке ценных бумаг;
7) Переход на упрощенную систему налогообложения позволит сэкономить ресурсы на налоговых платежах.
Таким образом, цель работы достигнута, задачи, поставленные во введении решены.
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Приложение А
Бухгалтерский баланс КПКГ «Народный Капитал» на 31.12.2007 год

	АКТИВ
	Код строки
	На начало периода
	На конец периода

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы 
	110
	 
	 

	Основные средства 
	120
	50
	125

	Незавершенное строительство 
	130
	 
	 

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	0
	0

	Прочие внеоборотные активы
	150
	 
	 

	Итого по разделу 1
	190
	50
	125

	II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Запасы
	210
	0
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	 
	 

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	0
	0

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течении 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	100
	1800

	в том числе: покупатели и заказчики
	241
	 
	 

	векселя к получению
	242
	 
	 

	задолженность дочерних и зависимых обществ
	243
	 
	 

	задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал
	244
	 
	 

	займы выданные
	245
	100
	1180

	прочие дебиторы
	246
	 
	 

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	0
	0

	в том числе: займы, предоставленные организациям на срок менее 12 месяцев
	251
	 
	 

	собственные акции, выкупленные у акционеров
	252
	 
	 

	прочие краткосрочные финансовые вложения
	253
	 
	 

	Денежные средства
	260
	622
	4028

	Прочие оборотные активы
	270
	 
	 

	Итого по разделу II
	290
	722
	5828

	БАЛАНС (сумма строк 190+290)
	300
	772
	5953


	ПАССИВ
	Код строки
	На начало периода
	На конец периода

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 

	Уставный капитал (паевые взносы)
	410
	50
	400

	Добавочный капитал (членские взносы)
	420
	145
	1715

	Резервный капитал
	430
	103
	1345

	в том числе: резервы, образованные в соответствии с законодательством
	431
	 
	 

	резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	103
	1345

	Спонсорсие средства
	440
	36
	125

	Целевые финансирования и поступления
	450
	186
	575

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	 
	 

	Итого по разделу III
	490
	520
	4160

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Заемные средства
	510
	0
	0

	в том числе: кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	511
	 
	 

	займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	512
	 
	 

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	 
	 

	Итого по разделу IV
	590
	0
	0

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Заемные средства
	610
	252
	1793

	в том числе: кредиты банков, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	611
	 
	 

	займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты
	612
	252
	1793

	Кредиторская задолженность
	620
	0
	0

	Задолженность участникам(учредителям) по выплате доходов
	630
	 
	 

	Доходы будущих периодов
	640
	 
	 

	Резервы предстоящих расходов
	650
	 
	 

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	 
	 

	Итого по разделу V
	690
	252
	1793

	БАЛАНС (сумма строк 490+590+ 690)
	700
	772
	5953


Приложение Б
Отчет о прибылях и убытках КПКГ «Народный Капитал» на 1.01.2008
	Наименование показателя
	Код. Стр
	За отчетный период
	За аналогичный период предыдущего года

	 I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности
	 
	 
	 

	Полученные проценты по займам
	010
	708
	84

	Выплаченные проценты по займам
	020
	380
	39

	Валовая прибыль
	029
	328
	45

	Коммерческие расходы
	030
	 
	 

	Управленческие расходы
	040
	25
	8

	Прибыль (убыток) от продаж (строки 010-020-030-040)
	050
	303
	37

	II. Операционные доходы и расходы
	 
	 
	 

	Проценты к получению
	060
	 
	 

	Проценты к уплате
	070
	 
	 

	Доходы от участия в других организациях
	080
	 
	 

	Прочие операционные доходы
	090
	 
	 

	Прочие операционные расходы
	100
	 
	 

	III. Внереализационные доходы и расходы
	 
	 
	 

	Внереализационные доходы
	120
	 
	 

	Внереализационные расходы
	130
	 
	 

	Прибыль (убыток) до налогообложения (строки 050+060-070+080+090-100+120-130)
	140
	303
	37

	Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи
	150
	73
	9

	Чистая прибыль(убыток) отчетного периода 
	190
	230
	28



























































































































































Рисунок 2.5 -  Система финансового управления ресурсами КПК 
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