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Финансовая устойчивость предприятия
Введение

С переходом нашей страны к рыночной экономике глубокие изменения претерпели финансовые отношения между субъектами хозяйственной деятельности. В современных условиях существенно уменьшилось влияние государства на деятельность предприятий, но одновременно с этим сократилась и финансовая помощь с его стороны. Предприятия начали осуществлять свою деятельность на принципах самофинансирования и самоокупаемости. Однако не все предприятия сумели воспользоваться полученной свободой. Экономический кризис повел к деградации структуры экономики, падению объемов производства, прекращению инвестиционной деятельности предприятий, ослаблению научно-технического потенциала промышленности, расстройству финансовой системы общественного воспроизводства, но наиболее сильно он проявился во всеобщем платежном кризисе, который охватил буквально всю экономику страны. В этих условиях проблема обеспечения финансовой устойчивости стала одной из центральных для всех хозяйствующих субъектов.

Цель предпринимательской деятельности в краткосрочной перспективе состоит в максимизации прибыли, в долгосрочной – в увеличении рыночной стоимости капитала предприятия. Условием реализации этих целей является обеспечение его финансовой устойчивости.

Финансовая устойчивость является основным показателем успешной экономической деятельности, базой принятия решений по развитию и совершенствованию функционирования предприятия. Она также важна для экономических партнеров, сотрудничающих с данным хозяйствующим субъектом. Очевидно, поэтому обеспечение финансовой устойчивости является важнейшей задачей финансовых служб и администрации предприятия, условием успешности его внутренних и внешних взаимодействий. 

Возрастание ее роли обусловлено и изменением отношении между финансовой системой и реальным сектором экономики. Продолжение государственного финансирования предприятий и необходимость их коммерческого кредитования потребовали изучения финансового состояния предприятий-реципиентов, устойчивость которых рассматривается как одно из главных условий привлечения инвестиций.

Таким образом, определение сущности финансовой устойчивости, факторов и механизмов повышения ее показателей в настоящее время представляет не только теоретический, но и значительный практический интерес. Поэтому в России в условиях переходной экономики, на этапе активной разработки инвестиционных и инновационных проектов и законов, с ними связанных, проблема финансовой устойчивости предприятий особенно актуальна. Она нашла отражение в трудах многих отечественных и зарубежных исследователей.

Начало исследований по анализу и оценке финансовой устойчивости предприятия относится к 60-м годам ХХ века. Э. Альтман и У.Бивер делали попытки оценки финансового положения, ориентированные, в том числе, и на финансовую стабильность предприятий.

Проблема финансовой устойчивости затрагивается в трудах таких мировых классиков, как Ю. Бригхем и Л. Гапенски, Дж.К. Ван Хорн, Б. Калласс известных российских ученых И.А. Бланка, В.В. Ковалева, Д.С. Молякова, Е.С. Стояновой, А.Д.Шеремета и других, работы которых посвящены вопросам финансового анализа и финансового менеджмента. 

Цель дипломной работы заключается в изучении теории и практики обеспечения финансовой устойчивости предприятия. 

Для достижения поставленной цели в дипломной работе необходимо решить следующие задачи:

· рассмотреть теоретические аспекты обеспечения финансовой устойчивости предприятий;

· провести анализ финансовой устойчивости предприятия;

· разработать рекомендации по повышению финансовой устойчивости предприятия.

Объектом дипломного исследования выступает производственное предприятие ООО «Научно-производственное предприятие ЭТРА-Плюс».
Предметом дипломного исследования является финансовая устойчивость ООО «Научно-производственное предприятие ЭТРА-Плюс.
При выполнении дипломной работы были использованы следующие приемы и методы: анализ литературных источников, экономико-статистический анализ, финансовый анализ (горизонтальный анализ вертикальный анализ), анализ коэффициентов (относительных показателей), сравнительный анализ.

Основными источниками для выполнения работы являются труда таких авторов как Абрютина М.С., Грачев А.В., Артеменко В.Г., Беллендир М.В., Балабанов И.Т., Басовский Л.Е., Бердникова Т.Б., Бочаров В.В., Бочкарева Т.А., Киселев М.В., Ковалев В.В., Кравченко Л.И., Любушин Н.П. и др. 

Дипломная работа состоит из трех глав, введения и заключения. В первой главе дипломной работы рассмотрены теоретические положения обеспечения финансовой устойчивости предприятия. Вторая глава дипломной работы посвящена анализу финансовой устойчивости предприятия по методике В.В. Ковалева. В третьей главе дипломной работы разработаны рекомендации по повышению финансовой устойчивости предприятия.
1 Теоретические основы обеспечения финансовой устойчивости предприятия
1.1. Финансовая устойчивость предприятия как экономическая категория

Финансовая сторона деятельности предприятия является одним из основных критериев его конкурентного статуса. На базе финансовой оценки делаются выводы об инвестиционной привлекательности того или иного вида деятельности и определяется кредитоспособность предприятия.

Перед финансовыми службами предприятия ставятся задачи по оценке финансового состояния и разработке мер по повышению финансовой устойчивости. 

Финансовая устойчивость обусловлена как стабильностью экономической среды, в рамках которой осуществляется деятельность предприятия, так и результатов его функционирования, его активного и эффективного реагирования на изменения внутренних и внешних факторов.

Согласно другому определению финансовая устойчивость характеризуется финансовой независимостью, способностью маневрировать собственными средствами, достаточной финансовой обеспеченностью бесперебойности основных видов деятельности, состоянием производственного потенциала. Финансовая устойчивость формируется в процессе всей производственно-хозяйственной деятельности и является главным компонентом финансового состояния предприятия.

Анализ устойчивости финансового состояния на ту или иную дату позволяет выяснить, насколько правильно предприятие управляло финансовыми ресурсами в течение периода, предшествующего дате. Оценка финансовой устойчивости позволяет определить финансовые возможности предприятия на длительную перспективу (более одного года). Важно, чтобы состояние финансовых ресурсов соответствовало требованиям рынка и отвечало потребностям развития предприятия, поскольку недостаточная финансовая устойчивость может привести к неплатежеспособности предприятия и отсутствию у него средств для развития производства, а избыточная – препятствовать развитию, отягощая затраты предприятия излишними запасами и ресурсами.
 Таким образом, сущность финансовой устойчивости определяется эффективным формированием, распределением и использованием финансовых ресурсов. 

Внешним проявлением финансовой устойчивости, по мнению В.Г. Артеменко, является платежеспособность. Финансовая устойчивость предприятия есть нечто иное, как надежно гарантированная платежеспособность, независимость от случайностей рыночной конъюнктуры и поведения партнеров.

Платежеспособность, по мнению М.С. Абрютиной, в международной практике означает достаточность ликвидных активов для погашения в любой момент всех своих краткосрочных обязательств перед кредиторами. Превышение ликвидных активов над обязательствами данного вида означает финансовую устойчивость. Таким образом, главный признак устойчивости – это наличие чистых ликвидных активов определяемых как разность между всеми ликвидными активами и всеми краткосрочными обязательствами на тот или иной момент времени.

Ликвидные активы – это такие активы, которые можно быстро превратить в денежные средства. Прежде всего это денежные средства, включая краткосрочные ценные бумаги, и задолженность дебиторов.

Краткосрочные обязательства – задолженность предприятия, которая должна быть погашена в течение года. Прежде всего, это задолженность кредиторам, краткосрочные кредиты и займы, полученные авансы.

Оценка платежеспособности дается на конкретную дату. Однако следует учитывать ее субъективный характер и то, что она может быть выполнена с различной степенью точности.

Низкая платежеспособность бывает как случайной, временной, так и длительной, хронической. Причинами этого могут быть:

· Недостаточная обеспеченность финансовыми ресурсами;

· Невыполнение плана реализации продукции;

· Несвоевременное поступление платежей от контрактов;

· Излишки товаров на ответственном хранении.

Внешней формой устойчивости предприятия является его способность развиваться. Для этого предприятие должно обладать гибкой структурой финансовых ресурсов и возможностью при необходимости привлекать заемные средства, то есть быть кредитоспособным. Кредитоспособным является предприятие при наличии у него предпосылок для получения кредита и способности своевременно возвратить взятую ссуду с уплатой причитающихся процентов, за счет собственных ресурсов.

По другому определению кредитоспособность заемщика характеризуется его аккуратностью при расчетах по ранее полученным кредитам, текущим финансовым состоянием и возможностью при необходимости мобилизовать денежные средства из различных источников. За счет прибыли предприятия не только погашает свои обязательства перед банком, бюджетом, страховыми компаниями и другими предприятиями, но и инвестирует средства в капитальные затраты. Для поддержания финансовой устойчивости важен не только рост абсолютной величины прибыли, но и ее уровня относительно вложенного капитала или затрат предприятия, то есть рентабельности. Следует помнить, что высокая прибыльность предприятия связана с более высоким риском, а это означает, что вместо дохода предприятие может понести значительные убытки и даже стать неплатежеспособным.

Таким образом, финансовая устойчивость предприятия - это такое состояние его финансовых ресурсов, их распределение и использование, которое обеспечивает развитие предприятия на основе роста прибыли и капитала при сохранении платежеспособности и кредитоспособности в условиях допустимого уровня риска.

Финансовая устойчивость предприятия – это способность субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней среде, гарантирующее его постоянную платежеспособность и инвестиционную привлекательность в границах допустимого уровня риска.

На финансовую устойчивость предприятия влияет огромное многообразие факторов, таких как: положение предприятия на рынке товаров; производство и выпуск дешевой, пользующейся спросом продукции, его потенциал в деловом сотрудничестве, наличие неплатежеспособных дебиторов,

Финансовая устойчивость предприятия зависит от его производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Оно является итогом грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной деятельности предприятия.

Устойчивое финансовое положение в свою очередь оказывает положительное влияние на выполнение производственных планов и обеспечение нужд производства необходимыми ресурсами. Поэтому финансовая деятельность как составная часть хозяйственной деятельности должна быть направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заемного капитала и наиболее его эффективное использование.

Финансовая устойчивость наиболее полно может быть раскрыта на основе изучения соотношения между статьями актива и пассива баланса. Поэтом она находится в тесной взаимосвязи с платежеспособностью изучаемого субъекта и ликвидностью его активов. Платежеспособность определяется отношением ликвидных оборотных активов предприятия к его краткосрочным обязательствам. А под ликвидностью понимается время, необходимое для превращения в деньги различных составляющих оборотных средств.

Степень финансовой устойчивости предприятия определяет и оказывает существенное влияние на финансовую политику субъекта, помогает кредиторам и внешним заинтересованным лицам принимать решения о предоставлении данному предприятию кредитов, займов; об инвестировании.

Другими словами, финансовая устойчивость предприятия является лицом фирмы для инвесторов, кредиторов и одновременно иммунитетом для самого предприятия, позволяющим выжить в современной экономической среде.

На финансовую устойчивость предприятия влияет огромное многообразие факторов. Они могут различаться по структуре (простые и сложные), по важности результата (основные и второстепенные), по времени действия (постоянные и временные). Но все эти факторы можно разделить в зависимости от места их возникновения на внутренние, зависящие от организации работы самого предприятия, и внешние, не подвластные воле организации. Наибольшее влияние на деятельность предприятия оказывают внутренние факторы. В целом же можно сказать, что финансовая устойчивость – комплексное понятие, обладающее внешними формами проявления и находящееся под влиянием различных факторов.

Анализируя существующие взгляды на финансовую устойчивость предприятия и ее показатели, можно выделить два подхода к ее определению. Согласно подходу, сложившемуся в отечественной экономике, основными критериями финансовой устойчивости являются платежеспособность предприятия и его обеспеченность собственными оборотными средствами. Второй подход развивался в западной экономической практике, где основным критерием финансовой устойчивости предприятия считалась его независимость от кредиторов. В современной экономической литературе встречаются определения, отражающие позиции, как первого, так и второго подходов. Поэтому рассмотрим подробнее каждый из них.

В экономической литературе социалистического периода близким по смыслу к современному понятию финансовой устойчивости предприятия выступало понятие «устойчивость финансового состояния предприятия». Оно характеризовалось обеспеченностью собственными оборотными средствами, соответствием фактических запасов нормируемых средств нормативу, обеспеченностью запасов предназначенными для них источниками средств, величиной иммобилизации оборотных средств, оборачиваемостью оборотных средств, устойчивой платежеспособностью предприятия. Таким образом, финансовая устойчивость предприятия оценивалась по его платежеспособности и обеспеченности собственными оборотными средствами.

Платежеспособность определяют по данным бухгалтерского баланса на основе диагностики ликвидности оборотных средств. Ликвидность рассматривают, с одной стороны, как время, необходимое для продажи активов, с другой – как сумму, вырученную от их продажи. В общем случае платежеспособность оценивают как отношение ликвидных оборотных активов предприятия к его краткосрочным долговым обязательствам. Оценка ликвидности предприятия предполагает сопоставление активов с погашением обязательств, для чего рассчитывают следующие коэффициенты ликвидности.

Коэффициент абсолютной ликвидности (Ка.л.) определяют как отношение суммы денежных средств и краткосрочных финансовых вложений к краткосрочным долговым обязательствам (он показывает, какую часть краткосрочной задолженности предприятие может погасить в ближайшее время).

Коэффициент быстрой ликвидности (Кб.л.) определяют как отношение денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и дебиторской задолженности к краткосрочным долговым обязательствам.

Коэффициент текущей ликвидности (Кт.л.) рассчитывают как отношение всех текущих активов (в том числе запасов) к краткосрочным долговым обязательствам.

Оценку коэффициентов ликвидности осуществляют путем сравнения их с нормативными значениями соответствующих показателей.

Показатель (коэффициент) обеспеченности собственными оборотными средствами определяется как отношение собственных средств для формирования оборотных активов (третий раздел баланса «Капитал и резервы» минус первый раздел баланса «Внеоборотные активы») к стоимости оборотных средств на отчетную дату (второй раздел баланса «оборотные активы»).

Однако показатели платежеспособности и обеспеченности собственными оборотными активами имеют ряд недостатков. Они не характеризуют динамики финансового состояния предприятия, так как рассчитываются по балансу на определенную дату (начало или конец периода), а потому могут претерпевать значительные изменения в течение этого периода.

Это представление о финансовой устойчивости предприятия сохранилось и в новых условиях хозяйствования. Соотношение стоимости материальных оборотных средств и величин собственных и заемных источников их формирования определяет устойчивость финансового состояния предприятия. Обеспеченность запасов и затрат источниками формирования является сущностью финансовой устойчивости, тогда как платежеспособность выступает ее внешним проявлением. Обобщающим показателем финансовой устойчивости является «излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат, получаемый в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат».

При этом имеется в виду обеспеченность определенными видами источников (собственными, кредитными и другими заемными), поскольку достаточность суммы всех видов источников (включая кредиторскую задолженность и прочие пассивы) гарантиро-вана тождественностью итогов актива и пассива баланса.

Исходя из обеспеченности запасов источниками формирования различают четыре типа финансовой устойчивости.

Абсолютная устойчивость – крайне редкое для предприятий положение, которое предполагает покрытие запасов собственными средствами и кредитами банка под товарно-материальные ценности.

Нормальная устойчивость гарантирует платежеспособность и предполагает равенство запасов с величиной собственных средств и кредитов банка под товарно-материальные ценности.

Неустойчивое финансовое состояние характеризуется нарушением платежеспособности, при которой сохраняется возможность восстановления равновесия за счет пополнения источников собственных средств. Финансовая неустойчивость считается нормальной, если величина источников, ослабляющих финансовую напряженность в виде краткосрочных кредитов и других заемных средств, не превышает суммарной стоимости сырья, материалов и готовой продукции.

Кризисное финансовое состояние – это состояние, при котором предприятие находится на грани банкротства и когда денежные средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность не покрывают его кредиторской задолженности и просроченных ссуд.

Иного подхода к рассмотрению финансовой устойчивости предприятия придерживались зарубежные исследователи и их последователи в нашей стране.

В зарубежной экономической литературе оценка финансовой устойчивости предприятия определяется его финансовой независимостью. Она связана с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от кредиторов и инвесторов. Следовательно, в долгосрочном плане финансовая устойчивость характеризуется (соотношением собственных и заемных средств.

В мировой учетно-аналитической практике для оценки финансовой устойчивости применяются различные системы показателей. Так, например, Р.Н. Холт предлагает следующую систему показателей финансовой устойчивости:

· удельный вес заемных средств в активах;
· удельный вес акционерного капитала в активах;

· финансовая структура капитала кампании;

· доля долгосрочной задолженности в капитале;

· удельный вес заемных средств в капитале.

Однако данная точка зрения тоже носит односторонний характер, так как она не учитывает финансовое положение предприятия и его перспективы развития. Современная хозяйственная практика российских предприятий показала, что, даже не имея заемных средств в структуре активов, т.е. обладая вполне приемлемыми показателями финансовой устойчивости, можно находиться в тяжелом финансовом положении. Взгляды зарубежных авторов оказали большое влияние на формирование точки зрения российских ученых на финансовую устойчивость предприятия. В частности подобных взглядов придерживаются такие исследователи, как В.В. Ковалев
, В.Ф. Палий
 др. Соответственно, и система показателей финансовой устойчивости, которую предлагают эти авторы, также характеризуется критерием соотношения собственных и заемных средств. Основными показателями при данном подходе являются следующие:

· коэффициент концентрации собственного капитала (коэффициент автономии или финансовой независимости) – характеризует долю владельцев предприятия в общей сумме средств, авансированных в его деятельность;
· коэффициент финансовой зависимости – характеризует долю заемного капитала в источниках формирования имущества предприятия;
· коэффициент маневренности собственного капитала – показывает, какая часть собственного капитала используется для финансирования текущей деятельности, т.е. вложена в оборотные средства, а какая часть капитализирована, отражает степень мобильности (гибкости) использования собственного капитала;

· коэффициент структуры долгосрочных вложений – показывает, какая часть основных средств и прочих внеоборотных активов профинансирована внешними инвесторами;

· удельный вес собственных заемных средств в стоимости имущества;

· коэффициент долгосрочного привлечения заемных средству – характеризует структуру капитала;

· коэффициент соотношения заемных и собственных средства – дает наиболее общую оценку финансовой устойчивости предприятия
.

Анализ существующих подходов к определению финансовой устойчивости показал, что ни один из них не раскрывает в полной мере сущность финансовой устойчивости как экономической категории. Финансовая устойчивость должна характеризовать оценки финансового состояния предприятия как в краткосрочном, так и в долгосрочном плане, а система показателей финансовой устойчивости хозяйствующею субъекта, должна отражать не только его финансовое состояние в определенный момент времени, но и перспективы его развития.

Такая система показателей может быть построена с учетом возможного банкротства предприятия. Отечественный подход к оценке состояния возможного банкротства следующий. В соответствии с ФЗ «О несостоятельности (банкротстве) предприятии» под несостоятельностью (банкротством) понимается неспособность предприятия удовлетворить требования кредиторов по оплате товаров (работ, услуг), обеспечить платежи в бюджет и внебюджетные фонды по причине превышения сумм обязательств должника над размером его имущества или в связи с неудовлетворительной структурой баланса должника.

В соответствии с действующим законодательством утверждена система критериев, на основании которых принимаются решения о признании структуры баланса неудовлетворительной. Такими критериями являются:

· коэффициент текущей ликвидности (Кт.л. должен быть более 2,0);

· коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами (Ко.с, должен быть более 0,1);

· коэффициент восстановления или утраты платежеспособности (Кв.п. или Ку.п. должны быть более 1,0).

Для предприятия рассчитываются фактические значения перечисленных коэффициентов и сравниваются с критическими их значениями, после чего делается вывод об удовлетворительности баланса предприятия и возможности восстановления утраты платежеспособности.

Таким образом, определение возможного банкротства предприятия в нашей стране основывается только на критериях платежеспособности и обеспеченности собственными оборотными средствами, чего явно недостаточно. В этом отношении методика и критерии определения банкротства предприятий в западных странах более последовательна и логична.

Наиболее распространенными методами прогнозирования возможного банкротства предприятий в западной экономической науке являются:

· расчет индекса кредитоспособности;

· использование системы формализованных и неформализованных критериев;

· прогнозирование показателей платежеспособности.

Индекс кредитоспособности, предложенный западным экономистом Е. Альтманом, рассчитывают на основе мультипликативного дискриминантного анализа. Этот показатель позволяет разделить хозяйствующие субъекты на потенциальных банкротов и не банкротов. Индекс Альтмана представляет собой функцию от пяти показателей, характеризующих экономический потенциал предприятия и возможность его банкротства. В общем виде индекс кредитоспособности Z имеет вид:

Z = 3,3К1 + 1,0К2 + 0,6К3 + 1,4К4 + 1,2К5.

Показатели К1, К2, К3, К4, К5 рассчитываются по следующим формулам:

К1 = Прибыль до выплаты налогов, % / Всего активов;

К2 = Выручка от реализации / Всего активов;

К3 = Собственный капитал (рыночная оценка) / Всего активов;

К4 = Реинвестированная прибыль /Всего активов;

К5 = Собственные оборотные средства / Всего активов.

Критическое значение индекса Z составляет 2,675. С этой величиной сопоставляется расчетное значение индекса кредитоспособности для конкретного предприятия, что позволяет высказать суждение о возможном в обозримом будущем (2…3 года) банкротстве одних предприятий (Z < 2,675) и достаточно устойчивом финансовом положении других (Z > 2,675).

Также в зарубежной практике используется ряд формализованных и неформализованных критических показателей для оценки возможного банкротства предприятия. Они условно подразделяются на две группы. К первой группе относятся критерии и показатели, неблагоприятные текущие значения которых или динамика изменения свидетельствуют о возможных в обозримом будущем значительных финансовых затруднениях, в том числе и банкротстве. Ко второй – критерии и показатели, неблагоприятные значения которых не дают основания рассматривать текущее финансовое состояние как критическое, вместе с тем они указывают, что при определенных условиях, обстоятельствах или непринятии действенных мер ситуация может резко ухудшиться. Таким образом, на Западе для определения возможного банкротства предприятий используют критерии, позволяющие оценить финансовое состояние предприятий как в ближайшей перспективе, так и в долгосрочном плане.

Другой способ определения показателей финансовой устойчивости может базироваться на рейтинговых оценках финансового состояния предприятия. В целом общая схема составления рейтинговой оценки выглядит следующим образом: выбирают ряд ключевых экономических показателей (чаще всего это показатели платежеспособности, финансовой независимости от кредиторов, инвестиционной привлекательности и экономического потен-циала предприятия) и находят их средневзвешенное значение – своеобразный индекс надежности, затем вычисляют конкретные значения этого индекса для предприятия и производят их ранжирование. В зависимости от числа набранных баллов предприятие относят к определенному классу от высшего до четвертого.

Чтобы определить, какой из подходов в наибольшей степени отражает сущность финансовой устойчивости, целесообразно провести анализ обоими способами и сравнить результаты. Если результаты одинаковы, то способы можно считать взаимозаменяемыми, если же нет – необходимо корректировать их показатели.

Таким образом, проведенный анализ имеющихся методик определения устойчивости хозяйствующих субъектов позволяет предложить следующую систему показателей, отражающую финансовую устойчивость промышленных предприятий. Для обеспечения финансовой устойчивости предприятия в условиях рынка требуется стабильное получение выручки в достаточных размерах, чтобы расплатиться со всеми контрагентами, т.е. в основе финансовой устойчивости предприятия лежит его платежеспособность.

Однако платежеспособность предприятия не является достаточным условием для его устойчивого функционирования в долгосрочной перспективе. Для успешного развития предприятия необходимо, чтобы после совершения всех расчетов и выполнения всех обязательств у него оставалась прибыль. Притом для достижения и поддержания финансовой устойчивости важна не только абсолютная величина прибыли, но и ее уровень относительно вложенного капитала или затрат предприятия, т.е. рентабельность.

Финансово устойчивым можно признать только такое предприятие, которое обладает достаточным собственным капиталом для своего развития. Достаточность собственного капитала для сохранения финансовой устойчивости предприятия раскрывается показателями его финансовой независимости от кредиторов.

Качество управления предприятием раскрывают показатели так называемой деловой активности. Анализ деловой активности предусматривает изучение динамики оценочных показателей: объема продаж и прибыли, непосредственно зависящих от скорости оборота средств, их оборачиваемости.

Кроме того, для достижения финансовой устойчивости предприятие должно обладать гибкой структурой финансовых ресурсов и при необходимости иметь возможность привлекать заемные средства, т.е. быть кредитоспособным – своевременно возвращать взятые ссуды с уплатой причитающихся процентов за счет прибыли и других финансовых ресурсов.

Хотя большая величина прибыли и положительная динамика рентабельности благоприятно сказываются на финансовом состоянии предприятия, повышают его финансовую устойчивость, но подобное утверждение справедливо лишь до определенных пределов. Обычно более высокая прибыльность связана и с более высоким риском, а это означает, что вместо большого дохода предприятие может понести большие убытки и даже стать неплатежеспособным.

В завершение анализа финансовой устойчивости определяют перспективы ее утраты или же восстановления (в зависимости от результата анализа).

1.2. Система показателей анализа и оценки финансовой устойчивости предприятия

В настоящее время разработано и используется множество методик оценки финансового состояния предприятия, таких как методика Шеремета А.Д., Ковалева В.В., Донцовой Л.В., Никифоровой Н.А., Стояновой Е.С., Артеменко В.Г., Белендира М.В. и другие. И отличие между ними заключается в подходах, способах, критериях и условиях проведения анализа. 

Большинство существующих в настоящее время методик анализа деятельности предприятия, его финансового состояния повторяют и дополняют друг друга, они могут быть использованы комплексно или раздельно в зависимости от конкретных целей и задач анализа, информационной базы, имеющейся в распоряжении аналитика. 

По мнению некоторых исследователей допустимо объединение различных статей бухгалтерского баланса, чтобы отразить главные существенные черты финансового состояния.

Сравнительные балансы отражают сущность финансового состояния, так как в нем связаны воедино и систематизированы расчеты и прикидки, которые обычно осуществляет любой аналитик при первоначальном ознакомлении с балансом.

Большинство авторов, такие как Ефимова О.В.
, Ковалев В.В
 и другие предполагают следующие направления анализа финансового состояния:

· чтение бухгалтерского баланса;

· оценка динамики состава и структуры актива и пассива баланса;

· анализ финансовых коэффициентов;

· анализ ликвидности и платежеспособности;

· анализ деловой активности.

Представляет интерес методика анализа финансового состояния А.Д. Шеремета. Задачи анализа финансового состояния решаются на основе исследования динамики абсолютных и относительных финансовых показателей и разбиваются на следующие аналитические блоки:

· структурный анализ активов и пассивов;

· анализ финансовой устойчивости;

· анализ платежеспособности (ликвидности);

· анализ необходимого прироста собственного капитала.

Основными методами анализа финансового состояния, которые выделяет А.Д. Шеремет, являются горизонтальный, вертикальный, трендовый, коэффициентный и факторный. В ходе горизонтального анализа определяются абсолютные и относительные изменения величин различных статей баланса за определенный период. Цель вертикального анализа - вычисление удельного веса отдельных статей в итоге баланса, т.е. выяснение структуры активов и пассивов на определенную дату. Трендовый анализ заключается в сопоставлении величин балансовых статей за ряд лет (или других смежных отчетных периодов) для выявления тенденций, доминирующих в динамике показателей. Коэффициентный анализ сводится к изучению уровней и динамики относительных показателей финансового состояния, рассчитываемых как отношения величин балансовых статей или других абсолютных показателей, получаемых на основе отчетности или бухгалтерского учета. При анализе финансовых коэффициентов их значения сравниваются с базисными величинами, а также изучается их динамика за отчетный период и за ряд смежных отчетных периодов.

Согласно методике анализа А.Д. Шеремета финансовое положение предприятий характеризуется размещением его средств и состоянием источников их формирования. 

Основными показателями для оценки финансового состояния являются:

· уровень обеспеченности собственными оборотными средствами;

· степень соответствия фактических запасов активов нормативным и величине, предназначенной для их формирования;

· величина иммобилизации оборотных средств;

· оборачиваемость оборотных средств и платежеспособность.

По мнению автора данной методики, важнейшим этапом анализа финансового состояния является определение наличия собственных и приравненных к ним средств, выявление факторов, повлиявших на их изменение в изучаемом периоде. Далее проводится анализ обеспеченности предприятия собственными оборотными средствами. 

В последние годы многие авторы стараются применить зарубежные методики анализа финансового состояния при оценке работы отечественных предприятий. Это приводит к необъективной оценке и противоречивым выводам. Затруднения связаны в различии методических подходов в ведении бухгалтерского учета, например: различие зарубежных и отечественного плана счетов бухгалтерского учета, а также правил составления публичной финансовой отчетности. Эти различия приводят к невозможности использования зарубежных методик анализа до тех пор, пока российское законодательство не согласует методическую базу бухгалтерского учета и формы финансовой отчетности с принятыми в качестве бухгалтерских стандартов за рубежом или процедуру конвертирования российского стандарта финансовой отчетности в зарубежные стандарты.

Анализ финансового состояния может быть выполнен с различной степенью детализации в зависимости от целей анализа, имеющейся информации, технического и кадрового обеспечения. А.И. Ковалев указывает, что наиболее целесообразным является выделение предварительного анализа (экспресс-анализа) и углубленного (внутреннего) анализа финансового состояния. В его работах предложены три этапа экспресс-анализа.

Цель первого этапа - убедиться в том, что баланс готов к чтению. Здесь проводят визуальную и простейшую счетную проверку показателей бухгалтерского отчета по формальным и качественным признакам, таким как:

· правильность и ясность заполнения отчетных форм (наличие таких реквизитов, как название предприятия, отчетная дата и др.), соответствия итогов и др.

· взаимная увязка показателей различных форм отчетности. Так, информация о величине и изменении дебиторской задолженности в балансе должна соответствовать данным формы №5 «Дебиторская и кредиторская задолженность».

На втором этапе знакомятся с пояснительной запиской к отчету, оценивают условия, в которых функционировало предприятие в отчетном периоде. Строится сравнительный аналитический баланс путем агрегирования однородных по своему составу элементов балансовых статей в необходимых аналитических разрезах. Устанавливают характер изменений, произошедших в анализируемом периоде в составе средств и их источниках.

Третий этап - основной в экспресс-анализе. Здесь проводится расчет и оценка динамики аналитических коэффициентов, характеризующих финансовое положение предприятия. Его цель - обобщенная оценка результатов хозяйственной деятельности и финансового состояния объекта.

В общем виде методика экспресс-анализа отчетности предусматривает оценку состава ресурсов, их структуры, финансовых результатов хозяйствования, эффективности использования собственных и заемных средств. Смысл экспресс-анализа - отбор небольшого количества наиболее существенных и сравнительно несложных в исчислении показателей и постоянное отслеживание их динамики.

Однако автором не предлагается прогнозирование финансовых показателей на перспективу, нет рейтинговой оценки.

А.И. Ковалев предлагает методику углубленного анализа с целью диагностики банкротства, основанную на коэффициентах ликвидности (платежеспособности) и финансовой устойчивости, которые представлены как взаимодополняющие группы показателей. Предложена методика анализа деловой активности, где рассмотрены показатели эффективности (отдачи) ресурсов, показатели оборачиваемости, рентабельности и оценки рыночной активности. Завершается анализ прогнозированием вероятности банкротства на основе модели Э. Альтмана.

В.В. Бочаров так же как и А.И. Ковалев в составе аналитических процедур выделяет экспресс-анализ. Весь анализ финансового состояния организации этот автор предлагает проводить в два этапа:

1) экспресс-анализ финансово-хозяйственной деятельности;

2) углубленный финансовый анализ.

Цель экспресс-анализа финансово-хозяйственной деятельности состоит в получении оперативной, наглядной и достоверной информации о финансовом благополучии предприятия.

Экспресс-анализ целесообразно выполнять в три этапа:

· предварительный этап;

· предварительный обзор бухгалтерской отчетности;

· экономическое чтение и анализ отчетности.

Цель первого этапа - принятие решения о целесообразности анализа финансовой отчетности и ее готовности к чтению. Первая задача решается с помощью аудиторского заключения. При наличии стандартного заключения внешний аналитик может положиться на мнение аудитора и не совершать дополнительных аналитических процедур с целью определения финансового состояния фирмы.

Цель второго этапа - ознакомление с годовым отчетом и пояснительной запиской к нему. Это необходимо, чтобы оценить условия работы предприятия в отчетном периоде и установить основные тенденции показателей его деятельности (рентабельность, оборачиваемость активов, ликвидность баланса и др.).

Третий этап - ключевой в экспресс-анализе. Его цель - обобщенная характеристика финансово-хозяйственной деятельности предприятия. В общем виде на данном этапе осуществляется изучение источников средств предприятия, их размещения и эффективности использования. 

Экспресс-анализ завершается выводом о целесообразности дальнейшего углубленного (детального) анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Цель углубленного анализа - детальная характеристика имущественного и финансового положения предприятия, оценка его текущих финансовых результатов и прогноз на будущий период. Он дополняет и расширяет процедуры экспресс-анализа. Степень детализации зависит от квалификации и желания аналитика.

В общем виде программа углубленного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия по методике В.В. Бочарова выглядит следующим образом (как один из возможных вариантов).

1. Предварительный обзор финансово-экономического положения предприятия (характеристика общей направленности финансово-хозяйственной деятельности и выявление неблагополучных статей отчетности).

2. Оценка и анализ экономического потенциала (оценка имущественного положения и оценка финансового положения)

3. Оценка и анализ результативности деятельности предприятия.

В процессе углубленного анализа в дополнение к приведенной системе показателей могут быть использованы и другие параметры, характеризующие финансовое состояние предприятия (структура и динамика внеоборотных и оборотных активов, собственного и заемного капитала, их рентабельность и оборачиваемость, кредитоспособность заемщика, инвестиционная привлекательность акционерного общества - эмитента ценных бумаг и др.).

Анализ, как считает Н.П. Любушин, необходимо начать с «чтения баланса», под которым понимают предварительное общее ознакомление с итогами работы предприятия и его финансовым состоянием непосредственно по бухгалтерскому балансу.

На этом этапе анализа необходимо провести горизонтальный, а затем и вертикальный анализ баланса.

Следующим этапом методики Н.П. Любушина является оценка платежеспособности организации. Ее следует проводить с помощью коэффициентов платежеспособности, являющихся относительными величинами. Рассчитывают коэффициенты абсолютной, текущей ликвидности и коэффициент промежуточного покрытия.

В отличие от понятий «платежеспособность» и «кредитоспособность», понятие «финансовая устойчивость» – более широкое, так включает в себя оценку разных сторон деятельности предприятия.

Финансовое состояние предприятия в значительной мере обуславливается его производственной деятельности. Поэтому при анализе финансового состоянии предприятия (особенно на предстоящий период) следует дать оценку его производственного потенциала.

Данные о структуре источников хозяйственных средств используется прежде всего для оценки финансовой устойчивости предприятия и его ликвидности и по платёжеспособности. Финансовая устойчивость предприятия характеризуется коэффициентами: собственности, заёмных средств соотношение заёмных и собственных средств, мобильности собственных средств, соотношение внеоборотных средств суммой собственных средств и долгосрочных пассивов.

Следующим этапом анализа финансового состояния организации по методике Любушина является оценка деловой активности. Качественными критериями оценки деловой активности являются: широта рынков сбыта продукции, репутация предприятия и т. п. Количественная оценка даётся по двум направлениям:

· степень выполнения плана по основным показателям, обеспечение заданных темпов их роста;

· уровень эффективности использования ресурсов предприятия.

К обобщающим показателям относятся показатель «ресурсоотдачи» и коэффициент «устойчивости экономического роста».

К основным показателям оценки рентабельности по методике Н.П. Любушина относятся рентабельность авансированного капитала и рентабельность собственного капитала. При расчёте можно использовать либо балансовою прибыль, либо чистую.

В своей методике Н.П. Любушин приводит признаки несостоятельности (банкротства) фирмы, на которые менеджерам необходимо обратить внимание в первую очередь

Анализ финансового состояния по методике Н.П. Любушина предприятия заканчивают комплексной его оценкой. При анализе финансового состояния своего предприятия после комплексной оценки разрабатывают мероприятия по улучшению финансового состояния, обращая особое внимание на разработку финансовой стратегии предприятия на перспективу и в ближайшие периоды.

Таким образом, можно сделать вывод, что существует достаточно большое количество методик различных авторов для анализа финансовой устойчивости предприятия. В качестве методики анализа в соответствии с целью дипломной работы применяется методика анализа финансовой устойчивости Ковалева В.В. Его целью является наглядная и простая оценка финансового благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта. В процессе анализа В.В. Ковалев предлагает рассчитать различные показатели и дополнить их методами, основанными на опыте и квалификации специалиста. 

1.3. Методы управления финансовой устойчивостью предприятия

Для обеспечения финансовой устойчивости предприятие должно обладать гибкой структурой капитала, уметь организовывать его движение таким образом, чтобы обеспечить постоянное превышение доходов над расходами с целью сохранения платежеспособности и создания условий для самопроизводства.

Следовательно, финансовая устойчивость предприятия - способность субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней среде, гарантирующее его постоянную платежеспособность и инвестиционную привлекательность в границах допустимого уровня риска.

Финансовое состояние предприятия, его устойчивость и стабильность зависят от результатов его производственной, коммерческой и финансовой деятельности. Если производственный и финансовый планы успешно выполняются, то это положительно влияет на финансовое положение предприятия. И наоборот, в результате недовыполнения плана по производству реализации продукции происходит повышение ее себестоимости, уменьшение выручки и суммы прибыли и как следствие ухудшение финансового состояния предприятия и его платежеспособности. 

На устойчивость предприятия оказывают влияние различные факторы:

· положение предприятия на товарном рынке;

· выпуск пользующейся спросом продукции;

· его потенциал в деловом сотрудничестве;

· степень зависимости то внешних кредиторов и инвесторов;

· наличие неплатежеспособных дебиторов.

Высшей формой устойчивости предприятия является его способность развиваться в условиях нестабильной внутренней и внешней среды. Для этого предприятие должно обладать гибкой структурой финансовых ресурсов и при необходимости иметь возможность привлекать заемные средства, то есть быть кредитоспособным. Большое влияние на финансовую устойчивость, также, оказывают средства, дополнительно мобилизованные на рынке ссудных капиталов. Чем больше денежных средств может привлечь предприятие, тем выше его финансовые возможности, однако возрастает и финансовый риск – способно ли будет предприятие своевременно расплатиться со своими кредиторами.

Финансовая устойчивость — это стабильность финансового положения предприятия, обеспечиваемая достаточной долей собственного капитала в составе источников финансирования. Достаточная доля собственного капитала означает, что заемные источники финансирования используются предприятием лишь в тех пределах, в которых оно может обеспечить их полный и своевременный возврат. С этой точки зрения краткосрочные обязательства по сумме не должны превышать стоимости ликвидных активов. 

В данном случае ликвидные активы — не все оборотные активы, которые можно быстро превратить в деньги без ощутимых потерь стоимости по сравнению с балансовой, а только их часть. В составе ликвидных активов — запасы и незавершенное производство. Их превращение в деньги возможно, но его нарушит бесперебойную деятельность предприятия. Речь идет лишь о тех ликвидных активах, превращение которых в деньги является естественной стадией их движения. Кроме самих денежных средств и финансовых вложений сюда относятся дебиторская задолженность и запасы готовой продукции, предназначенной к продаже.

Доля перечисленных элементов оборотных активов в общей стоимости активов предприятия определяет максимально возможную долю краткосрочных заемных средств в составе источников финансирования. Остальная стоимость активов должна быть профинансирована за счет собственного капитала или долгосрочных обязательств. Исходя из этого определяется достаточность или недостаточность собственного капитала. Из изложенного следуют два вывода.

1. Необходимая (достаточная) доля собственного капитала в составе источников финансирования индивидуальна для каждого предприятия и на каждую отчетную или планируемую дату; она не может оцениваться с помощью каких-либо нормативных значений.

2. Достаточная доля собственного капитала в составе источников финансирования — это не максимально возможная его доля, а разумная, определяемая целесообразным сочетанием заемных и собственных источников, соответствующим структуре активов.

Следовательно, устойчивое финансовое состояние не является счастливой случайностью, а итогом грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной деятельности предприятия. Устойчивое финансовое положение в свою очередь оказывает положительное влияние на выполнение производственных планов и обеспечение нужд производства необходимыми ресурсами. 

Поэтому финансовая деятельность как составная часть хозяйственной деятельности должна быть направлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных пропорций собственного и заемного капитала и наиболее эффективное его использование. 

Главная цель финансовой деятельности сводится к одной стратегической задаче - увеличению активов предприятия. Для этого оно должно постоянно поддерживать платежеспособность и рентабельность, а также оптимальную структуру актива и пассива баланса.

Таким образом, можно сделать следующие выводы.

Финансовая устойчивость тесно связана со структурой капитала, и многие исследователи сводят ее сущность исключительно к этому. Другая часть исследователей рассматривает в качестве сущности финансовой устойчивости предприятия структуру источников покрытия активов. 

Для объединения существующих подходов определения сущности нами предложено условно считать данные понятия соответственно внешней и внутренней сторонами сущности финансовой устойчивости, поскольку первая характеристика отражает насколько предприятие независимо (или зависимо) от внешних кредиторов, а вторая - организацию финансов предприятия, усиливающую или укрепляющую его финансовую устойчивость изнутри. 

Анализ теоретических положений позволил дать следующие определения финансовой устойчивости, которых автор и будет придерживаться.

Финансовая устойчивость предприятия, это постоянное платежеспособное финансовое состояние предприятия, обеспечиваемое достаточной долей собственного капитала в составе источников финансирования и делающее его практически независимым от внешних негативных воздействий. 

Финансовая устойчивость предприятия – это такое состояние его финансовых ресурсов, их распределение и использование, которое обеспечивает развитие предприятия на основе роста прибыли и капитала при сохранении его платеже и кредитоспособности в условиях допустимого уровня риска в долгосрочном периоде. 

После выявления уровня финансовой устойчивости предприятия важным моментом, по сути, ради которого и проводится ее диагностика, является принятие соответствующего управленческого решения по ее обеспечению, повышению или поддержанию.

2. Современное состояние развития ООО «НПП ЭТРА-Плюс»

2.1. История развития ООО «НПП ЭТРА-Плюс»

Научно-производственное предприятие «ЭТРА-Плюс» учреждено в 1990 году как самостоятельное предприятие с частной формой собственности.

 В состав предприятия вошли ведущие сотрудники и ученые по специальности, которую можно охарактеризовать как «обработка сигналов». 

Специализация НПП «ЭТРА-Плюс» - проектирование и выпуск изделий высокой телекоммуникационной технологии. В последние годы предприятие разрабатывает и выпускает цифровые модемы спутниковых и радиорелейных станций, модемы на основе шумоподобных сигналов и аналогичную аппаратуру частного применения.

Полное наименование предприятия: «Общество с ограниченной ответственностью «Научно-производственное предприятие «ЭТРА-Плюс», сокращённо НПП «ЭТРА-Плюс», в английской транскрипции «ETRA-Plus» Ltd. 

С 2002 г. - в результате образования холдинга - дочернее предприятие ОАО «Московский НИИ радиосвязи». В состав предприятия вошли ведущие сотрудники и ученые по специальности «обработка сигналов». Специализация НПП «Этра-Плюс» - проектирование и выпуск изделий высокой телекоммуникационной технологии. Предприятие разрабатывает и выпускает цифровые модемы спутниковых станций, модемы на основе шумоподобных сигналов, модемы радиорелейных станций и аналогичную аппаратуру частного применения. Сотрудники предприятия владеют современными методами проектирования на основе САПР Xilinx Foundation, Altera Max+PlusII, Viewlogic, PCAD, MatLab и др., языками высокого уровня программирования и описания аппаратуры C++, VHDL, AHDL, ABEL.

Все изделия, разработанные и выпускаемые предприятием НПП «ЭТРА-Плюс», выполняются на основе современных алгоритмов цифровой обработки сигналов. Разработка ведётся на передовой элементной базе, в частности, перепрограммируемых логических интегральных схем (ПЛИС), ёмкостью до 1 миллиона и более элементов, с использованием систем автоматического проектирования (САПР). 

Сборка изделий (печатных плат) осуществляется на полностью автоматизированных специализированных линиях по технологии поверхностного монтажа. 

В изделиях предприятия используются все виды модуляции и кодирования, используемые в настоящее время в мировой практике модемостроения. Сочетания передовых и оригинальных схемотехнических решений, а также упомянутой технологии сборки обеспечивает изделиям НПП «ЭТРА-Плюс» высокую надёжность и широкий круг функциональных возможностей. 

На предприятии внедрена система качества по ГОСТ Р ИСО 9001-2001. Продукция предприятия сертифицирована в системе сертификации «Связь» (сертификат № ОС/1-СС-546). В настоящее время в связи с вновь установленным порядком сертификация переоформляется на декларацию. Вся продукция подразделяется на следующие основные направления: спутниковые модемы; спутниковые демодуляторы; модемы радиорелейных станций; прочие изделия (стык КС1-ФЛ, узлы кодеков и др.) 

Спутниковые цифровые модемы разработки НПП «ЭТРА-Плюс» имеют общее название ЭТРА-М* и являются результатом последней модификации общетехнических решений по построению изделий. Все модемы и демодуляторы, названия которых содержат ЭТРА, разработаны на основе идентичных или близких алгоритмов, идентичных схемно-технических и конструкторских решений.

Спутниковые цифровые модемы модификации ЭТРА-М могут использоваться как в открытых, так и закрытых сетях.

Модемы строго соответствуют стандартам (спецификациями) IESS-308, IESS-309, IESS-310, IESS-315, IESS-316 и регламентирующим стандартам Минсвязи РФ ОСТ 45.123-99, а также имеют дополнительные функциональные возможности (например, возможность формирования сигналов автосопровождения антенны, переход в режим анализатора спектра и др.).

Управление модемом может осуществляться двояким образом – с передней панели, где расположены кнопки и дисплей, либо от удаленного персонального компьютера, или центрального процессора станции и т.п.
2.2. Управленческая и организационная структура предприятия ООО «Научное производственное предприятие ЭТРА-Плюс»

Рассмотрим организационную структуру ООО «Этра-Плюс». Структура управления предприятием представлена на рис. 2.1.

Как видно из рис. 2.1, структура управления предприятием является линейной. К достоинствам такой структуры управления можно отнести: однозначность воздействия субъекта на объект управления; отсутствие промежуточных связей между руководителем и подчиненным; возможность получения непротиворечивых, увязанных между собой заданий; высокая ответственность руководителя за результаты работы коллектива; обеспечение единства руководства сверху донизу. Недостатками такой структуры управления являются: выполнение руководителем большого числа функций ведет к перегрузке линейных руководителей, а также недостатку знаний и времени для качественной реализации всех функций; медленное и искаженное циркулирование информации; сложная координация деятельности отдельных исполнителей.

Как видно из рис. 2.1. непосредственно директору ООО «Этра-Плюс» подчиняются: заместитель директора по производству, главный бухгалтер, финансовый директор, отдел кадров.

В функции заместителя директора по производству входит контроль работы производственных подразделений предприятия. 

Коммерческий директор отвечает за работу отделов сбыта и снабжения ООО «Этра-Плюс». В непосредственном распоряжении главного бухгалтера находится бухгалтерия. В бухгалтерию кроме главного бухгалтера входят бухгалтер и бухгалтер-кассир.
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Рисунок 2.1 - Организационная структура ООО «Этра-Плюс»
Главный бухгалтер - осуществляет организацию бухгалтерского учета хозяйственно-финансовой деятельности и контроль за экономным использованием материальных, трудовых и финансовых ресурсов, сохранностью собственности предприятия. Формирует в соответствии с законодательством о бухгалтерском учете учетную политику. Организует учет имущества, обязательств и хозяйственных операций, поступающих основных средств, товарно-материальных ценностей и денежных средств, своевременное отражение на счетах бухгалтерского учета операций, связанных с их движением, учет издержек производства и обращения, исполнения смет расходов, реализации продукции, выполнения работ (услуг), результатов хозяйственно-финансовой деятельности предприятия, а также финансовых, расчетных и кредитных операций. Обеспечивает законность, своевременность и правильность оформления документов. Осуществляет контроль за соблюдением порядка оформления первичных и бухгалтерских документов.

Бухгалтер - выполняет работу по ведению бухгалтерского учета имущества, обязательств и хозяйственных операций (учет основных средств, товарно-материальных ценностей, затрат на производство, реализации продукции, результатов хозяйственно-финансовой деятельности, расчеты с поставщиками и заказчиками, а также за предоставленные услуги и т.п.). Осуществляет прием и контроль первичной документации. Отражает на счетах бухгалтерского учета операции хозяйственной деятельности.

Бухгалтер – кассир - осуществляет операции по приему, учету, выдаче и хранению денежных средств. Получает денежные средства в учреждениях банка для выплаты рабочим и служащим заработной платы, премий, оплаты командировочных и других расходов. Ведет на основе приходных и расходных документов кассовую книгу, сверяет фактическое наличие денежных сумм с книжным остатком. Составляет описи ветхих купюр, а также соответствующие документы для их передачи в учреждения банка с целью замены на новые. Передает в соответствии с установленным порядком денежные средства инкассаторам. Составляет кассовую отчетность.

2.3. Основные экономические показатели деятельности ООО «НПП ЭТРА-Плюс»

Достаточная обеспеченность предприятия нужными трудовыми ресурсами, их рациональное использование, высокий уровень производительности труда имеют большое значение для увеличения объемов продукции и повышения эффективности производства. Анализ обеспеченности начинается с расчета показателей абсолютного и относительного изменения численности работников на предприятии за рассматриваемый период. 

Общая численность работников предприятия составляет 56 человек. Работники организаций подразделяются на шесть категорий: руководители, специалисты, рабочие, служащие, охрана и ученики. Согласно такой квалификации удельный вес категорий работников составляет (рисунок 2.2):

· руководители 6 чел.

· специалисты 16чел.

· служащие 3 чел.

· рабочие 31 чел.
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Рисунок 2.2 - Структура персонала ООО «Этра-Плюс» по категориям работников
Динамика численности персонала ООО «Этра-Плюс» представлена на рис. 2.3.
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Рисунок 2.3 – Динамика численности персонала ООО «Этра-Плюс» в 2004-2006 гг., чел.
Как видно из рис. 2.3, за анализируемый период общая численность персонала сократилась на 4 человека и в 2006 году составила 56 человек. При этом численность рабочих составляет 31 человек, а численность административно-управленческого персонала – 25 человек.
Данные об образовании работников ООО «Этра-Плюс», а также о стаже работы на предприятии представлены на рис. 2. 4 и рис. 2.5.
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Рисунок 2.4 - Распределение работников ООО «Этра-Плюс» по уровню образования, %
Как видно из рис. 2.4, наибольшую долю на протяжении всего рассматриваемого периода занимают сотрудники со среднеспециальным образованием (по состоянию на 01.01.2007 г. их доля составляет 78 в общей численности работников). Доля сотрудников с высшим образованием в 2006 году увеличилась по сравнению с 2004 годом на 6 и составила 14 от общей численности сотрудников. Также наблюдается увеличение доли сотрудников, имеющих среднее образование – с 3 до 8.
Таким образом, структуру кадрового состава ООО «Этра-Плюс» можно охарактеризовать положительно, это объясняется ростом на протяжении анализируемого периода доли сотрудников с высшим образованием. 

Анализ кадрового состава ООО «Этра-Плюс» по стажу работы на предприятии представлен на рис. 2.5.
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Рисунок 2.5 – Динамика численности персонала по стажу работы, %
Анализируя данные рис. 2.5 можно сделать вывод, о низкой закрепляемости молодежи на охранном предприятии. Об этом свидетельствует увеличение сотрудников со стажем работы до 1 года. Численность персонала, уволенного по причинам текучести на «Этра-Плюс» в 2006 году составила 10 человек, а в 2004 году – 8 человек. То есть коэффициент текучести сотрудников в 2006 году увеличился с 13,3 и составил 17,8. Это означает достаточно высокую текучесть кадров на предприятии, так как нормальное значение коэффициента текучести не должно превышать 10.
Основной задачей анализа использования фонда заработной платы является повышение эффективности использования фонда с целью достижения оптимальных соотношений между показателями роста прибыли и заработной платы, а также выработки и заработной платы Анализ использования фонда заработной платы представлен в табл. 2.1.

Таблица 2.1

Анализ использования фонда заработной платы
	Показатели
	2004 г.
	2005 г.
	2006 г.
	Абсолютное отклонение, тыс. руб.
	Темп роста,

	Выручка, тыс. руб.
	13 524,00
	15 431,00
	18 631,00
	5 107,00
	137,76

	ФЗП, тыс. руб.
	7200
	7656
	8064
	864,00
	112

	Численность работающих, чел.
	60
	58
	56
	-4,00
	93,33

	Среднемесячная ЗП на 1 работающего, тыс. руб.
	10
	11
	12
	2,00
	120

	Зарплатоотдача
	1,88
	2,01
	2,31
	5,91
	123,00

	Зарплатоёмкость
	0,53
	0,49
	0,43
	0,17
	81,29


Анализ использования фонда заработной платы свидетельствует о об увеличении эффективности его использования. В результате того, что темп роста ФЗП отстает от темпов роста объема товарной продукции, зарплатоотдача, характеризующая эффективность использований ФЗП, увеличилась на 23, а зарплатоёмкость, наоборот, снизилась на 18,27. Рост среднегодовой заработной платы одного работающего составил 2,0 тыс. руб.

Анализ соответствия темпов роста средней заработной платы и производительности труда приведен в табл.2.2.

Таблица 2.2

Анализ соответствия темпов роста средней заработной платы и производительности труда
	Показатели
	2004 г
	2005 г.
	2006 г.
	Отклонение абсолютное
	Темп роста

	Средняя выработка, тыс. руб./чел.
	225,4
	266,05
	332,69
	107,29
	147,60

	Среднегодовая зарплата, тыс. руб.
	120
	132
	144
	24
	120

	Коэффициент опережения
	-
	-
	-
	 
	 1,23


Анализ соответствия темпов роста средней заработной платы и производительности труда свидетельствует об экономии фонда заработной платы, т.к. коэффициент опережения больше 1, т.е. темп роста среднегодовой заработной платы меньше темпа роста производительности труда.

Далее проведем анализ себестоимости продукции ООО «Этра-Плюс».

Под себестоимостью продукции, работ и услуг понимаются выраженные в денежной форме затраты всех видов ресурсов основных фондов, природного и промышленного сырья, материалов, топлива и энергии, труда используемых непосредственно в процессе изготовления продукции и выполнения работ, а также для сохранения и улучшения условий производства и его совершенствования.

Себестоимость является основным качественным показателем работы предприятия, обобщающим всю его производственную деятельность. Снижение себестоимости продукции наряду с такими показателями, как повышение прибыли и рентабельностиt рост объема производства и рост производительности труда является основной и ведущей задачей, стоящей перед руководством каждого предприятия. В связи с этим анализ себестоимости продукции имеет очень большое значение, так как он не только помогает вскрыть причины положительных и отрицательных отклонений от плана, но и выявляет резервы возможности дальнейшего снижения себестоимости (табл. 2.3).

Таблица 2.3

Анализ сметы затрат за 2006 г.
	Элементы затрат
	Значение показателя по плану
	Значение показателя по отчёту
	Отклонение, тыс. руб.

	
	сумма
	УВ, 
	сумма
	УВ, 
	

	1. Материалы
	1007
	8,207
	1158
	9,22
	151

	2. Топливо
	72
	0,58
	76
	0,60
	4

	3. Энергия
	60
	0,48
	64
	0,51
	4

	4. ЗП основная и дополнительная
	8200
	66,93
	8064
	64,29
	-136

	5. ЕСН (26 )
	2132
	17,40
	2096,64
	16,71
	-35,36

	6. Амортизация
	100
	0,82
	99
	0,79
	-1

	7. Прочие расходы
	679
	5,54
	896
	7,14
	217

	Итого затрат
	12250
	100
	12453
	100
	203


Анализ сметы затрат показал, что фактические затраты превысили плановые на 203 тыс. руб. Наименьшую долю в структуре затрат приходится на энергию (0,48 – по плану, 0,51 - фактически) и топливо (0,58 - по плану, 0,60 фактически).

Наибольшую долю в структуре затрат занимает заработная плата (66,93 - по плану, 64,29 -фактически). Статья материалы составляет 8,207 от общей суммы затрат по плану и 9,22 фактически. Статья прочие расходы составляет 5,54 по плану и 7,14 фактически.

Анализ структуры себестоимости по статьям и элементам расходов проводится в аналитической таблице 2.4.

Таблица 2.4

Анализ структуры себестоимости по статьям
	Статьи затрат
	2004 г.
	2005 г
	2006 г
	Абсолютное отклонение, тыс. руб.
	Темп роста, %

	Материальные затраты
	321
	281
	1158
	837
	360,75

	Оплата труда с социальными отчислениями
	9072
	9646
	10160,64
	1088,64
	112

	Топливо и энергия
	90
	120
	140
	50
	155,55

	Амортизация
	70
	85
	99
	29
	141,43

	Прочие расходы
	101
	564
	896
	795
	887,13

	Всего
	9654
	10696
	12453
	2799
	128,99


Как видно из табл. 2.4, за анализируемый период значительно (в 3,6 раз) увеличились материальные затраты, затраты на оплату труда возросли на 12, затраты на топливо и энергию увеличились на 55,55, амортизационные отчисления увеличились на 41,4. Прочие расходы ООО «Этра-Плюс» увеличились в 8,87 раз. 

Более наглядно структуру себестоимости ООО «Этра-Плюс» можно представить на рис. 2.6.
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Рисунок 2.6. Структура себестоимости охранных услуг в 2004-2006 г.
Как видно из представленных данных, структура себестоимости за анализируемый период существенно не изменилась. И в 2004 г. и в 2006 г. наибольшую долю затрат составляли затраты на оплату труда. Амортизационные отчисления и затраты на топливо и энергию составляли наименьшую долю в структуре себестоимости на протяжении всего анализируемого периода. Материальные и прочие расходы за период существенно увеличились, однако их доля также незначительна. 

Важную часть анализа хозяйственной деятельности предприятия занимает анализ основных средств.

Значение анализа основных средств определяется усилением их влияния на преобразования в экономике страны и в каждой отрасли народного хозяйства. Как основа технико-экономического потенциала и имущественного комплекса субъектов рынка эти активы должны обеспечивать реализацию финансовых и социально-экономических задач, модернизацию предприятий.

Анализ структуры и динамики основных средств ООО «Этра-Плюс» представлен в табл. 2.5.

Таблица 2.5

Анализ динамики основных средств ООО «Этра-Плюс»
	Показатели, тыс. руб.
	Годы
	Изменения

	
	2004
	2005
	2006
	Абсолютное изменение, тыс. руб.
	Темп прироста, %

	Здания и сооружения
	0
	0
	0
	0
	-

	Машины и оборудование
	0
	0
	0
	0
	-

	Транспортные средства 
	675
	606
	612
	-63
	-9,33

	Производственный и хозяйственный инвентарь 
	33
	55
	88
	55
	166,67

	Прочие 
	1067
	1071
	822
	-245
	-61

	Всего 
	1775
	1732
	1522
	-253
	-14,25


Как видно из табл. 2.5, в 2006 году произошло выбытие основных средств в размере 253 тыс. руб., что составляет 14,25 тыс. руб. В 2006 году наблюдается увеличение таких видов основных средств ООО «Этра-Плюс» как производственный и хозяйственный инвентарь – на 66,67 %. В то же время наблюдается сокращение основных средств по таким статьям как транспортные средства – на 9,33 %, прочие – на 88,28 %.

Можно рассчитать долю активных основных средств в общих средствах. К активным основным средствам относят: машины, оборудование и транспортные средства. Доля активных основных средств в 2004 году составляла 38,0 %, а в 2006 году 40,2 %. Увеличение доли активных основных средств является положительной тенденцией. 

Далее необходимо рассчитать коэффициенты годности, прироста, износа, выбытия (см. табл. 2.6). Анализ, приведенный в табл. 2.6 показывает, что изношенность основных производственных фондов ООО «Этра-Плюс» увеличивается, что является отрицательным моментом в деятельности данного предприятия. 
Таблица 2.6

Анализ уровня изношенности основных производственных фондов ООО «Этра-Плюс» за 2004-2006 гг.
	Показатель
	2004 г
	2005 г
	2006 г
	Изменение 2005 / 2004
	Изменение 2006 / 2005
	Темп роста Тр
	Темп прироста Тпр
	Изменение 2006 / 2004

	
	Тыс.р
	Тыс.р
	Тыс.р
	
	
	2005/ 2004
	2006/ 2005
	2005/ 2004
	2006/ 2005
	

	Первона-чальная стоимость ОПФ
	1775
	1732
	1522
	-43
	-210
	97,58
	87,87
	-2,42
	-12,12
	-253

	Износ ОПФ
	256
	344
	270
	88
	-74
	134,37
	78,49
	34,37
	-21,51
	14

	Коэффициент износа (гр.2/гр.1)
	0,144
	0,198
	0,178
	0,05
	-0,02
	137,71
	89,32
	37,71
	-10,68
	0,033

	Коэффициент годности (1-гр.3)
	0,85577465
	0,80
	0,82
	-0,054
	0,0212
	93,64
	102,65
	-6,35
	2,65
	-0,033

	Стоимость ОПФ на начало года
	1629
	1775
	1732
	146
	-43
	108,96
	97,58
	8,96
	-2,42
	103

	Выбыло ОПФ
	284
	342
	522
	58
	180
	120,42
	152,63
	20,42
	52,63
	238

	Поступило ОПФ
	430
	147
	312
	-283
	165
	34,18
	212,24
	-65,81
	112,24
	-118

	Стоимость ОПФ на конец года
	1775
	1732
	1522
	-43
	-210
	97,58
	87,87
	-2,42
	-12,12
	-253

	Коэффициент выбытия (гр.6/гр.5)
	0,174
	0,192
	0,301
	0,018
	0,108
	110,52
	156,42
	10,52
	56,42
	0,13

	Коэффициент прироста ((гр.7-гр.6)/гр.5)
	0,089
	-0,109
	-0,121
	-0,199
	-0,011
	-122,57
	110,36
	-222,6
	10,36
	-0,21


Как видно из табл. 2.6 коэффициент износа за 2004-2006 гг. увеличился на 0,033, соответственно, коэффициент годности основных средств снизился на 0,033. Коэффициент износа показывает, что изношенность основных средств предприятия увеличивается, хоть и незначительно. Коэффициент выбытия за три года увеличился на 0,13 пунктов. А коэффициент прироста основных фондов снизился на 0,21 пункт. 

Это говорит о том, что предприятие не обновляет свой автопарк, не реализует старые транспортные средства, что, несомненно, отрицательно сказывается на уровне изношенности основных средств.

Изменение показателей финансово-хозяйственной деятельности в отчетном периоде, по сравнению с базовым, представлено в табл. 2.7.

Таблица 2.7
Изменение показателей финансово-хозяйственной деятельности в отчетном периоде, по сравнению с базовым, тыс. руб.
	Наименование показателя
	2004
	2005
	2006
	В абс.

выражении
	Темп прироста
	Удельного веса

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	13 524,0
	15 431,0
	18 631,0
	5 107,0
	37,8
	0,0

	Себестоимость работ, услуг
	(9 654,0)
	(10 969,0)
	(12 453,0)
	-2 799,0
	29,0
	4,5

	Валовая прибыль
	3 870,0
	4 462,0
	6 178,0
	2 308,0
	59,6
	4,5

	Коммерческие расходы
	(62,0)
	(58,0)
	(74,0)
	-12,0
	19,4
	0,1

	Управленческие расходы
	(30,0)
	(22,0)
	(11,0)
	19,0
	-63,3
	0,2

	Прибыль (убыток) от продаж 
	3 778,0
	4 382,0
	6 093,0
	2 315,0
	61,3
	4,8

	Прочие доходы и расходы
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Внереализационные доходы
	18,0
	23,0
	51,0
	33,0
	183,3
	0,1

	Внереализационные расходы
	(8,0)
	(11,0)
	(44,0)
	-36,0
	450,0
	-0,2

	Прибыль (убыток) до налогообложения 
	3 788,0
	4 394,0
	6 100,0
	2 312,0
	61,0
	4,7

	Текущий налог на прибыль
	(909,1)
	(1 054,6)
	(1 464,0)
	-554,9
	61,0
	-1,1

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	2 878,9
	3 339,4
	4 636,0
	1 757,1
	61,0
	3,6


Из таблицы 2.7 видно, что выручка от реализации компании по сравнению с базовым периодом увеличилась (с 13524,0 тыс. руб. на конец 2004 года до 18631,0 тыс. руб. на конец 2006 года). За анализируемый период изменение объема продаж составило 5107,0 тыс. руб. Темп прироста составил 37,8 %. Валовая прибыль на конец 2004 года составляла 3870,0 тыс. руб. За анализируемый период она возросла на 2308,0 тыс. руб., что следует рассматривать как положительный момент и на конец 2006 года составила 6178,0 тыс. руб.

Прибыль от продаж на конец 2004 года составляла 3778,0 тыс. руб. За анализируемый период она, также как и валовая прибыль, возросла на 2315,0 тыс.руб., и на конец 2006 года составила 6093,0 тыс.руб.

Показателем повышения эффективности деятельности предприятия можно назвать более высокий рост выручки по отношению к росту себестоимости, который составил 37,8 по сравнению с ростом себестоимости (29,0).

Положительным моментом является плюсовое сальдо по прочим доходам и расходам - на конец 2004 года сальдо по прочим доходам и расходам установилось на уровне 10,0 тыс. руб. Однако наблюдается отрицательная тенденция – за период с конца 2004 года по конец 2006 года сальдо по ним снизилось на -3,0 тыс. руб.

Как видно из таблицы 2.7, чистая прибыль за анализируемый период выросла на 1757,1 тыс. руб., и, наконец, в 2006 г. установилась на уровне 4636,0 тыс. руб. (темп прироста составил 61,0).

Рассматривая динамику показателей финансово - хозяйственной деятельности ООО «Этра-Плюс» особое внимание следует обратить на рентабельность чистых активов и средневзвешенную стоимость капитала.

Для успешного развития деятельности необходимо, чтобы рентабельность чистых активов была выше средневзвешенной стоимости капитала, тогда предприятие способно выплатить не только проценты по кредитам и объявленные дивиденды, но и реинвестировать часть чистой прибыли в производство. В рассматриваемом в таблице 2.7 случае, на конец анализируемого периода рентабельность собственного капитала равна 0,54, что ниже показателя средневзвешенной стоимости капитала, значение которого составило в соответствующем периоде - 11,73. Это говорит о том, что у предприятия могут возникнуть сложности с привлечением нового капитала.

Рассматривая динамику доходов и расходов ООО «Этра-Плюс», в целом за анализируемый период ее можно назвать положительной. Однако следует обратить внимание на следующие моменты: (увеличение коммерческих и управленческих расходов). Рентабельность - показатель эффективности единовременных и текущих затрат. В общем виде рентабельность определяется отношением прибыли к единовременным или текущим затратам, благодаря которым получена эта прибыль.

Общая рентабельность, % - определяется как отношение прибыли до налогообложения к выручке от реализации продукции.

Формула расчета: 
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где

П(У)оН - прибыль (убыток) от налогообложения;

Выр - выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей).

Рентабельность собственного капитала, % - определяется как отношение чистой прибыли к величине собственного капитала организации.
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 (2.2),
где

ЧП(У)ОП - чистая прибыль (убыток) отчетного периода;

СК0 – собственный капитал на начало года;

СК1 – собственный капитал на конец года;

Рентабельность акционерного капитала, % - определяется как отношение чистой прибыли к величине уставного капитала, отраженного в пассиве Баланса.

Формула расчета: 
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где ЧП(У)ОП - чистая прибыль (убыток) отчетного периода;

УК - уставной капитал

Рентабельность оборотных активов, % - прибыли (прибыли после налогообложения) к оборотным активам предприятия.

Формула расчета: 
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 (2.4),
где ЧП(У)ОП - чистая прибыль (убыток) отчетного периода;

П – период;

ОА – оборотные активы.

Общая рентабельность производственных фондов, % - определяется как отношение балансовой прибыли к среднему значению суммы стоимости основных производственных фондов, нематериальных активов и оборотных средств в товарно-материальных ценностях.

Формула расчета: 
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 (2.5),
где П(У)Н - прибыль (убыток) после налогообложения;

П – период;

НА0 – нематериальные активы на начало года;

НА1 – нематериальные активы на конец года;

ОС0 – основные средства на начало года;

ОС1 – основные средства на конец года;

ЗиЗ0 - запасы и затраты на начало года;

ЗиЗ1 - запасы и затраты на конец года.

Рентабельность всех активов, % - определяется как отношение чистой прибыли (прибыли после налогообложения) к всем активам предприятия за вычетом собственных акций, выкупленных у акционеров и задолженностью участников (учредителей) по взносам в уставной капитал.

Формула расчета: 
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 (2.6),
где ЧП(У)ОП - чистая прибыль (убыток) отчетного периода;

П – период;

ВБ – валюта баланса.

Рентабельность финансовых вложений, % - определяется как отношение величины доходов от финансовых вложений к величине финансовых вложений.

Формула расчета: 
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 (2.7),
где ПкП - проценты к получению;

ДоУ - доходы от участия в других организациях;

П – период;

ДВ - доходные вложения в материальные ценности;

ДФВ - долгосрочные финансовые вложения;

КФВ - краткосрочные финансовые вложения.

Рентабельность основной деятельности - определяется как отношение прибыли до налогообложения к выручке от реализации продукции.

Формула расчета: 
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где

ВП - валовая прибыль;

Выр - выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей).

Рентабельность производства, % - рентабельность производства определяется как отношение величины валовой прибыли к себестоимости продукции.

Формула расчета: 
[image: image15.wmf]СС

ВП

 (2.9),
где

ВП - валовая прибыль;

СС - себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг.

Динамика показателей рентабельности ООО «Этра-Плюс» за 2004 - 2006 г.г. представлены в таблице 2.8.

Таблица 2.8
Динамика показателей рентабельности ООО «Этра-Плюс» за 2005 - 2006 гг.
	Наименование показателя
	Годы
	Изменения

	
	Декабрь, 2004
	Декабрь, 2005
	Декабрь, 2006
	В абс. выражении
	Темп прироста

	Общая рентабельность, %
	28,0%
	28,5%
	32,7%
	4,7%
	16,9%

	Рентабельность собственного капитала, %
	137,7%
	156,6%
	212,0%
	74,3%
	54,0%

	Рентабельность акционерного капитала, %
	651,3%
	755,5%
	1 048,9%
	397,5%
	61,0%

	Рентабельность оборотных активов, %
	286,7%
	286,4%
	356,1%
	69,3%
	24,2%

	Общая рентабельность производственных фондов, %
	181,9%
	204,5%
	311,1%
	129,2%
	71,1%

	Рентабельность всех активов, %
	103,4%
	114,6%
	164,2%
	60,8%
	58,8%

	Рентабельность финансовых вложений, %
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%

	Рентабельность основной деятельности
	28,6%
	28,9%
	33,2%
	4,5%
	15,9%

	Рентабельность производства, %
	40,1%
	40,7%
	49,6%
	9,5%
	23,8%


Рассматривая показатели рентабельности, прежде всего, находясь в условиях рыночной экономики, следует отметить, что и на начало, и на конец анализируемого периода величина прибыли до налогообложения, деленная на выручку от реализации (показатель общей рентабельности) находится у ООО «Этра-Плюс» выше среднеотраслевого значения, установившегося на уровне 10,0%. На начало периода показатель общей рентабельности на предприятии составлял 28,0%, а на конец периода 32,7% (изменение в абсолютном выражении за период - (4,7%)). Это следует рассматривать как положительный момент. Повышение рентабельности собственного капитала c 137,68% до 212,03% за анализируемый период было вызвано увеличением чистой прибыли предприятия за анализируемый период на 1757,1 тыс. руб. Как видно из таблицы 2.14, за анализируемый период значения большинства показателей рентабельности увеличились, что следует скорее рассматривать как положительную тенденцию.
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Рисунок 2.7 – Динамика показателей рентабельности ООО «Этра-Плюс»

3. Анализ финансовой устойчивости ООО «НПП «ЭТРА-ПЛЮС»

Проведем анализ финансового состояния ООО «Этра-Плюс» за 2004-2006 гг. Исходной информацией для анализ будет служить бухгалтерская отчетность предприятия за анализируемый период, представленная в Приложении 2. 

Структура актива баланса и изменения в анализируемом периоде представлены в табл. 3.1.

Таблица 3.1

Структура и динамика актива баланса ООО «Этра-Плюс» за 2004-2006 гг.
	Статьи актива баланса
	Годы
	Изменения

	
	2004


	2005


	2006
	В абс.

Выраже-нии
	Темп прироста
	Удельного веса

	1
	2
	3
	4
	5 = 4-2
	6 = 4/2*100-100
	7

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Основные средства
	1 775,0
	1 732,0
	1 522,0
	-253,0
	-14,3
	-9,8

	Незавершенное строительство
	6,0
	15,0
	0,0
	-6,0
	-100,0
	-0,2

	Итого по разделу I
	1 781,0
	1 747,0
	1 522,0
	-259,0
	-14,5
	-10,1

	II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Запасы, в том числе:
	305,0
	412,0
	429,0
	124,0
	40,7
	4,2

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности 
	268,0
	382,0
	390,0
	122,0
	45,5
	4,2

	расходы будущих периодов
	37,0
	30,0
	39,0
	2,0
	5,4
	0,1

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	3,0
	5,0
	10,0
	7,0
	233,3
	0,2

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	624,0
	504,0
	555,0
	-69,0
	-11,1
	-2,8

	  - в том числе покупатели и заказчики
	150,0
	79,0
	121,0
	-29,0
	-19,3
	-1,1

	Денежные средства
	72,0
	245,0
	308,0
	236,0
	327,8
	8,3

	Итого по разделу II
	1 004,0
	1 166,0
	1 302,0
	298,0
	29,7
	10,1

	БАЛАНС (сумма строк 190+290)
	2 785,0
	2 913,0
	2 824,0
	39,0
	1,4
	0,0


Анализируя актив баланса видно, что общая величина активов предприятия в отчетном периоде, по сравнению с базовым периодом, незначительно увеличилась. По сравнению с концом дек. 2004 года активы и валюта баланса выросли на 1,4%, что в абсолютном выражении составило 39,0 тыс. руб. Таким образом, в отчетном периоде актив баланса и валюта баланса находятся на уровне 2824,0 тыс. руб.

В наиболее значительной степени это произошло за счет увеличения статьи «Денежные средства». За прошедший период рост этой статьи составил 236,0 тыс. руб. (в процентном соотношении рост этой статьи составил 327,8%) и уже на конец анализируемого периода значение статьи «денежные средства» достигло 308,0 тыс. руб.

В общей структуре активов внеоборотные активы, величина которых на конец 2004 года составляла 1781,0 тыс. руб., снизились на -259,0 тыс. руб. (темп уменьшения внеоборотных активов составил -14,5%), и на конец 2006 года величина внеоборотных активов составляла уже 1522,0 тыс. руб. (53,9% от общей структуры имущества).

Величина оборотных активов, составлявшая на конец 2004 года 1004,0 тыс. руб. напротив возросла на 298,0 тыс. руб. (темп прироста составил 29,7%), и на конец 2006 года их величина составила 1302,0 тыс.руб. (46,1% от общей структуры имущества).

Доля основных средств в общей структуре активов на конец 2006 составила 53,9% что говорит о «тяжелой» структуре активов предприятия и свидетельствует о значительных накладных расходах и высокой чувствительности к изменениям выручки.

Как видно из таблицы 3.1, на конец отчетного периода наибольший удельный вес в структуре совокупных активов приходится на внеоборотные активы (53,9%), что говорит о низко-мобильной структуре активов и способствует снижению оборачиваемости средств предприятия. Однако наблюдается положительная тенденция: по сравнению с базовым анализируемым периодом - в отчетном периоде удельный вес внеоборотных активов в общей структуре баланса снизился на -10,1%, что в динамике может привести к ускорению оборачиваемости.

В структуре внеоборотных активов наибольшее изменение было вызвано уменьшением, по сравнению с базовым периодом, статьи «основные средства» на -253,0 тыс. руб. В структуре оборотных активов наибольшее изменение было вызвано увеличением, по сравнению с базовым периодом, статьи «денежные средства» на 236,0 тыс. руб.

Размер дебиторской задолженности за анализируемый период в сумме снизился на -29,0 тыс. руб. что говорит о положительной тенденции, и может свидетельствовать об улучшении ситуации с оплатой продукции Предприятия и о выборе подходящей политики продаж.

Кроме того, рассматривая дебиторскую задолженность ООО «Этра-Плюс» следует отметить, что предприятие на конец дек. 2006 года имеет пассивное сальдо (кредиторская задолженность больше дебиторской). Таким образом, предприятие финансирует свою текущую деятельность за счет кредиторов. Размер дополнительного финансирования составляет 70,0 тыс. руб.

Структура пассива баланса и изменения в анализируемом периоде представлены в табл. 3.2.

Таблица 3.2

Структура и динамика пассива баланса ООО «Этра-Плюс» за 2004-2006 гг.
	Статьи пассива баланса
	2004
	2005
	2006
	В абс.

выражении
	Темп прироста
	Удельного веса

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Уставной капитал
	442,0
	442,0
	442,0
	0,0
	0,0
	-0,2

	Добавочный капитал 
	1 077,0
	1 057,0
	1 057,0
	-20,0
	-1,9
	-1,2

	Резервный капитал
	572,0
	675,0
	700,0
	128,0
	22,4
	4,2

	- в том числе резервы, образованные в соответствии с учредительными документами
	572,0
	675,0
	700,0
	128,0
	22,4
	4,2

	Итого по разделу III
	2 091,0
	2 174,0
	2 199,0
	108,0
	5,2
	2,8

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Кредиторская задолженность, в том числе:
	694,0
	639,0
	625,0
	-69,0
	-9,9
	-2,8

	поставщики и подрядчики
	360,0
	346,0
	350,0
	-10,0
	-2,8
	-0,5

	прочие кредиторы
	334,0
	293,0
	275,0
	-59,0
	-17,7
	-2,3

	Итого по разделу V
	694,0
	639,0
	625,0
	-69,0
	-9,9
	-2,8

	БАЛАНС (сумма строк 490+590+690)
	2 785,0
	2 813,0
	2 824,0
	39,0
	1,4
	0,0


Со стороны пассивов, увеличение валюты баланса в наибольшей степени произошло за счет роста статьи «резервный капитал». За прошедший период рост этой статьи составил 128,0 тыс. руб. (в процентном соотношении ее рост составил 22,4%) и уже на конец анализируемого периода значение статьи «резервный капитал» установилось на уровне 700,0 тыс. руб.

Рассматривая изменение собственного капитала ООО «Этра-Плюс» отметим, что его значение за анализируемый период увеличилось. На конец. 2006 года величина собственного капитала предприятия составила 2199,0 тыс. руб. (77,9% от общей величины пассивов).

Доля заемных средств в совокупных источниках формирования активов за анализируемый период снизилась. На конец 2006 года величина совокупных заемных средств предприятия составила 625,0 тыс. руб. (22,1% от общей величины пассивов). Снижение заемных средств предприятия ведет к снижению степени его финансовых рисков и положительно влияет на его финансовую устойчивость, повышая степень независимости от заемных средств.

Обращая внимание на совокупное изменение резервов предприятия и нераспределенной прибыли можно отметить, что за анализируемый период их совокупная величина возросла на 128,0 тыс. руб. и составила 700,0 тыс. руб. Изменение резервов составило 128,0 тыс. руб. Это в целом можно назвать положительной тенденцией, так как увеличение резервов, фондов и нераспределенной прибыли может говорить об эффективной работе предприятия.

В общей структуре пассивов величина собственного капитала, которая на конец 2004 года составляла 2091,0 тыс. руб., возросла на 108,0 тыс. руб. (темп прироста составил 5,2%), и на конец 2006 года его величина составила 2199,0 тыс. руб. (77,9% от общей структуры имущества). В наибольшей степени это изменение произошло за счет роста статьи «резервный капитал» - на 128 тыс. руб.

В общей структуре задолженности краткосрочные пассивы на конец 2006 превышают долгосрочные на 625,0 тыс.руб. что при существующем размере собственного капитала и резервов может и не повлиять на финансовую устойчивость предприятия, однако для улучшения структуры пассивов предпочтительно превышение долгосрочной задолженности над краткосрочной Следует сопоставить вышеописанные факторы и провести более углубленный анализ.

Величина краткосрочной кредиторской задолженности, которая на конец 2004 года составляла 694,0 тыс. руб. напротив снизилась на -69,0 тыс. руб. (темп снижения дебиторской задолженности составил -9,9%), и на конец 2006 года ее величина установилась на уровне 625,0 тыс. руб. (22,1% от общей структуры имущества).

Наибольший удельный вес в структуре краткосрочной кредиторской задолженности на 2006 года составляет статья «поставщики и подрядчики». На конец анализируемого периода величина задолженности по данной статье составляет 350 тыс. руб. (доля в общей величине краткосрочной дебиторской задолженности 56,0%) За анализируемый период снижение по этой статье задолженности составило -2,8%, что в абсолютном выражении составило -10,0 тыс. руб. 

Таким образом, изменение за анализируемый период структуры пассивов следует признать в подавляющей части позитивным.

Проведем анализ ликвидности и платежеспособности ООО «Этра-Плюс».

Под ликвидностью подразумевается способность активов к быстрой и легкой мобилизации. Основные моменты банковской ликвидности находили свое отражение в экономической литературе, начиная со второй половины ХХ в., в связи с убыточной деятельностью государственных банков, а также с процессов образования коммерческих банков. 

Анализ ликвидности предприятия – анализ возможности для предприятия покрыть все его финансовые обязательства.

Коэффициент ликвидности - показатель способности компании вовремя выполнять свои краткосрочные финансовые обязательства. 

Коэффициент абсолютной ликвидности - определяется как отношение наиболее ликвидных активов к наиболее срочным обязательствам и краткосрочным пассивам. Рекомендуемое значение - 0,2-0,5.

Коэффициент промежуточной (быстрой) ликвидности - показывает какая часть краткосрочной задолженности может быть погашена за счет наиболее ликвидных и быстро реализуемых активов. Рекомендуемое значение - 0,5-1,0.

Коэффициент текущей ликвидности - характеризует общую обеспеченность предприятия оборотными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств. Рекомендуемое значение коэффициента - 2,0-2,5.

Коэффициент покрытия оборотных средств собственными источниками формирования - определяется как отношение разности между суммой собственных средств и долгосрочных кредитов и займов и стоимостью внеоборотных активов к суммарным скорректированным оборотным средствам предприятия. Рекомендуемое значение коэффициента - >0,1.

Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности - характеризует наличие реальной возможности у предприятия восстановить (утратить) свою платежеспособность. Если значение показателя находится на уровне выше 1, предприятие сумеет сохранить (восстановить свою платежеспособность в течении ближайшего времени. 

 Кв.(у) пл. = Кт.л.ф. + Пв(у)/Т * (Кт.л.ф. – Кт.л.н.) (3.1)




 
Кт.л.норм,
где Кт.л.ф. – фактическое значение (в конце отчетного периода) коэффициента текущей ликвидности; Пв.(у) – установленный период восстановления (утраты) платежеспособности предприятия в месяцах; Т – отчетный период в месяцах; Кт.л.н. – значение коэффициента текущей ликвидности в начале отчетного периода; Кт.л.норм. – нормальное значение коэффициента текущей ликвидности (К1 норм. = 2).

Анализ ликвидности баланса по относительным показателям за анализируемый период представлен в таблице 3.3. 

Таблица 3.3

Анализ ликвидности баланса по относительным показателям за анализируемый период
	Наименование коэффициента


	Формула расчета
	Годы
	Изменения

	
	
	Декабрь, 2004
	Декабрь, 2005
	Декабрь, 2006
	В абс.

выражении
	Темп прироста

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	(стр.250 ф.1 + стр.260 ф.1)/ (стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр.650 ф.1)
	0,10
	0,38
	0,49
	0,39
	375,0%

	Коэффициент промежуточной (быстрой) ликвидности
	(стр.250 ф.1 + стр.260 ф.1+ стр.240 ф.1 + товары отгруженные)/ (стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр.650 ф.1)
	1,00
	1,17
	1,38
	0,38
	37,7%

	Коэффициент текущей ликвидности
	(стр.290 ф.1 – стр.230 ф.1)/ (стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр.650 ф.1)
	1,45
	1,82
	2,08
	0,64
	44,0%

	Коэффициент покрытия оборотных средств собственными источниками формирования
	(стр.490 ф.1 + стр.640 ф.1 + стр.650 ф.1+ стр.590 гр.4 ф.1- стр.190 ф.1 - стр.230 ф.1)/(стр.290 ф.1 – стр.230 ф.1)


	0,31
	0,37
	0,52
	0,21
	68,4%

	Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности
	
	 
	1,01
	1,12
	-
	-


На начало анализируемого периода - на конец 2004 года значение показателя абсолютной ликвидности составило 0,10. На конец 2006 года значение показателя возросло, что можно рассматривать как положительную тенденцию и составило 0,49. На конец периода показатель находится выше нормативного значения (0,2), что говорит о том, что предприятие в полной мере обеспечено средствами для своевременного погашения наиболее срочных обязательств за счет наиболее ликвидных активов.

Коэффициент промежуточной (быстрой) ликвидности показывает, какая часть краткосрочной задолженности может быть погашена за счет наиболее ликвидных и быстро реализуемых активов. Нормативное значение показателя - 0,6-0,8, означающее, что текущие обязательства должны покрываться на 60-80% за счет быстрореализуемых активов. На начало анализируемого периода - на конец 2004 года значение показателя быстрой (промежуточной) ликвидности составило 1,00. На конец 2006 года значение показателя возросло, что можно рассматривать как положительную тенденцию и составило 1,38.

На начало анализируемого периода - на конец 2004 года значение показателя текущей ликвидности составило 1,45. На конец 2006 года значение показателя возросло, что можно рассматривать как положительную тенденцию и составило 2,08. На конец периода показатель находится выше нормативного значения (2), что говорит о том, что предприятие в полной мере обеспечено собственными средствами для ведения хозяйственной деятельности и своевременного погашения срочных обязательств.

Показатель утраты платежеспособности говорит о том, сможет ли в ближайшие шесть месяцев предприятие утратить свою платежеспособность при существующей динамике изменения показателя текущей ликвидности. На конец периода значение показателя установилось на уровне 1,12, что говорит о том, что предприятие не утратит свою платежеспособность, так как показатель больше единицы.

При проведении анализа финансовой устойчивости рассчитывается ряд показателей. 

Коэффициент автономии - рассчитывается как отношение собственного капитала к общей сумме капитала. Коэффициент должен быть > 50%, тогда заемный капитал может быть компенсирован собственностью предприятия.

Коэффициент отношения заемных и собственных средств (финансовый рычаг) - чем больше коэффициент превышает 1, тем больше зависимость предприятия от заемных средств. Допустимый уровень часто определяется условиями работы каждого предприятия, в первую очередь, скоростью оборота оборотных средств. Поэтому дополнительно необходимо определить скорость оборота материальных оборотных средств и дебиторской задолженности за анализируемый период. Если дебиторская задолженность оборачивается быстрее оборотных средств, что означает довольно высокую интенсивность поступления на предприятие денежных средств, т.е. в итоге - увеличение собственных средств. Поэтому при высокой оборачиваемости материальных оборотных средств и еще более высокой оборачиваемости дебиторской задолженности коэффициент соотношения собственных и заемных средств может намного превышать 1.

Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств - определяется как отношение мобильных средств (итог по второму разделу) и долгосрочной дебиторской задолженности) к иммобилизованным средствам (внеоборотные активам, скорректированным на дебиторскую задолженность долгосрочного характера). Нормативное значение специфично для каждой отдельной отрасли, но при прочих равных условиях увеличение коэффициента является положительной тенденцией.

Коэффициент отношения собственных и заемных средств - коэффициент, обратный коэффициенту соотношения заемных и собственных средств.

Коэффициент маневренности - характеризует какая доля источников собственных средств находится в мобильной форме и равен отношению разности между суммой всех источников собственных средств и стоимостью внеоборотных активов к сумме всех источников собственных средств и долгосрочных кредитов и займов. Рекомендуемое значение - 0,5 и выше.

Зависит от характера деятельности предприятия: в фондоемких производствах его нормальный уровень должен быть ниже, чем в материалоемких.

Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными средствами - коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными источниками формирования равен отношению разности между суммой источников собственных оборотных средств, долгосрочных кредитов и займов и внеоборотных активов к величине запасов и затрат. Рекомендуемое значение 0,6-0,8.

Коэффициент имущества производственного назначения - характеризует структуру имущества предприятия и равен отношению суммы внеоборотных активов, запасов и затрат к валюте баланса. Рекомендуемое значение
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0,6.

Коэффициент долгосрочно привлеченных заемных средств - определяется как отношение долгосрочных кредитов и заемных средств к сумме источников собственных средств и долгосрочных кредитов и займов.

Коэффициент краткосрочной задолженности - характеризует долю краткосрочных обязательств в общей сумме обязательств.

Коэффициент кредиторской задолженности - характеризует долю кредиторской задолженности и прочих пассивов в общей сумме обязательств предприятия.

Анализ изменения показателей финансовой устойчивости ООО «Этра-Плюс» в относительном выражении за весь рассматриваемый период представлен в таблице 3.4.

Таблица 3.4

Анализ изменения показателей финансовой устойчивости ООО «Этра-Плюс» в относительном выражении
	Наименование финансового коэффициента
	Формула расчета
	Годы
	Изменение

	
	
	Декабрь, 2004
	Декабрь, 2005
	Декабрь, 2006
	В абс.

выражении
	Темп прироста

	Коэффициент автономии
	(стр. 490 ф.1+стр. 640 ф. 1+стр. 650 ф.1)/ (стр. 700 ф. 1)
	0,75
	0,77
	0,78
	0,03
	3,7%

	Коэффициент отношения заемных и собственных средств (финансовый рычаг)
	(стр.590 гр.4 ф.1+ стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр. 650 ф.1)/ (стр.490 ф.1 + стр.640 ф.1 + стр.650 ф.1)
	0,33
	0,29
	0,28
	-0,05
	-14,4%

	Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств
	(стр.290 ф.1 – стр.230 ф.1)/ (стр.190 ф.1 + стр.230 ф.1)
	0,56
	0,67
	0,86
	0,29
	51,7%

	Коэффициент отношения собственных и заемных средств
	стр.490 ф.1 + стр.640 ф.1 + стр.650 ф.1/(стр.590 гр.4 ф.1+ стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр.650 ф.1)
	3,01
	3,40
	3,52
	0,51
	16,8%

	Коэффициент маневренности
	(стр.490 ф.1 + стр.640 ф.1 + стр..650 ф.1- стр.190 ф.1 - стр.230 ф.1)/( стр.490 ф.1 + стр.640 ф.1 + стр.650 ф.1+ стр.590 гр.4 ф.1)
	0,15
	0,20
	0,31
	0,16
	107,7%

	Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными средствами
	(стр.490 ф.1 + стр.640 ф.1 + стр.650 ф.1+ стр.590 гр.4 ф.1- стр.190 ф.1 - стр.230 ф.1)/(стр.210 ф.1 + стр.220 ф.1 - товары отгруженные)
	1,01
	1,02
	1,54
	0,54
	53,2%

	Коэффициент имущества производственного назначения
	(стр.190 ф.1 + стр.230 ф.1+ стр.210 ф.1 + стр.220 ф.1 - товары отгруженные)/стр. 700 ф.1
	0,75
	0,74
	0,69
	-0,06
	-7,4%

	Коэффициент долгосрочно привлеченных заемных средств
	(стр.590 гр.4 ф.1/ (стр.490 ф.1 + стр.640 ф.1 + стр.650 ф.1+ стр.590 гр.4 ф.1)
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,0%

	Коэффициент краткосрочной задолженности
	стр.610 ф.1/( стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр.650 ф.1+ стр.590 гр.4 ф.1) 
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%

	Коэффициент кредиторской задолженности
	(стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр.650 ф.1- стр.610 ф.1)/( стр.590 гр.4 ф.1+ стр.690 ф.1 – стр.640 ф.1 – стр.650 ф.1)
	100,0%
	100,0%
	100,0%
	0,0%
	0,0%


Анализ изменения показателей финансовой устойчивости ООО«Этра-Плюс» в выражении за весь рассматриваемый период представлен в таблице 3.5.

Таблица 3.5
Анализ изменения финансовой устойчивости по абсолютным показателям
	Показатели


	Годы


	Изменение

	
	Декабрь, 2004
	Декабрь, 2005
	Декабрь, 2006
	В абс. выражении
	Темп прироста

	1. Источники собственных средств
	2091,0
	2174,0
	2199,0
	108,0
	5,2%

	2. Внеоборотные активы
	1781,0
	1747,0
	1522,0
	-259,0
	-14,5%

	3. Источники собственных оборотных средств для формирования запасов и затрат
	310,0
	427,0
	677,0
	367,0
	118,4%

	4. Долгосрочные кредиты и займы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	5. Источники собственных средств, скорректированные на величину долгосрочных заемных средств
	310,0
	427,0
	677,0
	367,0
	118,4%

	6. Краткосрочные кредитные и заемные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	7. Общая величина источников средств с учетом долгосрочных и краткосрочных заемных средств
	310,0
	427,0
	677,0
	367,0
	118,4%

	8. Величина запасов и затрат, обращающихся в активе баланса
	308,0
	417,0
	439,0
	131,0
	42,5%

	9. Излишек источников собственных оборотных средств
	2,0
	10,0
	238,0
	236,0
	11 800,0%

	10. Излишек источников собственных средств и долгосрочных заемных источников
	2,0
	10,0
	238,0
	236,0
	11 800,0%

	11. Излишек общей величины всех источников для формирования запасов и затрат
	2,0
	10,0
	238,0
	236,0
	11 800,0%

	12.1. З-х комплексный показатель (S) финансовой ситуации
	1
	1
	1
	 
	 

	12.2.
	1
	1
	1
	 
	 

	12.3.
	1
	1
	1
	 
	 

	финансовая устойчивость предприятия 
	Абсолютная финансовая устойчивость
	Абсолютная финансовая устойчивость
	Абсолютная финансовая устойчивость
	 
	 


Проводя анализ типа финансовой устойчивости предприятия в динамике, заметно улучшение финансовой устойчивости предприятия.

Как видно из таблицы 3.5, и на конец 2004 года, и на конец 2006 года финансовую устойчивость ООО «Этра-Плюс» по 3-х комплексному показателю финансовой устойчивости, можно охарактеризовать как «абсолютная финансовая устойчивость», так как у предприятия достаточно собственных средств для формирования запасов и затрат.

Анализ финансовой устойчивости по относительным показателям, представленный в таблице 3.5, говорит о том, что, по представленным в таблице показателям, по сравнению с базовым периодом ситуация на ООО «Этра-Плюс» в целом улучшилась.

Показатель «коэффициент автономии», за анализируемый период увеличился на 0,03 и на конец 2006 года составил 0,78. Это выше нормативного значения (0,5) при котором заемный капитал может быть компенсирован собственностью предприятия.

Показатель «коэффициент отношения заемных и собственных средств (финансовый рычаг)», за анализируемый период снизился на -0,05 и на конец 2006 составил 0,28. Чем больше этот коэффициент превышает 1, тем больше зависимость предприятия от заемных средств. Допустимый уровень часто определяется условиями работы каждого предприятия, в первую очередь, скоростью оборота оборотных средств. Поэтому дополнительно необходимо определить скорость оборота материальных оборотных средств и дебиторской задолженности за анализируемый период. Если дебиторская задолженность оборачивается быстрее оборотных средств, что означает довольно высокую интенсивность поступления на предприятие денежных средств, т.е. в итоге - увеличение собственных средств. Поэтому при высокой оборачиваемости материальных оборотных средств и еще более высокой оборачиваемости дебиторской задолженности коэффициент соотношения собственных и заемных средств может намного превышать 1.

Показатель «коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств», за анализируемый период увеличился на 0,29 и на конец 2006 года составил 0,86. Коэффициент определяется как отношение мобильных средств (итог по второму разделу) и долгосрочной дебиторской задолженности к иммобилизованным средствам (внеоборотные активам, скорректированным на дебиторскую задолженность долгосрочного характера). Нормативное значение специфично для каждой отдельной отрасли, но при прочих равных условиях увеличение коэффициента является положительной тенденцией.

Показатель «коэффициент маневренности», за анализируемый период увеличился на 0,16 и на конец 2006 года составил 0,31. Это ниже нормативного значения (0,5). На конец анализируемого периода ООО «Этра-Плюс» обладает тяжелой структурой активов. Доля основных средств в валюте баланса более 40,0%. 

Показатель «коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственными средствами», за анализируемый период увеличился на 0,54 и на конец 2006 года составил 1,54. Это выше нормативного значения (0,6-0,8). Коэффициент равен отношению разности между суммой источников собственных оборотных средств, долгосрочных кредитов и займов и внеоборотных активов к величине запасов и затрат. 

Показатель «коэффициент отношения заемных и собственных средств (финансовый рычаг)», за анализируемый период снизился на -0,05 и на конец 2006 составил 0,28. Чем больше этот коэффициент превышает 1, тем больше зависимость предприятия от заемных средств. Допустимый уровень часто определяется условиями работы каждого предприятия, в первую очередь, скоростью оборота оборотных средств. Поэтому дополнительно необходимо определить скорость оборота материальных оборотных средств и дебиторской задолженности за анализируемый период. Если дебиторская задолженность оборачивается быстрее оборотных средств, что означает довольно высокую интенсивность поступления на предприятие денежных средств, т.е. в итоге - увеличение собственных средств. Поэтому при высокой оборачиваемости материальных оборотных средств и еще более высокой оборачиваемости дебиторской задолженности коэффициент соотношения собственных и заемных средств может намного превышать 1.

Анализ платежеспособности на базе расчета чистых активов за анализируемый период представлен в таблице 3.6.

1. Под стоимостью чистых активов понимается величина, определяемая путем вычитания из суммы активов, принимаемых к расчету, суммы его пассивов, принимаемых к расчету.

2. Оценка имущества, средств в расчетах и других активов и пассивов производится с учетом требований положений по бухгалтерскому учету и других нормативных правовых актов по бухгалтерскому учету. Для оценки стоимости чистых активов составляется расчет по данным бухгалтерской отчетности. 

3. В состав активов, принимаемых к расчету, включаются:

· внеоборотные активы, отражаемые в первом разделе бухгалтерского баланса (нематериальные активы, основные средства, незавершенное строительство, доходные вложения в материальные ценности, долгосрочные финансовые вложения, прочие внеоборотные активы);

· оборотные активы, отражаемые во втором разделе бухгалтерского баланса (запасы, налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям, дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, денежные средства, прочие оборотные активы), за исключением стоимости в сумме фактических затрат на выкуп собственных акций, выкупленных у акционеров для их последующей перепродажи или аннулирования, и задолженности участников (учредителей) по взносам в уставный капитал.

4. В состав пассивов, принимаемых к расчету, включаются:

· долгосрочные обязательства по займам и кредитам и прочие долгосрочные обязательства; 

· краткосрочные обязательства по займам и кредитам;

· кредиторская задолженность (за исключением задолженности участникам (учредителям) по выплате доходов);

· резервы предстоящих расходов;

· прочие краткосрочные обязательства. 

Таблица 3.6
Анализ платежеспособности на базе расчета чистых активов за анализируемый период
	Показатели
	Годы
	Изменения

	
	Декабрь, 2004
	Декабрь, 2005
	Декабрь, 2006
	В абс.

выражении
	Темп прироста

	Активы, принимающие участие в расчете
	 
	 
	 
	 
	 

	1. Нематериальные активы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	2. Основные средства
	1775,0
	1732,0
	1522,0
	-253,0
	-14,3%

	3. Незавершенное строительство
	6,0
	15,0
	0,0
	-6,0
	-100,0%

	4. Доходные вложения в материальные ценности
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	5. Долгосрочные и краткосрочные финансовые вложения
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	6. Прочие внеоборотные активы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	7. Запасы.
	305,0
	412,0
	429,0
	124,0
	40,7%

	8. НДС по приобретенным ценностям
	3,0
	5,0
	10,0
	7,0
	233,3%

	9. Дебиторская задолженность
	624,0
	504,0
	555,0
	-69,0
	-11,1%

	10. Денежные средства
	72,0
	245,0
	308,0
	236,0
	327,8%

	11. Прочие оборотные активы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	12. Итого активов (1-11)
	2785,0
	2913,0
	2824,0
	39,0
	1,4%

	Пассивы, принимающие участие в расчете
	 
	 
	 
	 
	 

	13. Долгосрочные   обязательства по займам и кредитам  
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	14. Прочие долгосрочные обязательства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	15. Краткосрочные обязательства по займам и кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	16. Кредиторская задолженность
	694,0
	639,0
	625,0
	-69,0
	-9,9%

	17. Задолженность участникам по выплате доходов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	18. Резервы предстоящих расходов и платежей
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	19. Прочие краткосрочные пассивы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0%

	20. Итого пассивов (13-19)
	694,0
	639,0
	625,0
	-69,0
	-9,9%

	21. Стоимость чистых активов (12-20)
	2091,0
	2274,0
	2199,0
	108,0
	5,2%


За анализируемый период величина чистых активов, составлявшая на конец 2004 года 2091,0 тыс.руб. возросла на 108,0 тыс.руб. (темп прироста составил 5,2%), и на конец 2006 года их величина составила 2199,0 тыс.руб.

Подводя итог, следует отметить, что за анализируемый период (с 2004 года по 2006 год) ключевыми стали следующие моменты:

Изменение за анализируемый период структуры пассивов следует признать в подавляющей части позитивным.

Рассматривая динамику доходов и расходов ООО «Тайфун-2», в целом за анализируемый период ее можно назвать положительной. Однако следует обратить внимание на следующие моменты: (увеличение коммерческих и управленческих расходов). За анализируемый период значения большинства показателей рентабельности увеличились, что следует скорее рассматривать как положительную тенденцию. Анализ типа финансовой устойчивости предприятия в динамике, показывает улучшение финансовой устойчивости предприятия.

Показатель утраты платежеспособности говорит о том, сможет ли в ближайшие шесть месяцев предприятие утратить свою платежеспособность при существующей динамике изменения показателя текущей ликвидности. На конец периода значение показателя установилось на уровне 1,12, что говорит о том, что предприятие не утратит свою платежеспособность, так как показатель больше единицы. 

И на конец 2004 года, и на конец 2006 года состояние ООО «Этра-Плюс» по 3-х комплексному показателю финансовой устойчивости, можно охарактеризовать как «абсолютная финансовая устойчивость», так как у предприятия достаточно собственных средств для формирования запасов и затрат

На начало анализируемого периода чистый цикл оборачиваемости занимал -7,19 дн. За анализируемый период продолжительность чистого цикла сократилась на 6,42 дн. и составила -13,60 дн. что говорит об увеличении кредитов поставщиков и покупателей, позволяющих покрыть потребность в финансировании производственного процесса и том, что предприятие может использовать образующийся «излишек» на иные цели, например, на финансирование постоянных активов. За анализируемый период величина чистых активов, составлявшая на конец дек. 2004 года 2091,0 тыс. руб. возросла на 108,0 тыс. руб. (темп прироста составил 5,2%), и на конец 2006 года их величина составила 2199,0 тыс.руб.
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